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DANS LE DETAIL

DECOUVRIR AUTREMENT

Pour animer la classe, une vidéo lance VIDEG + QUIZ
la réflexion autour de la thématique. O +
un quiZ autocorrectif |’accompagne pour oucherconnect fr/22rcar0

bien appréhender le contenu.

SE TESTER
. . - ; QuIz
Des quiz autocorrectifs pour vérifier o ‘ ' u
et évaluer ses acquis. foucherconnect.fr/22rcar02

RETENIR AUTREMENT

Une version audio mp3 de la synthese o ’ AUDIO
. , . . ) o
pour bien mémoriser ou que lI'on soit ! foucherconnect.fr/22rcar03

Et plus de 20 liens (internet : vidéos, sites ; # vidéo ;
PDF ; Word ; Excel...) pour varier les supports Tu sais quoi de la signalétique ?

et enrichir les ressources de I'ouvrage. ILVIPLY 2.7
foucherconnect.fr/,, . g

Toutes vos ressources sont accessibles via des flashcodes et des liens foucherconnect.fr







Comprendre les relations
producteurs-distributeurs
P

> Valoriser I'offre sur le lieu de vente 3.1 Développer des documents textuels

4
\

" CONTEXTE PRO

Bon&Sain est

BOW&SQ,&,\, SARL une entreprise

familiale
Localisation : Moisselles implantée dans
Effectif : 8 personnes le Val-d’Oise

CA:150 000 € o o
qui s’engage

a produire
des produits respectueux des qualités gustatives
et écologiques. Initialement agricole, la ferme a
développé ses activités en commercialisant dans
un premier temps le lait des vaches de I'exploitation,
puis en le transformant en fromage.

T —

Depuis deux ans, les propriétaires ont décidé de
développer une gamme de yaourts : une partie du lait
ainsi produit est transformé en yaourts directement
fabriqués a la ferme. Lexploitation a tout d’abord testé
la commercialisation de ses yaourts au sein de la
ferme et dans quatre épiceries locales. Forte de son
succes, elle envisage aujourd’hui de développer son
réseau de distribution. ®

VOTRE OBJECTIF

Vous avez été recruté(e) en qualité de stagiaire
au sein de I'entreprise, et Mme Valaux, responsable
commerciale de I'exploitation, vous missionne

< ““DECOUVRIF'AUTREMENT>"
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sur le développement du réseau de distribution
des yaourts. Dans ce cadre, vous devez aider

a sélectionner la stratégie de distribution et a S RELEETT TR
préparer les futurs échanges avec les acheteurs. @

. soon
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MlSSIONn sélectionner une strategie de distribution

L o A REALISER
Suite a la participation de la ferme au Salon de i .. P
I'agriculture, Mme Valaux vous informe qu’un 1. Présentez le circuit de distribution actuel et futur

acheteur d’une grande chaine de distribution de I'entreprise. ETEEIE 0N

spécialisée en produits bio s’est montré inté- 2. Sélectionnez une stratégie de distribution en précisant et
ressé par les yaourts de |'exploitation. Apres en justifiant vos critéres de choix. TEILEIEN

vous étre entretenu(e) avec Mme Valaux,

celle-ci vous demande de |'assister dans la

stratégie de distribution a privilégier.

MlSSIONg Préparer I'entretien de negociation

A REALISER

3. Relevez et expliquez les sources de divergences possibles
auxquelles vous pourriez étre confronté(e) durant
I'entretien.

4. Rédigez un argumentaire de vente.

Mme Valaux vous informe qu’un rendez-vous
a été fixé prochainement dans les locaux de
I"acheteur. Elle vous demande de |'assister
dans la préparation de cette entrevue.

MlSSIONB Proposer une collaboration

A REALISER

5. Présentez sous forme d'une note adressée a Mme Valaux
une proposition de collaboration avec le distributeur en
justifiant votre choix. EEILEAA

m Les canaux de distribution m

Le canal de distribution correspond a la voie d’acheminement du produit, du producteur au client final.

Afin de pérenniser les futures relations avec
ce distributeur potentiel, vous réfléchissez a
développer des partenariats.

Canal direct : aucun intermédiaire

- D

Exemple : producteur de plantes qui vend directement ses produits sur un marché.

Canal court : un intermédiaire

Exemple : producteur qui vend sa production de plantes a une jardinerie, le distributeur.

Canal long : deux intermédiaires

Centrale d'achats ou de référencement Distributeur

Exemple : producteur qui vend ses plantes a une centrale d'achats qui distribuera I'offre
dans les unités commerciales du réseau.

Lensemble des canaux empruntés par le produit représente le circuit de distribution.
Les producteurs utilisent généralement plusieurs canaux de distribution afin de maximiser leur présence sur le marché.

1 Comprendre les relations producteurs-distributeurs
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