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I: Retos a los que se enfrenta un autor al crear su negocio
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AUTOR, EMPRESARIO EDITORIAL o escritor emprendedor; sea cual sea el nombre que quieras dar a tu “profesión”, esta es, sin duda, una de las más rentables. La inversión de capital puede ser mínima: solo tienes que agenciarte un portátil y conexión a internet, y ya tienes prácticamente todo lo que necesitas. 

Imagina que, por el contrario, quisieras montar una empresa de otro tipo, quizá una pastelería, o una aerolínea. Tendrías que alquilar un local u oficina, contratar trabajadores cualificados (pasteleros o pilotos), adquirir activos (electrodomésticos para tu pastelería o aviones para tu aerolínea), pagar los ingredientes o el combustible, contratar abogados para los temas legales, etc. 

Aunque con esto no quiero decir que tu empresa editorial NO vaya a ocasionarte ningún gasto. Pero vayamos por partes. 

¿Por qué demonios quieres emprender con tus libros?

Puede que te apasione escribir. Puede que no te guste tu aburrido trabajo actual a jornada completa. O puede que, en plena crisis, acabes de perder tu empleo y te hayas jurado a ti mismo que nunca volverás a trabajar para otros.

Puede que incluso hayas intentado enviar tus manuscritos a unas cuantas editoriales tradicionales y su silencio te haya hecho decidir dar el paso por tu cuenta. O que alguna editorial te haya respondido favorablemente, pero no estés convencido de querer ceder todos tus derechos para todos los formatos y en todos los territorios. O puede que quieras tener mayor control sobre cosas como el aspecto de las portadas, el precio o la promoción de tus libros.

Quizá hayas llegado a la conclusión de que la autopublicación es la forma más rápida y, por tanto, preferida de llegar directamente a tus lectores. Y quizá sepas, también, que la autopublicación genera más royalties para tu bolsillo (sobre un 70%). Compáralo con el 10% que pagan las editoriales tradicionales, y verás que hay una gran diferencia. Y eso que los autores noveles, además, reciben adelantos realmente exiguos. 

Sean cuales sean tus razones, asumo que no solo quieres lanzar un libro, sino que deseas crear un producto profesional, ¿verdad? Para ello, en condiciones normales, deberías asumir una serie de gastos en cada una de las etapas de creación. 

Para empezar, puede que te des cuenta de que necesitas algo de formación si quieres escribir, por ejemplo, novela negra. Así que pagas para inscribirte en un taller o curso. 

Después, tendrás que contratar a un editor profesional y a un diseñador para la cubierta.

Y luego te darás cuenta de que también necesitas pagar por las correcciones, el formato, la búsqueda de palabras clave, la publicidad, la creación de una web de autor, el diseño de una página de aterrizaje, el mantenimiento de tu lista de correo... La lista se hace cada vez más y más larga. 

¡Y así es como empieza a formarse toda una montaña de problemas! 

Generalmente, el coste de producir un libro, uno cualquiera, puede oscilar entre los 500 y los 5.000 dólares, contando solo con el diseño de la cubierta, la edición y la corrección. Si empiezas a invertir en publicidad, páginas de aterrizaje y una web de autor, el coste puede superar con mucho esos 5.000.

Esto no supondría ningún problema si pudieras recuperar todos los costes y, además, sacar un pequeño extra que te permitiera vivir de la escritura. Pero la realidad es que la mayoría de libros autopublicados por escritores noveles no venden más de unos cientos de copias EN TODA SU VIDA.

Así que, suponiendo que hayas puesto tu libro a la venta en Amazon a un precio de 2,99 dólares y que consigas vender 100 copias en total, tus ganancias (repito, por el tiempo de vida total del libro) serían de aproximadamente 2 dólares x 100 = 200 dólares (calculando que ganes el 70% del precio de venta).

No llegarías ni a cubrir esos 500 dólares de costes que, como vimos antes, sería lo mínimo que tendrías que gastar para producirlo. 

«Entonces, ¿producir un libro es una mala idea?» ¿Es eso lo que quiero decir?

¡No! Ni de broma.

Pero sí que es una MALA IDEA gastar demasiado dinero en tu libro. 

Seguro que ya hay un montón de preguntas rondando tu cabeza. Puede que hasta te esté pareciendo un poco cínico.

Quizá seas un incrédulo:

«¿Estás diciéndome que debería publicar un borrador de mi libro tal cual está y garabatear cualquier cosa para la portada?»

O puede que quieras convencerte de que tienes que gastar dinero:

«No quiero que mis lectores digan que los libros autopublicados son de menor calidad que los tradicionales».

También puedes estar preguntándote: 

«¿Cómo puedo crear un producto que realmente parezca profesional sin meterme en tantos gastos?»

Vale, vale. Espera un momento, aún no me he declarado culpable.

Voy a pedirte que sopeses esta afirmación:

«Cuando elabores una proyección económica para ti o para una empresa, desarrolla siempre estos tres escenarios: uno que muestre cómo serían las cosas si todo va según lo esperado, otro que muestre qué pasaría si el resultado es mediocre y, por último, otro que muestre qué pasaría si tu proyecto se derrumba.

Ahora, piensa que el tercer escenario es optimista.»

Mark Ford

Es muy importante que pienses en el tercer escenario, el peor, de tu aventura empresarial. Da igual cuán optimista seas: las posibilidades de que una inversión no prospere son muy, muy altas. 

Ahora, quisiera que hicieras una pausa y leyeras este excelente artículo (en inglés) de Ritika Bajaj sobre Cómo hacer que tu inversión no cueste un ojo de la cara.

Pongámonos en el tercer caso, el peor escenario para emprender con tus libros:

tus libros nunca van a hacerse conocidos. No van a darte más que unos cientos de dólares en toda tu vida. 

Partiendo de ese temor, ¿te sentirías cómodo gastando por adelantado cientos de dólares en diseño de cubiertas, edición, etc., solo para que tu libro tuviera un aspecto más “profesional”?

¿En serio crees que Dan Brown y Stephen King venden millones solo porque sus libros tienen unas cubiertas fantásticas?

Bien, ahora busca en internet este libro, uno de los mayores best-sellers de no ficción: Quiet: The Power of Introverts in a World That Can't Stop Talking, de la escritora novel Susan Cain, y prepárate para la sorpresa cuando veas su “cubierta profesional” encargada por una editorial tradicional de renombre.

Pero no me malinterpretes.

No te estoy diciendo que no cuentes con profesionales para el diseño de tus cubiertas, la edición o el formato. Solo te pido que seas un poco frugal.

Igual que cualquier empresa, desde Microsoft hasta HP, desde Google hasta Amazon, que empezaron por lo más bajo, prácticamente en sus garajes, y fueron subiendo poco a poco. 

A estas alturas, ya estarás muriéndote de ganas de preguntarme cuánto deberías gastar para que tu libro tenga un aspecto verdaderamente profesional.

La respuesta es: nada. Sí, lo has leído bien.

Te lo repito: puedes crear un producto profesional a coste CERO.

Como indio, el ser un poco tacaño es parte de mi naturaleza. Pero los indios también somos conocidos por crear productos de alta calidad a un coste bajo, gracias a nuestra Jugaad, palabra que podrías traducir libremente como “improvisación”. 

En este libro, compartiré contigo mi experiencia al emprender desde abajo. 

Te explicaré cómo puedes empezar sin gastar absolutamente nada, para que el dinero no sea lo que paralice tu “empresa”. Después, cuando puedas permitírtelo, te enseñaré qué costes van a resultarte más rentables y beneficiosos si puedes asumirlos. 

De esta forma, podrás producir constantemente libros del tipo que quieras sin quedarte sin blanca, y mientras tanto podrás encontrar y cultivar un público leal al tipo de literatura del que eres experto.

No estoy diciendo que debas huir de los profesionales. Todo lo contrario; invierte 700 dólares en el diseño de esa cubierta, pero solo si estás seguro de que vas a recuperar ese gasto con las ventas de un día. Si no estás seguro, no lo hagas. 

En este libro, compartiré contigo unas cuantas técnicas rentables y efectivas que yo mismo he seguido y con las que he conseguido crear una empresa editorial que cada vez cuenta con más público y me proporciona más ingresos. 

Ten por seguro que no voy a darte trucos fáciles para salir del paso. Como emprendedores, tenemos que ponernos en muchas pieles diferentes. Algunas personas prefieren no invertir en alquiler de oficinas
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