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O mundo precisa de novas idéias...

( Ismael lopes coelho)
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Sinopse

Antigamente 0 comércio era extremamente
limitado. As mercadorias eram vendidas e exportadas
em cavalos. Ndo haviam navios, caminhdes, avides ou
qualquer meio que facilitasse a vida dos comerciantes.
Os négocios foram evoluindo com o tempo, criaram as
feiras livres, os butecos, as lojas etc. Tudo era
comercializado de forma presencial. Até que surgiram
0s meios de transportes, as correspodéncias, e com
toda essa gama de transformagdes, as vendas
melhoraram. Esse curso é um guia para
empreendedores, pequenos  empresarios  que
necessitam conhecer os segredos dos negécios. Depois
da evolugdo dos meios de transporte, surgiram
evolugbes no meio comunicativo. Aqui estdo 0s
personagens que mudaram o comércio: “A televisdo, o
radio, e finalmente a internet”. O mundo € movido por
idéias brilhantes de pessoas criativas. Esse curso esta
focado no seu talento. Aprenda a investir seu dinheiro
nos négocios da internet que ddo os melhores
resultados. Saiba como as maiores empresas
conseguiram  faturar bilhdes de dolares com
infoprodutos, entre elas o facebook, google entre
outras que deixaram de ser ideias, e se tornaram
solugoes milionarias no mundo digital.
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O négocio digital Lucrativo

Se vocé chegou até aqui € porgue tém uma ideia do
gue deseja. Mesmo que ela ndo seja clara, vocé sabe que
existem oportunidades inexploradas ou até exploradas,
mas que de repente vocé faga melhor. Veja o mercado da
tecnologia. A Nokia e a Motorola praticamente dominava
o mercado de celulares. Hoje os celulares da Apple e com
a plataforma Androide s&o a coqueluche do momento.
Ford, Volkswagen, GM também dominavam o mercado de
automoveis. Atualmente os carros asiaticos séo melhores,
mais baratos e muitas vezes mais cobicados. E assim
para uma série de outras coisas. E a Internet € um local
muito facil de criar, expandir e dominar alguns segmentos.

Antes era complicado criar um site, hospedar,
gerenciar e-mails, criar propagandas, etc. Pois exigia mao

de obra cara e especializacdo. Mas hoje com o advento



das tecnologias na Nuvem (ou cloud computing) todos
podem criar o que desejar e a 2 clicks do mouse. E
quando falo “todos” sdo todos sem excecdao.
Existem inUmeras plataformas para criar sites de forma
gratuita como o Wordpress, Weebly, etc. Outros
inUmeros sites para gerar graficos, logotipos a um custo
muito baixo. Hoje o novo modelo de negdcio é baseado

em uma modalidade freemium que quer dizer qrétis

(free), porém com recursos limitados. E caso vocé deseje
usar mais funcdes, basta pagar uma quantia pequena
para usufruir de novas funcionalidades. E contra fatos nao
h& argumentos. Logo vou apresentar alguns dados do
guanto a internet vem crescendo para que vocé acredite
ainda mais no potencial que temos pela frente.

Segundo o Ibope Media, somos 105 milhdes de
internautas tupiniquins (10/2013), sendo o Brasil o 5° pais
mais conectado. De acordo com a FECOMERCIO-
RJ/lpsos, o percentual de brasileiros conectados a
internet aumentou de 27% para 48%, entre 2007 e 2011.
O principal local de acesso € a Lan house (31%), seguido
da propria casa (27%) e da casa de parente de amigos,

com 25%. O Brasil é 0 5° pais com o maior nUmero de
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conexdes. Em 2008 foram gastos R$ 8,2 bilhGes em
compras on-line. Em 2009, mesmo com crise, foram
gastos R$ 10,6 bilhdes. 2010 fecharam com R$ 14,8
bilndes, atingindo 1/3 de todas as vendas de varejo feitas
no Brasil. O ultimo dado € de 2012, quando foram gastos
22,5 bilhdes. Ainda assim, apenas 20% dos internautas
brasileiros fazem compras na internet; aqueles que ainda
nao compram, ndao o fazem por ndo considerar a
operacdo segura (69%) ou porque ndo confiam na
qualidade do produto (26%).

A internet se tornou o terceiro veiculo de maior alcance no
Brasil, atras apenas de radio e TV. 87% dos internautas
utilizam a rede para pesquisar produtos e servi¢cos. Antes
de comprar, 90% dos consumidores ouvem sugestdes de
pessoas conhecidas, enquanto 70% confiam em opinides
expressas.

Em 2013, 27 milhdes de usuarios ja tinham banda
larga. A cada 2 segundos, 3 novas conexdes Ssao
ativadas. Quanto ao volume de dados, o incremento foi de
56 vezes de 2002 até 2007.

E a projecdo é de um aumento de 8 vezes até 2012.
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O numero de conexdes moveis cresceu de 233 mil
(em 2007) para 7,2 milhdes em 2013. A projecao é de 9,3
milhnbes em 2014, superando os 15 milhGes depois dos
Jogos Olimpicos. 13% dos internautas brasileiros tém
uma velocidade de banda larga de 128 a 512 Kbps; 45%
tem 512 Kbps a 2 Mbps; 27% usa 2 Mbps a 8 Mbps. Se
compararmos com 0s numeros de outubro de 2011,
perceberemos a migracao dos usuarios para velocidades
superiores. No 3° trimestre de 2013, a velocidade média

da conexao atingiu 2,7 Mbps.

Concluséo:
Que outro mercado ou canal de vendas que vocé
conhece que gere tantas oportunidades e novos clientes a

cada momento como a Internet?
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Prepare-se para o mercado

Provavelmente vocé entrou nesta sessao pensando
gue encontraria uma lista de coisas que deveria comprar
ou fazer antes de comecar ler esse livro. Felizmente vocé
ja fez o maior e Unico investimento necessario que foi té-
lo comprado. Nao se preocupe, pois ndo é necessario ter
nenhum pré-requisito que vocé ja ndo tenha que € um
computador e uma conexao com a Internet.

Existe apenas mais um pré-requisito que apresento
na mensagem abaixo. Esta mensagem é extremamente
importante para qualquer pessoa que quer empreender
ou fazer algo proprio, seja para ganhar dinheiro,
reconhecimento ou algo que goste. Quero te adiantar que
nao serd facil atingir o seu proprio objetivo. Vocé tera que

dedicar tempo e energia para isto. Aqui estarei
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oferecendo todas as ferramentas necessarias para vocé
fazer o que desejar na Internet, mas vocé precisa ter foco.
Uma das coisas que levam as pessoas a desistir logo no
inicio é pensar que tém que pagar pelas ferramentas, pela
publicidade, etc. E para provar que isto ndo € verdade,
elaborei esse livro com ferramentas gratuitas e sem
investir 1 centavo em publicidade.
Isto mesmo! Financeiramente e de forma proposital, ndo
realizei nenhum investimento para lancar o treinamento
apresentado aqui. Todas as ferramentas que utilizamos
estdo detalhadas aqui nesta capacitacdo. Quer saber
como gerar um modelo similar de negdcios? Aprofunde-
se em temas que vocé ache interessante e faca o seu
plano acontecer. Tenho certeza absoluta que vocé tera
muito sucesso se dedicar tempo e energia para isto.
Recomendo que vocé nao apenas leia esse livro mais
acesse os links propostos, pois sdo neles que estdo os
grandes negécios da internet, afinal de contas o segredo
da fortuna estad nas plataformas, nos enderegos e URL
que chamo de HOTLINK (HTLOO$ SETOR), e que vocé
devera acessa-los para descobrir as ferramentas em

potencial.
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Mude sua forma de pensar

A palavra mindset ndo possui uma traducao direta
do Inglés para o Portugués. Ela esta relacionada a uma
mudanca de pensamentos e atitudes.

E é justamente isto que desejo enfatizar com este capitulo
e com o] NOSSso estudo em geral.
Aqui estarei oferecendo uma série de ferramentas para
que vocé crie 0 seu préprio negdcio on-line de maneira
eficiente e duradora. Porém o maior obstaculo ndo € criar
um novo negocio e sim ter uma mudanca de atitude e
paradigmas para que vocé consiga atingir o seu objetivo.

O que estarei apresentando a vocé nos proOXimos

capitulos é uma férmula para que vocé descubra o que

deseja alcancar e aprenda a planejar os proxXimos passos
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do seu novo negdcio. Isto daréa energia e forca para vocé

conquistar o que deseja.

Consideracdes

O Brasil € um dos paises que mais possui pessoas
empreendedoras. Mas infelizmente também € o pais onde
mais se fecham empresas. E ja estdo comprovados que
isto acontece por falta de planejamento, direcédo e
determinacdo. Guarde estas frases em um local de facil
acesso e leia sempre que desejar ou precisar de um
empurrdozinho: “O que vocé prefere? Planejar durante 2
meses e executar durante 8 meses ou planejar durante 8
meses e executar durante 2 meses?” Se vocé gasta mais
tempo planejando, tera mais chances de enxergar 0s
erros e desafios. Planeje com calma e comece apenas
quando estiver seguro. Porém nao espere demais. Evite a

procrastinacdo. Tudo funciona por processos e

persisténcia; uma vez que vocé sabe aonde quer chegar,
desenhe um plano passo a passo do que vocé deve fazer.

N&o importa os prazos se isto for possivel para vocé. E
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diariamente execute as tarefas que vocé precisa para

chegar la. Crie uma rotina e execute piamente.

Perdido por quantos? Muitas pessoas acabam néo tendo

sucesso porque sdo comedidas de maneira excessiva.
Pense qual seria a pior agdo que ocorreria se a sua ideia
falhasse? Vocé é capaz de suportar isto? Se a resposta é
sim, n&o pense mais.

Pense em como fazer as coisas darem certas.
Encontre um caminho. Se vocé sabe a solucdo de um
problema, entdo vocé ndo tem um problema. Esta apenas
resmungando disse Spencer Johnson no livro: “Gerente
Minuto”. Sempre existe um caminho para se chegar ao
que vocé deseja. Basta  vocé encontra-lo
Escute 0os mais experientes. As pessoas mais experientes
querem  compartilhar  verdadeiramente 0s  seus
conhecimentos. Nao pense que segredos ndo séao
revelados. Pessoas inteligentes e ricas querem sim que o
mundo prospere, pois com isto, elas também podem
prosperar. Existem tarefas que tomam tempo. Seja
empenhado, porém ndo force as situacbes onde existe

uma morosidade natural.
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Defina metas e objetivos

Acredito que vocé ja deva ter feito promessas de final
de ano; estou certo? E talvez tenha cumprido parte delas.
Ou se vocé for eficiente, cumpriu todas elas no prazo com
que se comprometeu. Mais a maioria das pessoas nao se
lembra delas logo no 2° més do ano.
As metas pessoais ndo sdo mais importantes que as
profissionais. E vice-versa. Elas sdo igualmente
importante, independente do seu momento.

Vocé precisa ter metas para saber aonde quer chegar
e para ajuda-lo nas decisbes do dia-a-dia.
Existem inumeras formas de se controlar as metas.
Algumas pessoas colocam as informagdes em um Excel
e atualiza a cada semana. Outras pessoas baixam
aplicativos para smartphone e sdo lembradas

diariamente. Tém pessoas que escrevem em um diario.
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N&o importa muito a forma que vocé ira controlar as suas
metas. O que importa é ter claras as metas em sua
cabeca. Basicamente o objetivo é a descricdo daquilo que
se pretende conseguir e a meta é segmentacdo, uma
etapa do objetivo, ou seja, o marco, o degrau, que vocé
precisa ultrapassar para chegar la.
Se vocé possui aquele sonho que parece distante da sua
atual realidade, saiba que o grau de motivacdo e
comprometimento que o objetivo pode lhe proporcionar
pode influenciar em sua realizacdo. Por isso, defina seu
objetivo de forma clara e com metas mais realistas, para
que seja totalmente possivel realiza-lo. Sugiro que vocé
use o método SMART (que quer dizer esperto em Inglés)
para criar as suas metas. Veja o que significa este

método:

Specific (Especifica): € comum as pessoas dizerem "Este

ano quero ficar rico". Mas como isto sera possivel? Talvez
vocé esteja lendo esse livro justamente por conta disto e
vocé precisa definir os objetivos para isto como ficarei rico
abrindo meu proprio negdécio, trabalhando em uma

multinacional.
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Mensurable (Mensuravel): agora que vocé ja sabe o que

iré fazer, o quanto vocé quer disso? Se vocé deseja ficar

rico, qual a quantia que vocé precisa ganhar no ano?

Attainable (Alcancavel): este é um detalhe importante e

até um pouco controverso de se pensar. Normalmente
guando sonhamos com algo, pensamos em ganhar alto
com aquilo. Seja dinheiro, status, cargo, etc. Ndo custa

sonhar alto, mas as suas metas precisam ser tangiveis.

Relevant (Relevante): a meta precisa ser relevante para

vocé. Precisa ter um valor real do seu ponto de vista. Se
vocé deseja ganhar um aumento de salario, certamente

ndo estd buscando algo como 2% de aumento.

Time-Based (Temporal): toda meta deve ter um prazo.

Talvez vocé ndo cumpra e tenha que postergar ou refazé-

la de outra forma.
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Vire 0 jogo dentro de 3 mesés

Este texto é de autoria de Tom Mendoza e foi
publicado originalmente no site da forbes.com.
Quando eu comecei a definir metas, eu tinha metas para
seis meses. Mas eu descobri que eu ndo comecava a
trabalhar nelas até que faltassem 90 dias. Eu
procrastinava. Procrastinacdo é a morte de toda a
definicAo de metas. Vocé deve definir objetivos com um
limite de tempo que faca vocé agir hoje.
Eu escolhi 90 dias porque eu queria dar a mim mesmo
tempo suficiente para atingir algo, mas nao tempo demais
para que eu ndo conseguisse. Nao faca uma meta téo
distante que ele ndo afete o seu comportamento hoje. Eu
preciso uma meta que faca eu me mover agora. Eu
mesmo procuro superar sempre 0os meus limites. Gosto
da forbes.com por que ali existem bilionarios motivados a

ganharem mais. E por que querem tanto dinheiro? Por

[20]



que eles lutam por metas o tempo todo, e né&o
simplesmente pela quantia que conseguem faturar para
sobreviver no mundo.

A chave para definir uma meta para qualquer coisa
estd em fazé-lo temporal, mensuravel e escrito. A grande
maioria das pessoas que definem meta falha ao
determinar para elas mesmas um prazo e coloca-las no
papel. Mas, de acordo com o0 programa de executivos de

Stanford, 90% das pessoas de alto-desempenho:

« Definem metas especificas com resultados;
+ Estabelecem um prazo para suas metas;

* E deve sempre anotéa-las.

Eu estabeleco minhas metas no inicio de cada trimestre.
Estabeleco trés metas pessoais e trés profissionais.
Quando eu digo pessoal, significa pessoal. Elas sdo somente
para mim e eu ndo as compartilho com ninguém. Eu ndo estou
tentando provar para ninguém que sou capaz de atingir metas.
Estou me esforcando para melhorar. Alcancar novos
patamares. Em grande parte das nossas vidas, nos dizem o

qgue nao podemos fazer e o que ndo podemos nos tornar. NOs
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