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En los últimos años prácticamente se ha vuelto casi un camino necesario el tener que emprender, casi no hay opciones satisfactorias en el mundo laboral, las reglas de juego aplicadas en el siglo pasado han cambiado, ya no es seguro tener un empleo y una jubilación, y es que dichos ingresos no son suficientes para tener una vida completamente satisfactoria, lo que ha hecho que sea apremiante hacer más con nuestro tiempo, con nuestra vida para que al llegar a los años dorados podamos tener la tranquilidad de vivir cómodamente, con seguridad y libertad financiera; pero, antes de lanzarte al mundo de los negocios debes estar capacitado y conocer que es lo que te espera. 

Es muy común para los aspirantes a emprendedores, tener un torbellino en la cabeza al momento de decidirse a establecer un negocio, ya sea por la vía de la Startup o de Franquicia, por ejemplo; es difícil decidirse por cual establecer pero al momento que decidimos que es lo que queremos hemos dado ya el primer paso, pero ¿cómo llevar lo que tengo en la cabeza a la realidad?, ¿cómo me organizo?, ¿qué debo adquirir?, ¿acaso tengo contemplado todos los elementos necesarios?, ¿es posible que se me esté escapando algo?, ¿podré hacerlo solo?, ¿necesitaré un equipo? ¿Tengo los recursos necesarios? ¿Cuánto dinero necesitaré?

Entendemos que la esencia de un negocio es que siempre resuelve el problema de otras personas y cobrar un justo precio a cambio. Cuando tenemos una idea que puede resolver algún problema y que la gente que también tiene este problema, está dispuesta a pagar porque lo resuelvan o satisfagan su necesidad, entonces tenemos una oportunidad de negocio.

Una idea perfecta sin ejecución no sirve de nada, la idea puede ser millonaria pero ella no se va a llevar a cabo sola, es necesario que nos sentemos y pensemos bien las cosas en primer lugar antes de ejecutar todas las acciones necesarias para que la idea, el sueño, o el deseo que se convierta en algo tangible y sea una realidad.

PLAN DE NEGOCIOS PARA UNA STARTUP trata de presentarte y aclararte esas dudas que tienes antes de comenzar, lo que necesitas hacer y como encaminarte hacia ello a través del establecimiento de un modelo de negocio que te lleve a elaborar claramente tu plan de negocio.

La necesidad de plantear claramente el panorama de las cosas que debemos hacer y cómo debemos actuar son la base para poder emprender nuestro negocio, si llevamos a cabo los pasos y alcanzamos los objetivos que desde un principio hemos previamente definido, difícilmente seremos objeto de confusiones; y por el contrario, si no tenemos estos objetivos claramente establecidos, es probable que tengamos mucha descoordinación, pérdida de tiempo así como de oportunidades,  que nos llevaran a larga a consumir más de nuestro entusiasmo e inclusive podría llevarnos al fracaso.

Debido a esto es necesario, como empresario, establecer desde un principio hacia donde me lleva mi idea y a qué tipo de negocio. Debemos darle forma, fecha y planificar para poder escoger el modelo de negocios. Ya que dicha información nos llevará al establecimiento de nuestro plan de negocio. 

Para estructurar el plan de negocios tendremos que tocar varios aspectos de la empresa y al llevarlo a cabo nos daremos cuenta de más variables que serán necesarias conocer en el momento de establecer una empresa, se hablarán de pilares sobre los cuales montarás un plan de negocio abordando cada uno de los componentes necesarios para completarlo y finalizada toda esta actividad, se te propone una estructura de un plan de negocios.

Con todos los temas abordados en este libro será posible que inicies tu emprendimiento de una manera más estructurada y ordenada. Tendrás igualmente más posibilidad de mantenerte en el mercado porque con el plan de negocios abordarás tanto temas de misión y visión de la empresa, como la planificación financiera, las posibles oportunidades u obstáculos que se puedan presentar y la forma en cómo afrontarlos para que todo esté en pro de una administración estupenda.

Espero que todos los temas plateados te sean claros y puedas tomar nota de todas las cosas que necesitas establecer para iniciar o mantener un negocio exitoso.
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CAPÍTULO I Iniciar una Empresa 
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Actualmente en pleno siglo XXI la forma de hacer negocios ha evolucionado tanto, que es necesario dar pasos certeros sobre la manera en cómo vamos a llevar a cabo nuestro negocio. Y es que, hemos tenido una idea, una gran idea, y es una forma de resolver un problema de forma novedosa y única. Hemos visto que puede ser una oportunidad de convertirla en algo que nos pueda producir dinero, haciendo algo que conocemos y nos gusta. Podemos sacarle provecho y es ahí donde vienen las dudas, de la manera en que debemos en primera instancia establecer el negocio.

¿De qué manera se puede establecer un negocio?, en el mundo actual hay muchas maneras para poder tomar un modelo de negocio, en nuestro caso serán abordados solo 2 de estos modelos, uno de estos modelos es a través de la adquisición de una franquicia (comprando un sistema probado) y la otra forma que se abordará es a través de una Startup (negocio donde existe la libertad de innovar y crear tu propio sistema de negocio).

Decidiéndote en cualquiera de estas dos modalidades sabrás que igualmente deberás contar con: Capital para inicio de operaciones o para cubrir gastos iniciales de funcionamiento, formalizando la constitución de la empresa, su registro Legal y Tributario, y ante diferentes Instituciones, sus permisos de funcionamiento, la adquisición de recursos materiales y el pago de remuneraciones de recurso humano.

Ahora bien definamos claramente a cada una e identifiquemos sus características:

¿Qué es una Franquicia?

Es como ya se mencionó una forma de negocio basado en un modelo o sistema que ya está probado que funciona y da resultados. Donde el empresario solo tendrá la responsabilidad de las operaciones diarias dado que el franquiciatario (aquel que te otorga la licencia de  franquiciar), dependiendo de las características de la franquicia, se encargará de temas como marketing, calidad de los productos, entrenamiento de personal, políticas y métodos. Es una forma de iniciar con la ventaja de que te adiestran para dar el producto o servicio, y brindan un apoyo constante al negocio a cambio de una cuota que se paga por usar la franquicia, pero hay poca libertad para variar la manera de hacer negocios.

Para algunas personas este tipo de negocio tiende a minimizar los riesgos debido a que el franquiciatario te brinda, como se mencionó anteriormente, todo el conocimiento, sobre como operar, las políticas, resolución de problemas, estándares de servicio, uniformes, inclusive hasta manera de conversar y actuar dentro del negocio, prácticamente es aplicar el modelo que adquieres del franquiciatario. La capacitación del personal y asesorías constantes también forma parte de este tipo de negocios y en consecuencia te ayuda ser más rentable y es muy útil para resolver los inconvenientes que se te pudieran presentar.

Las franquicias suelen ser cadenas reconocidas en el mercado, por lo que los clientes conocerán tu servicio y tu producto al momento de promocionarla lo que hace que sea un aspecto favorable en cuanto al tema de las ventas. Dicho de una manera más sencilla, al comprar o adquirir una franquicia estas comprando parte de un negocio que está funcionando.

También dentro de esta modalidad hay que hacer el pago de una Cuota, las mismas suelen ser altas dependiendo del reconocimiento que tenga la franquicia en el mercado. Sin embargo invertir en una franquicia se maneja el beneficio en ambas partes (del que otorga la franquicia y del que la usa) puesto que cuando el otorgante da una licencia para operar la franquicia, amplia más su negocio y su marca; mientras que, el que la adquiere conseguirá más rápidamente clientes y beneficios puesto que se invierte en un negocio que ya tiene posicionamiento y que la gente ya conoce, por lo que no se tiene que comenzar de cero.

Por ser la adquisición de un negocio en funcionamiento no es de tu potestad poder cambiar algo puesto que la franquicia cubre aspectos clave como decoración, forma de servicio, presentación del producto, y las normas del mismo, que no puedes cambiar o alterar de ninguna manera lo que disminuye la creatividad que se pueda aportar al mismo. 

Ser un franquiciado (aquel que adquiere la licencia de operar la franquicia) conlleva a establecer un negocio como propio con unas directrices basadas en el éxito del otorgante que obviamente forzará mucho al franquiciado, y considero que es algo que
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¿Cuál es el mejor sistema?
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