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Uma chwva de ideias, assim como é conhecida,
no Mundo como Brainstorming.

Trata-se de fazer uma reunido, onde pessoas selecionadas
podem sugerir, transmitir suas opiniées em prol de um beneficio
resultado, solugdo, mudancas, etc.

Mas todo este processo € necessario ter ordem, ou seja,
Organizacao.

Um assunto é passado e todos convocados para aquela reuniéo,
podem falar o que pensam. E mais ou menos assim que
funciona uma reunido de Brainstorming, que traduzido ao pé da
letra, significa Tempestade Cerebral.

Em meio ao caos de ideias, o risco do encontro virar uma grande
perda de tempo. Porém sao no caos que as Teorias sao
correlacionadas e delas elaboradas solugdes decisivas.

Eficiente nas mais diferentes areas.

N&o h& negocios em que o brainstorming seja mais ou menos
eficiente.

Trata-se de uma reuniao Livre, Leve e Solta.

Uma das formas de realizar um brainstorming é criando um clima
de informalidade, mas com um momento de Organizacao.



O coordenador lancga as diretrizes iniciais da reuniao.
Pode ser uma lista das causas mais provaveis, com
subdivisbes. Entdo os colaboradores irdo relatar suas
sugestdes, ideias que possam trazer solugdes.

Anotar as ideias em uma folha grande, ou em uma lousa.

E ao findar das ideias, é hora, ou melhor, o momento de
uma pausa: tomar agua, ir ao banheiro. Esta pausa pode
durar cinco, dez minutos ou mais.

Agora ao retornar, € hora de classificar as ideias. Sendo
gue o coordenador conduza a divisdo que é feita
aleatoriamente. O objetivo € que todos leiam todas as
sugestdes expostas.

Ao ser classificadas, é hora de realizar uma selecéo, ja
avaliando possiveis solucdes.



6. Constatando-se uma ou mais ideias com condi¢fes de
implantado, sera avaliado e criado um plano de acéo.

N&o esquecendo que o prazo de duracdo da reunido € de quatro
horas no maximo.




O que Precisa ser Lembrado na Hora de Organizar

um Brainstorming

Check-List

1.

o

Determinacédo prévia do assunto (quanto maior a
antecedéncia, melhor).

Verificar o interesse dos participantes (e quantos
pretendem participar).

Escolher uma sala, de preferéncia sem telefone, e pedir
para desligarem os celulares.

Ao comecar, o coordenador deve apresentar as regras
basicas e deixar claro que uma frase como “isso é
bobagem?” é proibida.

Apresentacéo de ideias (varia o formato).

Selecéo das ideias mais viaveis.

Plano de Acéo.




Outra técnica para esse tipo de reunido € a dinamica de grupo.
Tendo um numero consideravel de participantes que séo
avisados com antecedéncia sobre o tema da reuniéo.

No inicio da reunido, o coordenador relata o problema e dispdem
0 maior numero possivel de informacdes disponiveis e o que
ganhariam obtendo a solucéo.



Modelo de Plano de Negdcios

Resumo Executivo

O Resumo Executivo é apontado como a principal secéao do
plano de negdcios, pois através dele é que o empreendedor
conseguira conquistar o consumidor. E importante que esteja
explicito ao consumidor, 0 que sera por ele adquirido.

Devem ser enfatizadas as caracteristicas Unicas do produto ou
servico em questao, seu mercado potencial, seu diferencial seja
ele tecnoldgico e competitivo.

Também devem ser apontadas perspectivas de futuro do
negocio.




