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Felicitaciones por la compra de Red y Marketing Multi-Nivel Pro: ¡La Mejor Guía de Redes/Mercadeo Multi-Nivel para Construir un Negocio Exitoso de MLM en los Medios Sociales con Facebook! ¡Aprende los Secretos que los Líderes Usan Hoy en Día! y gracias por hacerlo.

En los siguientes capítulos se discutirá cómo y el mercadeo en red puede darle un giro a su vida si implementa las estrategias correctas. ¿Sueñas con conseguir la casa de tus sueños todos los días? Bueno, entonces aquí están las buenas noticias. Con el mercadeo en red, tu sueño se hará realidad antes de lo que pensabas. Con este libro, aprenderá todos los secretos del Marketing Multi-Nivel que utilizan los líderes.

Si está buscando una alternativa al antiguo patrón tradicional de crianza y trabajo, entonces este libro es justo lo que necesita. No hay necesidad de sacrificar las alegrías de este hermoso mundo para satisfacer las demandas de la vida corporativa. Aunque mucha gente aspira a ser dueña de un negocio, pero definitivamente te cobra un precio. Implica horas y horas de intenso estrés y los propietarios de pequeñas y medianas empresas obtienen muy bajos retornos de la inversión realizada. Por lo tanto, después de deducir los costos de personal, arrendamiento, inventario y operaciones, obtener beneficios se convierte en una gran lucha. La solución a todo esto es el mercadeo en red, ya que le permitirá ser dueño de su negocio de la manera que desee y al mismo tiempo, no tiene que hacerlo todo solo. 

Hay muchos libros sobre este tema en el mercado, ¡gracias de nuevo por elegir este! Se ha hecho todo lo posible para asegurar que esté lleno de tanta información útil como sea posible, ¡por favor disfrútenlo!
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Capítulo 1: Todo Sobre el Mercadeo en Red y el Mercadeo Multi-Nivel (MLM)
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Si estás en el mundo de los negocios, entonces debes haberte encontrado con alguien u otro usando el término mercadeo en red o mercadeo multi-nivel (MLM). Este capítulo le dará una introducción al concepto de ambos términos y luego podemos proceder a los temas avanzados.
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¿Cuál es la Diferencia entre el Mercadeo en Red y el MLM?

A menudo se piensa que los términos comercialización en red y MLM son los mismos, pero tienen algunas diferencias sutiles entre ellos. Se puede decir que son dos caras opuestas de la misma moneda y por lo tanto están bastante relacionados pero no son totalmente iguales.

Empecemos con el MLM o el marketing multi-nivel. Este es un tipo de marketing donde el modelo de negocio se basa en un programa de referencia donde se refiere a las personas. El programa en sí mismo también ha sido diseñado de tal manera que tiene varios niveles. Por lo tanto, para simplificarlo un poco, considere lo siguiente como un ejemplo. Si yo hubiera referido a alguien a un MLM en particular y esa persona, a su vez, hubiera referido a otra persona, entonces usted estaría recibiendo las comisiones de esa otra persona también con la ayuda de su referencia original. 

Por otra parte, el mercadeo en red es un tipo de modelo de negocios que se basa en los distribuidores. La empresa pondrá en práctica estrategias para comercializar su producto a los diversos distribuidores de su nicho. Estos distribuidores son un cierto grupo de personas que, a su vez, están deseando crear su propio negocio y por lo tanto comercializarán los productos de la empresa a su manera. Por ejemplo, supongamos que una empresa está vendiendo ropa pero en lugar de elaborar una política de comercialización para el público en general, esta empresa está comercializando sus productos a los distribuidores. La empresa preparará entonces un discurso de marketing para estos distribuidores.

Una de las mejores cosas de esto es que no importa lo que el distribuidor haga con el producto. La empresa ya está haciendo una venta inicial cuando vende su producto al distribuidor y el producto está fuera de sus manos.
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¿Debería Comenzar el Mercadeo en Red o Construir mi Propio Negocio Desde Cero?

Si está pensando en si debe iniciar su propio negocio o si simplemente debe invertir su tiempo en la comercialización de la red, entonces déjeme decirle esto. Con el mercadeo en red, no tienes que tomar las molestias de comercializar el producto. Sólo tienes que hacer un excelente discurso de venta para que puedas mostrar la perspectiva de tu producto a los distribuidores. Ahora, siempre te sugiero que empieces con el mercadeo en red y también puedo darte algunas razones sólidas para hacerlo. 

	En primer lugar, debes pensar por qué deberías empezar con el marketing de red. Bueno, para empezar, no tienes que quedarte atascado en un escenario de trabajo de 9 a 5. Por lo tanto, puedes ejercer mucha libertad que cualquier trabajo ordinario no podrá proporcionarte. Después de que hayas completado los pasos iniciales, serás capaz de llevar a cabo tus campañas de marketing y literalmente dirigir tu propio negocio desde tu casa. Por lo tanto, podrás pasar mucho tiempo con tu familia. Por otra parte, otra gran cosa es que no hay límite de ingresos. Si eres bueno en lo que haces, puedes ganar la cantidad que quieras.

	No tendrás que preocuparte por ningún empleado y por lo tanto, no hay problemas de contratar o despedir a nadie. Y por supuesto, no tienes que responder ante nadie. En resumen, serás tu propio jefe. Pero sí, tendrás que mantener buenas relaciones con los distribuidores y los agentes, pero todo eso no implica que pagues ningún salario a nadie y esto en sí mismo te alivia de tantas responsabilidades.

	Hay una cantidad inmejorable de seguridad en el mercadeo en red una vez que finalmente lo has establecido adecuadamente. Por lo tanto, no hay que preocuparse más por quedar desempleado o ser despedido por alguien.

	Si por alguna razón, usted no es capaz de permanecer en el reloj, usted no tiene que preocuparse por la generación de ingresos, ya que eso se hará por sí mismo. Si ayudas a otros a montar su negocio, siempre tendrás tus ingresos residuales. 


Pero siempre tienes que asegurarte de que estás en un sistema legítimo y no en un esquema piramidal sin valor.
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