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Necesitamos aceptar que no siempre tomaremos
las mejores decisiones, que a veces erraremos
épicamente. Entender que el fracaso no es lo
contrario a éxito es parte del triunfo.

Arianna Huffington


INTRODUCCIÓN

Un hombre con una idea nueva es un loco
hasta que la idea triunfa.

Mark Twain

El mundo experimenta una crisis económica desde hace bastante tiempo, pero sólo aquellas personas que no están preparadas para ganar dinero tienen problemas financieros.

Hace algunos años tuve serios problemas económicos, resultado de mi analfabetismo financiero. Con un préstamo inicié una empresa cuando aún era estudiante de universidad, contraté a una decena de empleados e inicié operaciones.

Entonces vino la crisis económica de 1995, mi recién creado emprendimiento se vino a pique y me quedé sin un dólar en la bolsa, con mi entonces esposa e hija por mantener. En los siguientes meses conseguí trabajos donde me pagaban muy poco, la culpa se apoderó de mí por haber fracasado como empresario y no sabía qué hacer.

Un día la persona que me arrendaba el departamento tocó mi puerta y me dijo que debía desocuparlo, como no pagaba a tiempo, él buscaría otra persona para que lo ocupara. Entonces toqué fondo.

Con la única moneda que tenía en mi bolsillo, fui a un teléfono público a llamar a una persona que conocí un par de años antes, un millonario que tenía fama de haberse hecho de su riqueza de forma cruel y despiadada; aunque dudé un poco, era mi única opción para salir del atolladero económico en que estaba. Le solicité una cita y pronto estaba conversando con él, mi solicitud fue simple y breve: “deseo que me enseñes cómo adquiriste tu fortuna”. Aún no lo sabía pero él se convertiría en mi mentor a partir de esa fecha.

Por supuesto lo que afirmaban de él no era cierto, su fortuna la adquirió con trabajo inteligente y modificando sus hábitos, pero aquellos que le veían con envidia suponían que el dinero hace egoístas a las personas, al contrario de lo que piensan los millonarios, que la riqueza los ayuda y les proporciona la oportunidad de ayudar a otros.

Me obsesioné con la atracción de riqueza, por ello entrevisté a otros millonarios, leí centenas de libros y asistí a cursos sobre el tema; con la información obtenida tuve bastante éxito, el que comencé a enseñar, primero en conferencias, después en cursos y en libros.

Los asistentes a mis eventos y lectores, me propusieron escribir algunas ideas sobre cómo ganar dinero de forma simple, por eso surge este libro, que es una propuesta con diversas formas de atraer la riqueza con actividades sencillas.

Las ideas expuestas han sido probadas por mis clientes, lectores, conocidos e incluso por mí, por tanto son fiables. Obviamente deberás ponerlas en práctica, aumentar lo que consideres necesario, adaptarlas a tu estilo de hacer negocios y persistir para que observes resultados tangibles. Ellas no constituyen una forma de enriquecerse rápidamente, puesto que, tal como lo he señalado en libros y seminarios, necesitas tener un sistema, elaborar un plan de acción y ponerlo en práctica. Estoy en contra de las falsas promesas de riqueza instantánea, aunque sí confío en la adquisición de riquezas cuando modificas tus hábitos y cambias tus creencias.

Esa es tu primera tarea: tienes que cambiar tu forma de ser y actuar. Si sigues haciendo lo mismo, obtendrás resultados semejantes, tal como afirmó Albert Einstein:

“Si buscas resultados distintos,
no hagas siempre lo mismo”.

Muchos no obtienen dinero porque se detienen ante las voces malintencionadas de su alrededor, que les instalan miedo e inseguridad. ¿Cuántas veces has escuchado que tal o cual cosa es una pérdida de tiempo? Yo lo he escuchado miles de veces, pero he aprendido a dejar de escuchar a los necios, sólo me concentro en aquellas personas exitosas que han alcanzado algo más que yo; ellas saben más, por eso me pueden enseñar bastante; los otros envidian el éxito, por eso instalan temores en los demás.

También los títulos académicos nos frenan, muchos profesionales se quejan de la situación económica pero no se dan cuenta que oportunidades de negocio existen por millares, aunque llevarlas a cabo podría representar hacer a un lado su título universitario.

Hace algún tiempo un licenciado se me acercó para solicitarme un consejo sobre cómo ganar dinero, su situación ya era insostenible y le expliqué sobre un negocio de cero inversión, pero que no tenía que ver con su actual preparación, ¿qué supones que me dijo? Si afirmaste “Eso no es para mí”, acertaste. Él como otros miles, creen que su título universitario los salvará del desastre económico.

No digo que sea inútil asistir a una universidad, lo que sostengo es que debes aprender en cualquier lugar, pero olvidar los títulos, que sólo frenarán tu avance. Cuando me di cuenta de ello comencé a ganar más dinero, ya que aprovechaba cualquier oportunidad de negocio, aunque no correspondiera a mi preparación académica.

Si asististe o asistes a una universidad, aprovecha lo aprendido, pero no supongas que ese título académico te dará dinero; es tu mente la que te proveerá de soluciones, eso es lo que te propongo en este libro, “arremangarte” la camisa y comenzar a ganar dinero, aunque la oportunidad no corresponda a tu área de estudio.

No te conformes con lo mucho o poco que tengas, ve por más, tu bolsillo y las personas que te rodean te lo agradecerán.

Las ideas que encontrarás aquí son simples, legales y rápidas de poner en práctica, sólo hace falta que diseñes ese plan para llevarlas a cabo, recuerda que para tener éxito, debes dividir tu proyecto en tareas, así será sencillo que alcances tus metas.

Elige una o varias, diseña tu plan y elabora un calendario para su ejecución, entonces llévalas a la acción, verás que pronto tu bolsillo comenzará a llenarse constantemente.

No podría asegurarte cuánto ganarás, ya que depende de la actividad que realices y el empeño que pongas en ella, pero en cualquiera de estas ideas podrás obtener una cantidad considerable y, si mejoras las estrategias, podrás tener un negocio sólido que sea tu principal proveedor de dinero.

Pon en práctica estas ideas y envíame tus comentarios o dudas a mi correo antonio@elmillonariointeligente.com Aunque esté muy ocupado, siempre te responderé personalmente. También, si deseas otras ideas de negocios y conocer más recursos para atraer la riqueza, visita la página www.elmillonariointeligente.com y suscríbete en su boletín de noticias, así recibirás conferencias grabadas y otros materiales importantes para tu éxito. No olvides leer mi blog, en él encontrarás mucha información complementaria.

Tal como te lo recomiendo en otros libros, reúnete con tus amigos y familiares para leer este libro; esa es una excelente forma de aprender, puesto que cada persona tiene experiencias que compartirá contigo, aumentando la información vertida en este texto.

Sólo me resta agradecerte por hacerme parte de tu éxito financiero.

Juan Antonio Guerrero Cañongo


PRIMERA PARTE

RECOMENDACIONES PARA GANAR DINERO, AUNQUE EXISTA UNA CRISIS


CREA TU PROPIA FUENTE DE INGRESOS

Gran parte de las dificultades por las que
atraviesa el mundo se deben a que los ignorantes
están completamente seguros y los
inteligentes llenos de dudas.

Bertrand Russell

Millones de personas están buscando en qué emplearse, pero sólo algunas empresas necesitan empleados, es decir, la oferta está por encima de la demanda, si deseas tener éxito debes concentrarte en crear tu propia fuente de ingresos y no en buscar quién te proporcione un empleo.

Ganar dinero es simple, si sabes cómo hacerlo, por eso en esta parte del libro conocerás qué hábitos y creencias tienes que cambiar para construir tu propia fuente de ingresos.

Primero elimina de tu mente el deseo de buscar un empleo e instala la urgencia de construir tu propia empresa; que no te asuste esto, cualquiera puede crear una, sólo hace falta seguir algunos pasos y apegarte a un plan.

En mi libro “Despide a tu jefe”, comparto diversas estrategias que te ayudarán a construir tu propia fuente de ingresos, entre ellas:


	Debes conversar con empresarios para aprender de ellos.

	Consultar revistas y libros especializados.

	Asistir a conferencias y seminarios sobre la temática de negocios.

	Investigar en Internet sobre esos temas.

	Elaborar un plan de acción.

	Identificar los distintos tipos de negocios.

	Descubrir qué necesitas aprender.

	Darte cuenta cómo financiar tu proyecto.



Los empresarios ya han recorrido aquel camino que deseas andar, por eso ellos son los indicados para darte sugerencias y proporcionarte alguna guía que te ayudará a tener éxito. Contáctalos y pregúntales sobre cómo comenzaron, por qué eligieron ese producto o servicio y qué podrías hacer para conseguir el éxito del que ahora gozan.

Tu investigación debe incluir libros, revistas y sitios de Internet especializados; yo tengo una lista de libros que me han recomendado, que voy adquiriendo y leyendo; sucede algo semejante con los sitios web, cuando visito alguno que me interesa, lo guardo en favoritos o imprimo el post o artículo que me interesa, lo guardo en una carpeta con anotaciones sobre el tema, para revisarla cuando tengo dudas o deseo más ideas.

También visito las páginas de los autores de libros, por lo regular escriben un blog y mencionan sobre temas que no incluyeron en su texto; esto te permitirá conocer sobre él y aprender más. Un autor te puede recomendar a otro, yo les agradezco esto, porque así me proporcionan información valiosa que me podría tomar mucho tiempo recopilar.

Vista el blog de los autores que leas, descubre qué más tienen que decirte y cómo aplicarás eso que has aprendido en tu emprendimiento. Por lo regular ellos también imparten cursos y conferencias, asiste a ellas, aprenderás más.

Tener la información no es suficiente, ahora tienes que ordenarla y decidir qué pasos darás. Lo mejor que puedes hacer es escribir la serie de pasos que darás a partir de este día. ¿A quién entrevistarás para conocer de su éxito? ¿Cuánto tiempo dedicarás a leer sobre los temas que te interesan? ¿En cuánto tiempo comenzarás tu proyecto? Escribe los planes que tienes, las acciones que realizarás y los tiempos para llevarlas a cabo.

Date cuenta que hay muchas formas para ganar dinero y muchos tipos de negocios con los cuales atraer riqueza; investiga sobre ellos y decide qué harás. Por ejemplo existen franquicias, distribuciones, redes de multinivel, ventas directas y más formatos empresariales para comenzar a generar recursos, investiga sobre ellos para decidir.

¿Cómo financiar tu proyecto? Aunque se lea obvio, primero debes tener bien claro qué harás, cómo lo harás y entonces buscar financiamiento.

Tal vez porque en 1995 tuve un fracaso económico, por no saber exactamente qué haría, no recomiendo solicitar un préstamo bancario o a algún familiar, ya que yo lo hice y después me fue muy difícil pagarlo, pero creo firmemente que debemos buscar otras opciones antes de pedir dinero.

Puedes realizar otras actividades para conseguir dinero; podrías vender algo mientras te capitalizas, también aliarte con alguien que tiene el capital; otra opción es vender un producto o servicio antes de tenerlo, eso es completamente legal, te pongo un ejemplo, hace unos años, tenía máquinas vending (expendedoras automáticas de productos), como me di cuenta que muchas personas las buscaban y había pocos que las vendían, las publiqué en un sitio de venta en internet y pronto las estaba vendiendo, yo no invertía nada de dinero, el cliente ofertaba, depositaba, yo iba con su dinero a comprarla, la enviaba y me quedaba con cierto porcentaje (30%). ¡Eso también podrías hacer!

Busca quién tenga algo que venda, encuentra quién lo desee comprar, ¡y listo! Este sistema funciona también con el trabajo de otros, por ejemplo, yo encontré a un par de personas que hacían páginas Web, entonces comencé a buscar quién deseara tener su propia página y yo serví de intermediario, es decir, busqué quién hiciera algo y después a alguien que tuviera una necesidad, supervisé el trabajo, el cliente me pagaba, yo le daba lo correspondiente al profesional y me quedaba con un porcentaje, una buena forma de capitalizarme.

Siempre hay formas de capitalizarnos, sin necesidad de buscar un préstamo, pero debes buscar las opciones.

Estas son algunas ideas para comenzar y por supuesto te invito a leer mi libro “Despide a tu jefe” para aprender más al respecto.


ECHA A ANDAR TU MENTE

Podríamos considerar, de hecho, un milagro que los
métodos de enseñanza modernos no hayan ahogado
del todo la curiosidad por investigar.

Albert Einstein

Para tener dinero no necesitas pedirlo prestado, te lo digo en serio, no me gustaría que tuvieras que pasar por la vergüenza de no poderlo pagar como nos ha pasado a muchos, o estar trabajando para aquel que te lo facilitó, que también sucede muy a menudo.

Recuerda lo que te comenté anteriormente, para hacer dinero ofrecía productos que aún no tenía, entonces con el dinero de los compradores invertía en otros productos para venderlos, esa es una estrategia simple pero poderosa.

Hay muchas opciones más, Julie Anderson es una costurera que comenzó un negocio de fotografía, el cual quebró. Como lo único que tenía para generar dinero eran disfraces que ella misma creó para tomar fotos, decidió iniciar un negocio de renta de disfraces. Ella no tenía los suficientes disfraces, mucho menos un local, tampoco recursos económicos para rentarlo, entonces convenció a un hotel para que le facilitara una habitación a cambio de organizarle una fiesta de Halloween.

Ella comenzó a anunciarse en el periódico como una tienda especializada en disfraces para todas las edades, cuando los pedidos comenzaron a llegar, ella les mencionaba que sí tenía el disfraz solicitado, pero que estaba rentado y hasta el otro día lo tendría consigo. Cobraba y con ello confeccionaba el disfraz para entregarlo en la fecha y hora acordada.

Con lo ganado, pronto tenía su primera tienda de disfraces; ahora posee una empresa especializada, que trabaja con varias compañías cinematográficas.

Insisto, no necesitas dinero para generar riqueza, necesitas utilizar todos tus recursos mentales, así como lo he hecho yo y cientos de personas más.

Busca con quién aliarte, a quién solicitarle un trueque, etc. Hace algún tiempo asesoré a una empresaria que deseaba dar cursos infantiles, pero no tenía local, lo que le recomendé para conseguirlo fue tan simple que no creyó que pudiese tener éxito: debía ir con el dueño de un salón de fiestas y solicitarte su local prestado, a cambio podría hacerle promoción a su lugar para festejos. Ambos se beneficiaron, el salón no gastaba en publicidad, ella aprovechaba las horas que no se utilizaba el local.

Siempre hay opciones, sólo debes pensar, preguntar, analizar y actuar.

Tal vez no te hayas dado cuenta de que cuando no tienes recursos, necesitas utilizar tu mente para generarlos, esa es mi propuesta: ¡utiliza tus recursos mentales para obtener dinero!

Muchos me han dicho que necesitan dinero para crear su producto, pero no se han dado cuenta que podrían comenzar con algo de menor calidad e irlo mejorando conforme vayan obteniendo recursos. Esta es una estrategia que han seguido algunas empresas que antes eran maquilladores y ahora tienen su propia marca y productos: comenzaron a fabricarle a otros, con una mínima calidad, hasta que lograron tener lo suyo.

Si necesitas una oficina, date cuenta de cuánto tiempo la usarás, entonces busca a alguien que no la use todo el día y proponle algo a cambio de usarla; si necesitas cierta maquinaria, haz lo mismo, en fin, echa a andar tu imaginación.

Date cuenta de cómo puedes conseguir aquello que te has propuesto, sólo necesitas comprender algunos conceptos y herramientas, que te mostraré en este texto.
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