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  Conquiste a sua
liberdade!  


  Chegou a hora! Você foi demitido e tomou a grande decisão de criar a sua própria empresa, mas, você está preparado? Essa é uma tarefa que exige dedicação, persistência, planejamento, pesquisa, estabelecimentos de metas, divulgação e um plano B. Com essa edição, você vai aprender a fazer um plano de negócios, a lidar comfornecedores, escolher a melhor ferramenta de divulgação e importância do engajamento social. E mais: uma bela história de superação para se inspirar. E para finalizar, dicas importantes do consultor do Sebrae para manter o seu sonho vivo. 
 SUA SORTE COMEÇA AGORA!


  A redação 
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  Por Saula Lima



  Veja as dicas abaixo de nossos consultores e saiba quais são os pontos principais para começar um negócio:


  
    • Procure atender o mercado com base em uma necessidade ou em um desejo. (LFP de Freitas, administrador de empresas)


    • Comece sem estar pronto! Aprender durante o processo pode ser vital para o sucesso de algo que vai evoluir. (Aziz Camali, sócio e fundador da DZN)


    • Comece pequeno e conserte erros rapidamente. (Rodrigo Dantas, CEO da Vindi)


  
    
      “Comece sem estar pronto! Aprender durante o processo pode ser vital”
Aziz Camali, sócio da DZN

    

  


    

    • Avalie o mercado e alinhe as expectativas. Estude os concorrentes e faça um planejamento. É preciso entender o seu perfil: você gosta de lidar com o público? Sabe gerir pessoas? Qual o capital para investir? Tem necessidade de retorno imediato? Com estas respostas poderá buscar o negócio que melhor se adequa a você. (Paula Menezes, sócia diretora das redes de franquia +Depil e +Olhar)


    • Bons e grandes negócios não surgem apenas nas áreas que você tem conhecimento ou é formado, mas também de situações que você se expõe como, por exemplo, uma viagem ao exterior ou dificuldade que você tem em lidar com alguma situação pessoal. Não se deve, no entanto, esquecer de avaliar a ideia ou oportunidade com alguma pesquisa de mercado e de fazer um plano de negócios. (LFP de Freitas, administrador de empresas)


    • Valide muito bem a sua ideia para certificar-se que você não é a única pessoa que pagaria algo pelo seu serviço ou produto. (Lucas Melo, co-fundador do MeSeems, Empresa de Inteligência de Mercado)
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   TIRE SUA
 EMPRESA
 DO PAPEL 

   Saiba o que fazer para montar o seu negócio com pouco dinheiro

 

  Por Matilde Freitas


   Boas ideias que poderiam gerar grandes negócios acabam morrendo por falta de dinheiro. Mas o primeiro passo é checar se é realmente uma boa ideia para o mercado ou se você acha que é. “ Conversar com uma empresa de pesquisa ou uma universidade que tenha essa estrutura é interessante. Essa pesquisa inicial também irá ajudar na captação de investidores”, aconselha Hélio Cezar Donin Júnior, diretor da Donin Contabilidade.
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      “DRIBLAR A
 CRISE É UMA
 ARTE E COMO
 UMA ARTE
 DEPENDE DA
 SENSIBILIDADE 
DA PESSOA.”
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  Busque 
parcerias


  Se o sonho vale a pena, porque não compartilhá-lo com alguém? “ Sem dúvida a busca por um sócio investidor, é uma alternativa bastante interessante para desenvolver o negócio sem se endividar e ainda contando com os controles financeiros e de gestão desses investidores”, recomenda Hélio Donin.
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Boas 
 oportunidades em tempos de crises

Investir em um terreno já conhecido ou apostar em um negócio que poderá crescer aos poucos, pode ser uma boa decisão. “ Os menores negócios e micro franquias são muito interessantes, pois como demandam menos investimentos, possuem menor risco. Normalmente esses negócios são acessíveis ao grande público e em diversas vezes podem ser feitos em home office (trabalho em casa)”, indica o diretor.
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Você vai
 precisar....


 A pesquisa vai ser sua grande aliada nesse processo de gestação da sua empresa. Avalie seus concorrentes e se o mercado está apto para receber o seu produto ou serviço. “ Ter um plano de negócios, um bom planejamento operacional e tributário, um suporte legal eficiente são alguns dos requisitos de um negócio de sucesso”, avalia o empresário.
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  E agora?


  Se você já decidiu como quer investir o seu dinheiro, planejou os rumos da sua empresa, agora precisa partir para a parte burocrática. “ Procure uma empresa contábil para fazer a abertura, pois eles possuem todo conhecimento necessário para efetuar os registros e fazer o enquadramento tributário conforme o planejamento feito. Uma legalização mal feita pode inviabilizar a escolha tributária do plano de negócios, podendo causar enormes prejuízos iniciais”, alerta Hélio Donin.
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  Só acerta quem arrisca


  Em tempos de crises, o medo costuma vetar sonhos e boas ideias, mas depende de você fazer desse limão uma limonada. “Driblar a crise é uma arte e como uma arte depende da sensibilidade da pessoa. Normalmente os grandes “dribladores” de crise são os que têm maior criatividade e o poder de transformar essa criatividade em oportunidade e consequentemente em um produto para o consumidor final, analisa o Diretor Hélio Donin. Tornar a sua empresa uma realidade, depende do seu planejamento, pesquisa e capital. Com determinação e criatividade é possível conseguir tudo isso. Que tal começar a planejar?
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    VOCÊ SABE
 ONDE ESTÁ
 PISANDO?

 


    Conheça bem o mercado que você deseja investir




  Por Matilde Freitas



 

  Antes de começar qualquer negócio, é primordial entender como ele funciona, os concorrentes, e a viabilidade dele. Para isso, é necessário o que chamamos de pesquisa de mercado.” Ela pode dar a direção adequada às estratégias que serão desenvolvidas pela empresa. Uma boa pesquisa pode definir entre outros aspectos, o segmento, o mix de produto a ser oferecido, inclusive identificar a dimensão do público a ser alcançado”, explica J. B Duarte - Coach, palestrante e treinador comportamental.
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  Como fazer a pesquisa de mercado


  A pesquisa de mercado é a ferramenta mais eficaz ao buscar dados para o seu negócio, deve permitir ao empresário analisar e tomar as decisões e ações apropriadas. “Pesquisas podem ser realizadas de várias formas - presencial junto ao público, junto aos concorrentes, junto aos fornecedores ou digital, dependendo da área de atuação e do cadastro disponível”, explica o Coach.



  Importância da pesquisa


  Ainda que você não tenha capital para investir em uma agência especializada para fazer esse processo, é fundamental que ela seja feita. Busque alguém que possa colaborar na elaboração adequada da pesquisa. “Lamentavelmente, a maioria dos empreendedores nem conhecem, se preocupam ou entendem a importância deste tópico no momento da abertura da empresa. Ao treinar mais de 15.000 empreendedores nos últimos 15 anos, constatei que nesta faixa do pequeno e médio negocio, 99% deles somente tiveram acesso a este tipo de informação durante o curso que estávamos realizando”, relata J.B Duarte. 
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Conhecimento permanente

   Não basta fazer a pesquisa de mercado só no primeiro momento, o ideal é que você continue reservando um tempo para fazer essa análise. “Principalmente se nos lembrarmos que o mercado tem um movimento constante e, quando falo de mercado, falo dos seus elementos implícitos o consumidor, o fornecedor e o concorrente, e que, a cada mudança de ação de um deles, tudo à sua volta também se movimenta. Então o processo de pesquisa deve ser repetitivo, pois é o seu resultado que posiciona o empreendedor no andamento do negócio” analisa J.B Duarte. A pesquisa de mercado ajuda a sua empresa a permanecer com as portas abertas, não deixe de fazer. Este também é um dos motivos que coloca várias empresas dentro das estatísticas de falecimento empresarial.




      “A pesquisa de mercado ajuda a sua empresa a permanecer com as portas abertas, não deixe de fazer”
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