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			Prólogo

			Por qué escribo este método

			Crear un negocio en Estados Unidos siendo extranjero es como entrar en un supermercado gigante donde todo está etiquetado en un lenguaje técnico, con palabras desconocidas y difíciles de pronunciar que lo único que hacen es alejarnos de nuestros objetivos y con pasillos que no siempre te llevan a donde proyectabas. La primera vez que tuve que navegar ese laberinto, entendí que el desafío no era la falta de oportunidades, sino la falta de un mapa claro.

			Este libro nace de ese recorrido. No de teorías abstractas ni de manuales escritos desde la comodidad de un escritorio, sino de la experiencia directa de manejar empresas desde el exterior, lidiar con sistemas que parecen diseñados para confundirte y descubrir, a fuerza de tropiezos, qué funciona y qué no.

			A lo largo de los años, me crucé con emprendedores brillantes que tenían ideas poderosas y muy novedosas, pero que se estrellaban contra formularios, bancos desconfiados o estructuras mal armadas. También conocí a quienes lanzaron empresas en tiempo récord porque sabían exactamente qué pasos seguir. La diferencia nunca fue el talento: fue la información correcta y la elección de la estructura adecuada.

			Como fundadora de OPC TAXES, contadora pública, abogada, MBA y especialista en impuestos en EE. UU., Tax Preparer y Certifying Acceptance Agent (CAA) con PTIN otorgado por el IRS (Internal Revenue Service), he ayudado a personas y empresas a crecer en Estados Unidos de forma ordenada y segura. Mi experiencia combina conocimiento técnico, práctica internacional y un enfoque ético que hoy pongo a tu alcance en estas páginas.

			Mi intención es que este libro sea ese mapa. No es una receta mágica, porque ninguna existe, sino una guía práctica y directa para que entiendas cómo funciona realmente el sistema norteamericano y cómo puedes aprovecharlo desde donde estés. Si este método te ahorra meses de frustración y te ayuda a tomar decisiones sólidas, habrá cumplido su misión.

			Qué puede esperar el lector

			El lector puede esperar un camino claro. No un bosque de conceptos técnicos, sino explicaciones concretas que traduzcan la lógica fiscal y corporativa de Estados Unidos a un lenguaje accesible y accionable.

			Encontrarás un método paso a paso para:

			•	Elegir el estado correcto para constituir la empresa sin dejarte llevar por mitos o modas.

			•	Crear la estructura adecuada para tu negocio, ya sea una LLC o una Corporation.

			•	Obtener números clave como EIN o ITIN sin perderte entre requisitos.

			•	Comprender tus obligaciones impositivas, aunque no vivas en Estados Unidos.

			•	Operar desde el exterior con seguridad, ya seas freelancer, consultor, agencia o nómada digital.

			•	Declarar impuestos de forma correcta y evitar multas innecesarias.

			•	Abrir cuentas bancarias y usar servicios financieros sin bloqueos inesperados.

			•	No confundir el estatus migratorio de la persona con la estructura legal de la empresa.

			•	Construir un negocio que pueda crecer sin que la burocracia te deje fuera de juego.

			


			A lo largo del libro, verás ejemplos reales, advertencias basadas en errores comunes y recomendaciones prácticas que he ido refinando con el tiempo.

			Mi objetivo es que, al terminar estas páginas, no solo tengas claridad sobre cómo montar y operar un negocio en Estados Unidos, sino también la confianza para hacerlo. Cuando se comprende el sistema, el camino se vuelve transitable. Y una vez que es transitable, todo empieza a ser posible.

			Este libro es tu guía, tu mapa y tu impulso para actuar. El mercado más competitivo del mundo está abierto a quienes se preparan. Ahora, es tu turno de dar el primer paso.

		


		
			Dedicatoria

			Este libro está dedicado a quienes alguna vez sintieron el impulso de emprender aun cuando el mapa no estaba completo.

			A quienes entendieron que no se trata de tener todas las respuestas, sino de animarse a dar el primer paso, incluso con dudas, miedo o incertidumbre.

			Está dedicado a los que dejaron atrás lo conocido para construir algo nuevo.

			A quienes cambiaron certezas por oportunidades, comodidad por crecimiento y seguridad por la posibilidad de un futuro distinto. A los que aprendieron, muchas veces a fuerza de errores, que emprender no es un acto solitario ni un camino lineal, sino un proceso vivo, lleno de decisiones imperfectas, aprendizajes constantes y valentía silenciosa.

			Este libro también está dedicado a mi familia, que ha sido el sostén invisible detrás de cada decisión valiente. A quienes entendieron que emprender no solo ocupa tiempo y energía, sino también emociones, paciencia y confianza. A los que acompañan incluso cuando no hay garantías, cuando el cansancio pesa y cuando el resultado todavía no se ve.

			Dedico estas páginas a todos los emprendedores que se atreven a empezar.

			A los que sueñan con crear su empresa en Estados Unidos sin perder su identidad, su historia ni sus valores. A los que entienden que emprender en otro país no es solo un desafío legal o financiero, sino también personal, cultural y emocional.

			A quienes avanzan aun sin certezas, confiando en que el camino se revela mientras se camina.

			Que este libro sea una guía, un respaldo y, sobre todo, un recordatorio: no hace falta tener todo resuelto para empezar; hace falta decisión, constancia y la valentía de seguir siempre para adelante, pase lo que pase.

		


		
			Agradecimientos

			Este libro no nació en un escritorio aislado, sino de un largo camino acompañada.

			A mi familia, que siempre fue mi punto de equilibrio y mi brújula en los momentos en que emprender parecía una mezcla de audacia y locura. A mis hijos, que sin saberlo me recuerdan todos los días que el futuro se construye con pequeños pasos, pero constantes. A mi esposo, cuya paciencia, fuerza y claridad han acompañado y sostenido más proyectos de los que cualquiera imagina.

			A los emprendedores que asesoré a lo largo de los años en medio del vértigo, la incertidumbre y la ilusión de los nuevos comienzos. A todos ellos, gracias por compartir sus historias, sus dudas y sus aprendizajes. Varias de esas experiencias laten entre estas páginas.

			A los profesionales y colegas que me abrieron sus puertas, me señalaron errores o me mostraron caminos más eficientes cuando yo solo veía complicaciones. Ningún mapa se dibuja en soledad.

			Este libro existe porque hubo personas que confiaron en mí antes de que yo tuviera completamente claro el camino que estaba empezando a recorrer. 

			A todos ellos, mi gratitud sincera.
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			El Sueño Realista

			In the middle of difficulty lies opportunity.

			—Albert Einstein

		


		
			Estados Unidos visto desde afuera

			Para quienes ven Estados Unidos desde la distancia, este país suele presentarse como un enorme tablero de oportunidades. Es el mercado más grande del mundo, con consumidores acostumbrados a comprar en línea, empresas que necesitan servicios de todo tipo y un ecosistema legal que permite crear una compañía en horas. Esa impresión no es falsa, pero tampoco es la verdad absoluta.

			Este gigante mundial funciona con una lógica particular: combina reglas federales que aplican a todo el país con reglas estatales que cambian según el lugar donde te instales. Esa mezcla puede ser una ventaja si se entiende bien, porque permite optimizar costos fiscales y administrativos. Pero también puede convertirse en una trampa si se elige un estado sin conocer sus obligaciones ocultas.

			Desde afuera, también se tiende a imaginar un sistema transparente y altamente estandarizado. En muchos aspectos lo es, pero no está diseñado para extranjeros. Gran parte de las instituciones, bancos y organismos fiscales presuponen que el emprendedor vive dentro del país. Cuando eso no ocurre, las cosas funcionan, pero requieren entender matices que no siempre se explican claramente.

			Lo que hace a Estados Unidos atractivo no es solo el tamaño de su mercado, sino su previsibilidad. La ley suele cumplirse de manera consistente, y las reglas fiscales cambian mucho menos que en otros países. Cuando uno aprende esas reglas, deja de moverse a ciegas y empieza a tomar decisiones estratégicas.

			Mitos comunes (y cómo evitar caer en ellos)

			Uno de los problemas más frecuentes entre emprendedores extranjeros es que llegan a Estados Unidos guiados por mitos que se repiten sin contexto. Esos mitos no son necesariamente falsos, pero suelen estar incompletos o mal interpretados.

			Uno de los mitos más extendidos es que Estados Unidos no cobra impuestos a extranjeros. En realidad, la clave no está en la nacionalidad del contribuyente, sino en el origen del ingreso y su conexión con el país. Estados Unidos no grava los ingresos de fuente extranjera ni aquellos que no están vinculados a una actividad desarrollada dentro de su territorio. Sin embargo, cuando existe una conexión efectiva con Estados Unidos, ya sea por presencia operativa, activos, inventario o prestación de servicios en el país, surge la obligación fiscal. Comprender la diferencia entre ingresos efectivamente conectados, no conectados o de fuente extranjera es fundamental para evitar errores y costos innecesarios.

			Otro mito habitual es que “Delaware es siempre la mejor opción”. Delaware es excelente para empresas que buscan inversión y estructuras complejas, pero no necesariamente es la mejor opción para un emprendedor independiente, una agencia pequeña o un freelancer global. Cada estado tiene requisitos distintos de mantenimiento, reportes y costos anuales. Elegir sin analizar puede llevar a afrontar mayores costos de lo necesario.

			También circula la idea de que “con una LLC se paga cero impuestos”. Algunas LLC efectivamente pueden tributar poco o nada si el dueño es extranjero y la actividad no está conectada al país o tiene ingresos de fuente extranjera, pero esa es una situación particular y no una regla universal. Además, incluso en esos casos, existen formularios obligatorios. Creer que no existe ninguna obligación que cumplimentar puede resultar en multas importantes.

			Y quizás el mito más repetido: “abrir una empresa en Estados Unidos te abre las puertas de todo”. Abrirla es fácil; lo complejo es operarla correctamente. Los bancos aplican controles estrictos, los procesadores de pago evalúan el riesgo de cada actividad y el IRS exige documentación clara. La oportunidad existe, pero requiere orden y conocimiento.

			Qué significa realmente “hacer negocios” desde el extranjero

			Muchos emprendedores llegan a Estados Unidos con una pregunta aparentemente simple: “¿Estoy haciendo negocios allí?”. La respuesta no depende de dónde viva la persona, sino de cómo y dónde se generan los ingresos.

			Estados Unidos define la actividad económica a través de conceptos como “ingresos efectivamente conectados” (ECI) y “presencia significativa”. No importa si el emprendedor vive en otro país: si la operación, los clientes o parte del proceso productivo tienen relación con Estados Unidos, existe la posibilidad de obligaciones fiscales. Pero si el negocio opera completamente desde el exterior y solo usa la empresa americana como estructura comercial, el tratamiento puede ser diferente.

			Hacer negocios desde el extranjero también implica entender que la empresa puede existir y estar operativa sin la necesidad de que el dueño tenga presencia física dentro

			
			
			
			
			
			
			
			
			Por qué este método no es para todos
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