






Marketing Digital: Uma

Jornada do Passado ao

Presente

O marketing digital tornou-se uma

ferramenta essencial no mundo dos

negócios, evoluindo de simples banners para estratégias complexas

impulsionadas por dados e inteligência artificial. Esta apresentação explora as origens do marketing digital, como aplicar seus princípios e como

compartilhar esse conhecimento com outros. Prepare-se para descobrir como o marketing digital moldou o presente e continua a influenciar o futuro dos negócios. 

Analisaremos o crescimento do mercado, o alcance das 

campanhas e as estatísticas que

comprovam a 

relevância desta área. O objetivo é fornecer uma visão 

abrangente, desde os primórdios até as tendências mais 

recentes, capacitando você a dominar o marketing 

digital e a inspirar outros a fazer o mesmo. 

por Anna Especialista Em Renda Extra

As Raízes do Marketing Digital Década de 1990

O marketing digital nasceu na década de 1990

com a popularização da internet. Empresas começaram a explorar novas formas de alcançar consumidores online, marcando o início de uma era digital. 

Primeiros websites 

Email marketing 

rudimentar Banners online

Marcos Importantes

A história do marketing digital é pontuada por momentos cruciais que definiram sua trajetória e estabeleceram as bases para as práticas atuais. 

1994: Primeiro banner da

HotWired 1996: "Content

is King" (Bill Gates)

Esses primeiros passos, embora simples, abriram caminho para a sofisticação das estratégias de marketing que vemos hoje. O banner da HotWired e a visão de Bill Gates sobre conteúdo são 

exemplos de como a inovação e a visão estratégica impulsionaram o crescimento do marketing digital. 



A Transformação

Contínua do Marketing

Redes Sociais

As redes sociais revolucionaram o

marketing  digital,  permitindo

interações  diretas  com  os

consumidores  e  a  criação  de

comunidades online. 

Mobile Marketing

A ascensão dos dispositivos móveis tornou o mobile marketing

indispensável, com estratégias

focadas em aplicativos, SMS e

anúncios otimizados para celulares. 

Big Data

O Big Data e a análise de dados

proporcionaram insights

valiosos sobre o comportamento

do consumidor, permitindo

campanhas mais direcionadas e

eficazes. 

A inteligência artificial (IA) e a automação estão 

transformando o marketing digital, otimizando 

processos e permitindo a

personalização em larga 

escala. A IA está presente em

chatbots, análise preditiva 

e otimização de campanhas, 

tornando o marketing mais 

eficiente e inteligente. 



Aprendizado Prático:

Dominando as Ferramentas

SEO

O SEO é fundamental para

garantir que seu conteúdo seja

encontrado nos motores de

busca como o Google, 

aumentando a visibilidade e

atraindo tráfego orgânico. 

Google Analytics

Com mais de 55% de market

share, o Google Analytics é

essencial para analisar dados, 

entender o comportamento

dos usuários e otimizar suas

estratégias. 

Marketing de Conteúdo

Criar conteúdo de valor é

crucial para atrair e engajar o

público, construindo

autoridade e fortalecendo o

relacionamento com os

clientes. 

As mídias sociais são plataformas poderosas para construir presença de marca e criar comunidades engajadas. O email marketing continua sendo uma ferramenta eficaz para construir relacionamentos e 

enviar campanhas personalizadas, com plataformas 

como MailChimp facilitando o processo. 


Estratégias de Aprendizado Eficazes 1 Cursos Online

Plataformas como Google e HubSpot

oferecem certificações valiosas. 

Eventos

2

Participar de eventos e

workshops amplia o

conhecimento. 

3 Mentoria

Buscar mentoria com

profissionais experientes

é crucial. 

A criação de projetos pessoais e um portfólio são ótimas formas de aplicar o conhecimento e demonstrar habilidades. Acompanhar blogs e influenciadores do setor mantém você atualizado com as últimas tendências e insights. 



Ensinando Marketing Digital:

Compartilhando o Conhecimento

Plano de Aula

Desenvolva um plano

estruturado e dinâmico. 

Identifique

Conheça as necessidades e

o nível dos alunos. 

Incentive

Estimule a participação e

o debate construtivo. 

Use exemplos

Apresente exemplos práticos e

casos de sucesso. 

Oferecer feedback construtivo e

suporte contínuo é essencial

para o sucesso dos alunos. Ao

criar um ambiente de

aprendizado colaborativo e

prático, você capacita os alunos a aplicar o conhecimento e a

crescerem no campo do

marketing digital. 

Métodos de Ensino Inovadores 1 Gamificação

2 Storytelling

Tornar o

aprendizado

Usar  narrativas

divertido e

para  transmitir

envolvente. 

conceitos. 

3 Colaboração

4 Conteúdo

Criar conteúdo

Ferramentas

educativoem

online como 

vídeos, 

Google Workspace. 

podcasts. 

Incentivar a criação de projetos práticos pelos alunos é fundamental para consolidar o conhecimento e desenvolver habilidades. Métodos inovadores não apenas facilitam a 

compreensão, mas também despertam o interesse e a paixão pelo marketing digital. 

O Futuro do Marketing Digital e do Ensino Adaptação

A atualização constante e a

adaptação são essenciais no

marketing digital. 

Habilidades

A busca por

novas habilidades

e conhecimentos

é contínua. 

O profissional de marketing digital desempenha um papel fundamental como agente de 

transformação, impulsionando a inovação e o crescimento. Mantenha-se inspirado e motivado para continuar aprendendo e evoluindo neste campo dinâmico. O futuro do marketing digital está nas mãos daqueles que se adaptam, inovam e inspiram. 

 CONTEÚDO E ENTRETENIMENTO

 -Podcasts 

 -Canais no YouTube 

 -Blogs

 Ferramentas e Plugins

 -Plugins para

 WordPress 

 -Ferramentas de

 Automação

O 

QUE

VENDER  NO

 AFILIADOS E PARCERIAS

MARKETING

DIGITAL

-Programas de

Afiliados 

-Co-branding

 NFTS E MERCADO DIGITAL

 -Arte Digital 

DICAS PARA ESCOLHER

O QUE VENDER

 -Colecionáveis

 Digitais

 Identifique um Nicho: Escolha um

 mercado específico com necessidades

 claras. 

 Conheça seu Público: Entenda as dores

 e desejos do seu público-alvo. 

 Ofereça Soluções: Produtos ou serviços

 que resolvam problemas reais. 

 Destaque-se: Diferencie-se da

 concorrência com um valor único. 







 Produtos Digitais

E-books 

Cursos Online 

Templates e Modelos 

Aplicativos e Softwares 

Músicas e Efeitos Sonoros 

Fotos e Vídeos Stock

Serviços Digitais

Consultoria

Gestão de Redes Sociais 

Tráfego Pago 

Design Gráfico 

Desenvolvimento Web 

Copywriting

Assinaturas e Membrosias

Conteúdo Exclusivo 

Comunidades Online 

Serviços Recorrentes 

Produtos Físicos com Venda Online

Dropshipping 

E-commerce 

Produtos Personalizados

Marketing Digital

>>>principais apps<<< I.As

Grátis

Pagas

(sem restrição de uso ou com

 Inteligências Artificiais Pagas

acesso livre)

ou com Planos Premium

ChatGPT Plus (OpenAI)

Claude Pro (Anthropic)

DeepSeek Chat

MidJourney

ChatGPT (OpenAI)

Perplexity Pro

Google Gemini (antigo Bard)

Adobe Firefly (IA de imagens)

Claude (Anthropic)

GPT-4 API (OpenAI)


Hugging Face Chat


ElevenLabs (IA de voz)

Perplexity AI

Runway ML (IA para vídeos e

Bing Chat (Microsoft Copilot)

edição)

Meta AI (Facebook/Instagram)

Copy.ai (IA para escrita

Poe (Quora)

profissional)

You.com

Jasper AI

Edição

 APPS DE DESIGN GRÁFICO

Aplicativos de Edição de

 (Para Posts, Banners, Logos e

Vídeo

Anúncios)

Gratuitos 

GRATUITOS

(ou com versões free)

 (com recursos básicos para SM)

CapCut

Canva

Canva

Adobe Express (antigo Spark)

InShot

PicsArt

Snapseed (Google)

DaVinci Resolve 

GIMP (PC/Mac)

VivaCut

Edição

 APPS DE DESIGN GRÁFICO

Aplicativos de Edição de

 (Para Posts, Banners, Logos e

Vídeo

Anúncios)

Gratuitos 

GRATUITOS

(ou com versões free)

 (com recursos básicos para SM)

CapCut

Canva

Canva

Adobe Express (antigo Spark)

InShot

PicsArt

Snapseed (Google)

DaVinci Resolve 

GIMP (PC/Mac)

VivaCut

Postagens 

Redes Sociais 

Instagram

TikTok 

YouTube

Facebook

Pinterest

LinkedIn

Twitter (X)

Horários

   --Instagram--

 Facebook

 Manhã: 7h - 9h

 Manhã: 9h - 11h

 Almoço: 12h - 14h

 Tarde: 13h - 15h

 --LinkedIn--

 Noite: 18h - 21h

 Noite: 18h - 20h

 Manhã: 7h30 - 9h

     --Pinterest--

 Meio-dia: 12h - 13h

 --TikTok--

 Manhã: 8h - 10h

 Final de tarde: 17h - 18h

 Manhã: 6h - 8h

 Tarde: 14h - 16h

 Almoço: 11h - 13h

 --Twitter (X)--

 Noite: 17h - 23h

 Noite: 20h - 23h

 Manhã: 7h - 9h

 --LinkedIn--

 Tarde: 15h - 17h

 --YouTube--

 Manhã: 7h30 - 9h

 Manhã: 8h - 10h

 Meio-dia: 12h - 13h

 Noite: 19h - 22h

 Final de tarde: 17h - 18h



📌  Qual escolher? 

 Para vídeos rápidos: CapCut (free) ou DaVinci Resolve (free/pro). 

 Para design fácil: Canva (free) ou Adobe Illustrator (pro). 

🔎  Qual IA escolher? 

✅  Se quer algo gratuito e sem cadastro:

 DeepSeek Chat, Poe, Gemini ou Bing Cha. 

✅  Se precisa de respostas avançadas (e

 pode pagar): GPT-4 Turbo, Claude Pro ou

 Perplexity Pro. 

📌  Qual escolher? 

 Para vídeos rápidos: CapCut (free) ou DaVinci

 Resolve (free/pro). 

 Para design fácil: Canva (free) ou Adobe Illustrator

 (pro). 

 FERRAMENTAS DE IA PARA MARKETING DIGITAL

ChatGPT (copywriting e roteiros). 

MidJourney / DALL·E 3 (geração de imagens para anúncios). 

Runway ML (edição de vídeo com IA). 

Leonardo.AI (geração de artes e texturas). 

 Comece com 2-3 redes sociais para não se dispersar. 

 Teste formatos diferentes (vídeos, carrosséis, threads). 

 Use automação (como agendadores de post) para escalar. 

QUAL REDE SOCIAL USAR PARA CADA OBJETIVO? 

Objetivo

M E L H O R   R E D E   S O C I A L

 Instagram, 

 V E N D E R  

  TikTok Shop, 

 P R O D U T O S   F Í S I C O S

 Facebook Ads

 YouTube, 

 V E N D E R

 I N F O P R O D U T O S

 Instagram, 

 LinkedIn

 TikTok, 

 G A N H A R  

  Instagram, 

 C O M   A F I L I A D O S

 Pinterest

 YouTube, 

 M O N E T I Z A R

 Facebook, 

   C O M   A D S

 X (Twitter)

 A T R A I R

 LinkedIn, 

   C L I E N T E S   B 2 B

  Twitter
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  PRIMEIRA IDEIA 

 1 Escolha um Nicho - Um nicho é um tópico no

 qual você deseja focar. Aprofunde-se em sua

 mente e pense sobre o conhecimento que você já

 possui e que poderia beneficiar outras pessoas, ou

 eduque-se sobre esse assunto. 

 Vamos escolher fitness e saúde como exemplo. 

  PRIMEIRA IDEIA 

2. Pense em um problema dentro desse nicho

- perder gordura é difícil para a maioria das pessoas, então esse é o nosso principal problema. 

  PRIMEIRA IDEIA 

3. Determine seu cliente ideal. Essa é a pessoa que ficaria empolgada em comprar seu conhecimento e experiência. Pense no maior problema que eles enfrentam em relação ao tema que você escolheu e crie seu produto digital para ser a solução. 

Exemplo: perda de gordura para homens ocupados de 40 e poucos anos que trabalham em horário comercial. 

  PRIMEIRA IDEIA 

4. Use o Canva para criar o design do seu produto e o ChatGPT para desenvolver o conteúdo do seu produto. Ou você pode comprar produtos prontos que já estão disponíveis para venda. 

Exemplo: plano de dieta, macros, 

rastreador de calorias, modelos de treinamento de força, eBooks de culinária, etc. 

  PRIMEIRA IDEIA 

5. Configure uma loja digital ou um funil com o systeme.io para vender seu

produto. É aqui que você hospeda tudo o que vende digitalmente e entrega seu produto instantaneamente. É assim que você pode ganhar aquela renda passiva sobre a qual sempre ouve falar. 

  PRIMEIRA IDEIA 

6. Crie uma nova conta de mídia

social que não tenha seus amigos ou familiares adicionados para atrair seus novos seguidores/clientes. 

  PRIMEIRA IDEIA 

7. Publique 3 vezes ao dia sobre o seu nicho/problema que você está resolvendo. 

• Venda 3 guias por semana a $97 = $1.164

• Venda 2 guias por dia a $97 = $5.432

• Venda 5 guias por dia a $97 = $13.580!! 

  SEGUNDA IDEIA

1.  Pedir pro chatGPT criar 5

 ganchos curtos e com uma

 promessa forte, com base nos

 interesses do seu público

  SEGUNDA IDEIA

 2. Poste o reel em um

 horário de pico (da sua

 audiência)

  SEGUNDA IDEIA

 3. Use uma CTA forte para o

 público comentar uma palavra

 chave e aumentar o

 engajamento

  SEGUNDA IDEIA

 4. Use uma automação para

 distribuição de conteúdo gratuito, 

 evitando perder tempo convertendo um

 a um

  SEGUNDA IDEIA

 5. No material gratuito  entregue um

 passo a passo prático e apresente o

 produto principal como solução para o

 problema do público

  TERCEIRA IDEIA

1.  Crie conteúdos com ganchos curtos e

 impactantes tocando diretamente no

 problema do seu público

 2. Use áudios em alta que faz sentido

 com seu nicho

 3. Poste em horários estratégicos que

 seu público está online

  QUARTA IDEIA

 1. Entre no chatGPT e dê o comando pra ele

 criar 7 ganchos impactantes para reels

 curtos e virais. 

 2. Acesse seu acervo de fotos e vídeos, 

 escolha um vídeo de acordo com seu nicho e

 faça download. 

 3. Abra o vídeo no Instagram na aba de

 reels, cole o gancho que o chatGPT criou e

 entrege o conteúdo principal na legenda

 pra dar mais engajamento no conteúdo. 

  QUINTA IDEIA

 1: Escolha um produto digital

 com alta comissão e já

 validado. 

  2: Crie uma estrutura de

 vendas que rodasse sozinha, 

 sem precisar ficar o dia todo

 no celular. 

  3: Use a estratégia que te

 permitisse escalar seus

 ganhos e faturar +10.000

 todos os meses

  SEXTA IDEIA

 2. Roteiro Simples e Direto

 O erro de muita gente é querer

 explicar tudo de uma vez. Seu vídeo

 precisa ser curto, objetivo e fácil de

 entender. Faça frases curtas, sem

 enrolação. 

 Dica: Use frases de impacto e

 pausas estratégicas para segurar a

 atenção até o fim. 

  SEXTA IDEIA

 3. Edição Rápida e Visualmente

 Atrativa

 Vídeos parados não performam. Use cortes

 dinâmicos, legendas chamativas e elementos

 visuais que prendam a atenção. 

 Exemplo: Adicione zooms sutis, mudanças de

 cena e uma trilha sonora que combine com a

 energia do vídeo. 

  SEXTA IDEIA

 4. Chamada para Ação Poderosa

 Não adianta seu vídeo ser incrível se as

 pessoas assistirem e saírem sem interagir. 

 Sempre termine com uma CTA clara. 

 Exemplo: "Comenta ‘EU QUERO’ aqui e eu te

 envio um guia gratuito para começar HOJE!" 



 O mais importante não é viralizar ou

 ter muitos seguidores, mas saber

 COMO VENDER pra essas pessoas novas

 que chegam diariamente e converter

 engajamento em VENDAS 💸💸

 Se você já tentou usar o chatGPT mas os

 textos ficam robotizados e sem emoção é

 porque você está fazendo errado! 

 O segredo está no comando que você usa. 

 Quando você dá um direcionamento claro

 e estratégico, o ChatGPT gera narrativas

 que realmente vendem! 



Defina o seu objetivo

de venda

1⃣  Antes de pedir qualquer coisa ao ChatGPT, 

 saiba exatamente o que você quer vender e

 para quem. Quanto mais claro for o seu

 pedido, melhor será o resultado. 

  Exemplo: "Quero vender um treinamento de

 narrativas para quem quer vender mais no

 Instagram." 

2⃣  Use um comando estratégico (sem erros comuns!)

 Muita gente pede ao ChatGPT algo genérico como

 “crie um texto para vender nos Stories” e depois

 reclama que os textos ficam fracos. O segredo é dar

 um comando detalhado, como:

👉  "Atue como um especialista em copywriting
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