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Présentation générale de l’ouvrage

Le nouveau BTS Banque va connaître sa première session d’examen en 2026.

Cet ouvrage vous prépare aux deux épreuves professionnelles : unité 5 (conseil et expertise en solutions bancaires 

et financières) et unité 6 (veille organisationnelle, juridique, économique et sectorielle).

Ces deux épreuves représentent respectivement un coefficient 6 pour l’unité 5 et un coefficient 4 pour l’unité 6. 

L’enjeu de ces deux épreuves représente donc 200 points en prenant appui sur le jeu des coefficients.

Il s’agit de deux épreuves écrites d’une durée de 4 heures pour chacune.

Ce livre, a pour ambition de vous servir d’appui en complément de vos cours pour réussir dans votre parcours 

de validation de votre formation.

Bonne lecture,

Bon courage.
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5 Présentation de l’épreuve Unité 5 : conseil 

et expertise en solutions bancaires et financières

•	 Épreuve écrite : étude de cas portant sur des situations professionnelles et prenant appui sur un dossier 

documentaire accompagné de questions.

•	 Coefficient 6, soit 120 points

•	 Durée de l’épreuve : 4 heures.

	ͧ Être capable le jour J à :

	– Analyser les opportunités et les risques liés à la situation du client.

	– Assurer l’ouverture du compte adapté.

	– Gérer et clôturer un compte.

	– Identifier des produits et services liés au compte.

	– Adapter les différents moyens de paiement à la situation du client.

	– Prévenir les risques liés aux moyens de paiement.

	– Participer au traitement des incidents liés aux moyens de paiement.

	– Définir le profil d’investisseur.

	– Caractériser les différents produits d’épargne et les principaux instruments financiers et leur compte support.

	– Élaborer une solution d’épargne adaptée à la situation du client et à ses motivations.

	– Caractériser les produits d’assurance de personnes et de prévoyance.

	– Caractériser les produits d’assurance de dommages et de responsabilité.

	– Élaborer une solution d’assurance adaptée à la situation personnelle et patrimoniale du client.

	– Caractériser les différents types de crédits.

	– Élaborer une solution de financement adaptée au projet du client et à sa situation personnelle et patrimoniale.

	– Mettre en place des assurances et des garanties appropriées.

	– Suivre le crédit jusqu’à son remboursement.

	ͧ L’atteinte de ces différents objectifs est articulée autour de 5 activités :

Activité 1 : Ouverture et suivi des comptes bancaires

Activité 2 : Mise à disposition et suivi des moyens de paiement

Activité 3 : Élaboration d’une solution d’épargne

Activité 4 : Élaboration d’une solution d’assurance

Activité 5 : Élaboration d’une solution de financement



Activité 1
Ouverture et suivi des comptes bancaires

4 tâches doivent être maîtrisées :

1.1  Diagnostic de la situation personnelle, matrimoniale, patrimoniale et fiscale du client

1.2  Gestion du compte et des services associés

1.3  Clôture du compte dans le respect de la réglementation et des procédures internes





Tâche 1.1
Diagnostic de la situation personnelle, 

matrimoniale, patrimoniale et fiscale du client
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5 Cours de synthèse sur le diagnostic 

de la situation personnelle, matrimoniale, 
patrimoniale et fiscale du client

	~
Je fais le point

Le diagnostic lié à la connaissance client va porter sur l’une des 4 situations personnelles suivantes :

	– le client célibataire

	– le client concubin

	– le client pacsé

	– le client marié

Le statut personnel d’un titulaire de compte bancaire influence la gestion du compte, les droits et obligations du 

titulaire ainsi que les implications en cas de décès ou de séparation.
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	~
Je fais le point

Ouverture et gestion des comptes bancaires : un célibataire ouvre et gère ses comptes bancaires individuellement, 

sans nécessité d’accord avec un conjoint.

Le compte bancaire d’une personne célibataire

A.  Ouverture et gestion du compte
Une personne célibataire peut ouvrir un compte bancaire à son nom seul, sans nécessiter l’accord d’un tiers.

Elle est l’unique titulaire du compte et seule responsable des opérations qui y sont effectuées.

B.  Responsabilité et dettes
Le titulaire est personnellement responsable des dettes liées à son compte bancaire (découvert, crédits, etc.).

Les créanciers ne peuvent saisir que les fonds présents sur son compte, sauf en cas de co-emprunt ou de cautionnement.

C.  Conséquences en cas de décès
En cas de décès, le compte est bloqué dès que la banque est informée.

Les fonds sont transmis aux héritiers selon les règles successorales
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Je fais le point

I.	 Reconnaissance légale du concubinage

Le concubinage est une situation de fait reconnue par le droit de la sécurité sociale mais non par le droit fiscal. 

Les concubins sont considérés comme des tiers sur le plan fiscal.

Conséquences fiscales
•	 Principe général : Une personne vivant en concubinage est assimilée à une personne célibataire sur le plan 

fiscal et n’est pas soumise à l’imposition commune au titre de l’impôt sur le revenu.

•	 Exception : En cas de concubinage notoire, les concubins sont soumis à une imposition commune pour l’Impôt 

sur la Fortune Immobilière (IFI). Tous leurs biens, qu’ils soient personnels ou indivis, sont alors pris en compte.

II.	 Ouverture et gestion des comptes bancaires

A.  Types de comptes accessibles aux concubins
•	 Compte individuel : Chaque concubin peut ouvrir et gérer librement un compte bancaire individuel.

•	 Compte joint : Possible entre concubins, mais nécessite l’accord des deux pour la fermeture en cas de désaccord 

ou de séparation.

B.  Conséquences du compte joint
•	 Chacun peut utiliser le chéquier et effectuer des paiements.

•	 Les fonds déposés sont présumés appartenir aux deux titulaires en parts égales, sauf preuve contraire.

•	 Les biens achetés via ce compte sont réputés communs (présomption simple).

C.  En cas de mésentente ou de séparation
•	 Procédure de dénonciation du compte joint : Nécessite une déclaration unilatérale de l’un des titulaires et 

entraîne la transformation du compte en compte indivis nécessitant la double signature.

D.  En cas de décès
•	 Le compte n’est pas automatiquement bloqué.

•	 Le concubin survivant peut continuer à l’utiliser, sauf opposition d’un héritier.

III.	Gestion du passif et des dettes en concubinage

A.  Contribution aux charges de la vie commune
•	 Il n’existe pas de règles spécifiques dans le Code civil.

•	 Les concubins doivent contribuer aux charges proportionnellement à leurs revenus.
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B.  Dettes contractées par un concubin
•	 En principe, les dettes sont personnelles et n’engagent pas l’autre concubin.

•	 Pas de texte spécifique sur la liquidation des intérêts des concubins en cas de séparation.

•	 Seule référence applicable : les règles générales de l’indivision.

C.  Cas particulier d’un emprunt
•	 Si un concubin participe au paiement des mensualités d’un prêt sans être co-emprunteur, cela peut être assimilé 

par l’administration fiscale à une donation déguisée.

•	 Avantage de contracter à deux : augmentation de la capacité d’emprunt, mais responsabilité solidaire en cas 

de défaut de paiement.

IV.	Interdiction bancaire et concubinage

Conséquences en cas de rejet de chèque
•	 Une interdiction bancaire frappera les deux cotitulaires d’un compte joint.

•	 Pour éviter cela, il est possible de désigner un responsable unique dans la convention de compte pour limiter 

l’impact d’un incident de paiement.

V.	 Achat de biens immobiliers en concubinage

A.  Absence de cadre légal spécifique
•	 Il n’existe pas de texte de loi régissant l’achat d’un bien par deux concubins.

B.  Le mécanisme de l’indivision
•	 Chaque concubin est propriétaire à hauteur de son apport.

•	 L’indivision peut être :

	– Égalitaire : 50/50.

	– Inégalitaire : 30/70, 40/60, etc., en fonction des contributions respectives.

•	 Si l’acte de vente ne précise rien, l’indivision est présumée à parts égales.

C.  En cas de séparation
•	 Le bien est partagé selon la participation de chacun.

•	 Si l’un des concubins souhaite conserver le bien, il doit racheter la part de l’autre.

D.  En cas de décès
•	 Le concubin survivant n’a aucun droit sur les parts du défunt.

•	 Les héritiers du défunt deviennent indivisaires et peuvent exiger la mise en vente du bien.

E.  Protection du concubin survivant
•	 Une convention d’indivision peut être établie chez un notaire pour organiser la protection du concubin 

survivant et prévoir des clauses spécifiques pour l’acquisition du bien en cas de décès.



20

Fiche

PA
R

TI
E

 1
 -

 U
5 La situation personnelle en qualité 

de partenaire pacsé

	~
Je fais le point

Situation fiscale : les partenaires pacsés sont soumis à une imposition commune au titre de l’impôt sur les revenus 

et de l’impôt sur la fortune immobilière.

Ouverture et gestion des comptes bancaires : les partenaires peuvent conserver des comptes séparés, ouvrir un 

compte joint pour les dépenses communes.

A.  Gestion du compte selon le régime du PACS
•	 Sous le régime de la séparation de biens (par défaut), chaque partenaire gère librement son compte personnel.

•	 En cas d’indivision volontaire, les fonds peuvent être réputés appartenir aux deux partenaires.

B.  Compte joint et solidarité
•	 Un compte joint engage solidairement les partenaires. Chacun peut effectuer des opérations engageant l’autre.

•	 En cas de séparation, la fermeture nécessite l’accord des deux parties.

C.  Conséquences en cas de décès
•	 Contrairement aux couples mariés, le partenaire survivant n’a pas automatiquement de droits sur le compte 

du défunt (sauf désignation comme bénéficiaire dans un testament ou donation).

•	 Le compte individuel est bloqué et intégré à la succession.
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La situation personnelle d’un client résultant d’un mariage nécessite d’avoir connaissance de son régime matrimonial.

Si les époux n’ont pas fait le choix d’adopter un régime matrimonial à travers l’adoption d’un contrat de mariage, 

alors ils seront automatiquement soumis au régime légal de la communauté réduite aux acquêts.

Le régime matrimonial de la communauté réduite aux acquêts résulte du mariage et s’appliquera alors 

automatiquement.

À l’inverse, lorsque les futurs époux ou les époux décident d’organiser leurs relations pécuniaires et leurs pouvoirs, 

alors ils adopteront un contrat de mariage répondant à leurs aspirations : soit par l’adoption d’un régime matri-

monial séparatiste, soit par l’adoption d’un régime matrimonial communautaire notamment.

Le régime matrimonial du titulaire a donc un impact significatif sur la gestion du compte bancaire.

A.  Mariage sous le régime de la communauté de biens
•	 Compte personnel : Même si un époux possède un compte à son nom, les fonds peuvent être considérés comme 

communs si les revenus y sont versés (sauf clause spécifique).

•	 Compte joint : Les deux époux sont cotitulaires et solidaires des dettes du compte. Une opération effectuée 

par un seul engage l’autre, sauf opposition.

B.  Mariage sous le régime de la séparation de biens
•	 Chaque époux conserve un compte bancaire personnel.

•	 L’un n’est pas responsable des dettes de l’autre, sauf engagement contractuel (ex. caution).

C.  Conséquences en cas de séparation ou de décès
•	 Divorce : Un compte joint peut être transformé en compte individuel ou fermé, nécessitant l’accord des 

deux époux.

•	 Décès : Le compte personnel du défunt est bloqué et intégré à la succession. Le compte joint continue à 

fonctionner au profit du conjoint survivant, sauf opposition des héritiers.
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	~
Je fais le point

La fiscalité des particuliers en France repose principalement sur l’impôt sur le revenu (IR), qui s’applique aux 

différentes catégories de revenus.

Elle inclut aussi l’imposition des revenus du patrimoine et des prélèvements sociaux.

Voici une explication détaillée des différentes catégories de revenus et leur traitement fiscal.

I.	 L’impôt sur le revenu (IR) : principes généraux

L’impôt sur le revenu est un impôt progressif qui concerne les revenus perçus par les particuliers.

Il est calculé selon un barème progressif en fonction du quotient familial.

Taux d’imposition 2024 (revenus 2023) :

Tranche de revenu imposable (€) Taux d’imposition (%)

Jusqu’à 11 294 € 0 %

De 11 294 € à 28 797 € 11 %

De 28 797 € à 82 341 € 30 %

De 82 341 € à 177 106 € 41 %

Plus de 177 106 € 45 %

Chaque catégorie de revenu est soumise à un mode d’imposition spécifique.

II.	 Les différentes catégories de revenus et leur imposition

A. Revenus d’activité (traitements et salaires)
•	 Concernent les revenus perçus par les salariés et les fonctionnaires.

•	 Imposés après déduction d’un abattement forfaitaire de 10 % (minimum 472 € et maximum 14 171 € en 

2024) ou des frais réels.

•	 Soumis au prélèvement à la source, avec ajustement via la déclaration annuelle.

B. Bénéfices industriels et commerciaux (BIC)
•	 Revenus des activités commerciales, industrielles et artisanales.

•	 Régimes d’imposition :

	– Micro-BIC (CA < 188 700 € pour activités de commerce / 77 700 € pour prestations de services) → 

Abattement de 71 % (vente) ou 50 % (services).

	– Régime réel pour CA supérieurs → Déduction des charges réelles.


