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IDEAS SIMPLES QUE TE HARÁN MILLONARIO

Acelera tus ingresos con los secretos que me revelaron los nuevos ricos


La ambición, la energía, la aplicación, la perseverancia, son requisitos indispensables para el éxito en los negocios.

Phineas Taylor Barnum


INTRODUCCIÓN

La riqueza empieza con una idea y su cantidad está limitada sólo por la persona en cuya mente esa idea se pone en movimiento.

Napoleon Hill

¿Con una idea podrías hacerte millonario? ¡Por supuesto!

No serías el primero; antes de ti, ya existen cientos, incluso miles de personas que lo consiguieron.

No te confundas, no defiendo los “golpes de suerte”, posiblemente existan personas que hayan conseguido su fortuna por un golpe de suerte, pero como no conozco a ninguna, no puedo defender ese modo de volverse millonario.

Incluso aquellos que consiguieron ganar el premio mayor de la lotería, tuvieron que hacer algo: comprar el boleto. Y sí, conozco muchos que han recibido premios por comprar boletos de lotería.

Para ser millonario tienes que hacer algo.

Puedes hacerte millonario con una idea, pero tienes que conocer el proceso para conseguirlo.

El proceso es el cómo conseguirlo, y es la parte más importante para obtener lo que quieras. La mayoría de personas se enfoca en el qué, por eso fracasan.

Sólo aquellos que se enfocan en el cómo, podrán conseguir su libertad financiera.

Y la buena noticia es que cualquier persona puede observar el proceso, sólo hace falta una dirección, una guía.

Después de mi fracaso económico (allá en el año 1995), leí cientos de artículos sobre emprendimiento, además de leer libros y escuchar conferencias sobre negocios; en ese material conocí a los millonarios famosos, mencionados por la mayoría de motivadores, personas que en condiciones de pobreza habían logrado millones con una idea. Pero no me creía mucho esas historias.

Hasta que conocí a las personas que están incluidas en este libro, gente como tú y como yo, que tuvieron un éxito sin precedentes después de tener una idea.

Millonarios que creyeron en su idea y se enfocaron en conseguir sus metas económicas. De eso trata este libro, de cómo lo consiguieron y de cómo puedes hacerlo tú también.

A las personas cuyos casos te expongo, los conocí, conversé con ellos y aprendí sus estrategias, las cuales te comparto sin traba.

Sus nombres están cambiados, porque ellos prefieren continuar en el anonimato, lo cual respeto.

En cada capítulo te expongo algunos datos de su vida y qué hicieron para conseguir su riqueza, para que emules sus estrategias y consigas la riqueza de forma simple y rápida.

Te explico su proceso, para que lo hagas tuyo.

Porque no debes enfocarte en su idea, enfócate en su proceso.

Su idea fue el qué, y como sabes, esa es una parte del éxito, pero lo realmente importante es cómo hicieron dinero con esa idea.

Primero el qué, después el cómo; esa es la fórmula de la riqueza. Y en medio de ambas, está el para qué, que también es muy importante.

El para qué le permite a tu cerebro ayudarte, ya que si no tienes una justificación para lo que haces, él no podrá hacer mucho, incluso podría entorpecer tus acciones.

Tu cerebro evolucionó para salvarte de los peligros, no evolucionó para comprender el mundo, por eso su prioridad es esquivar los obstáculos, así que si considera que es un problema aquello que te propones hacer, intentará frenarte.

Cuando le das un para qué lo haces, el cerebro busca soluciones y evita frenar tu avance.

Esa es la razón por la que en mis libros y cursos te invito a definirte, porque cuando te defines, sabes qué tienes que hacer y para qué lo tienes que hacer. Eso le dará las directrices correctas a tu cerebro.

Este manuscrito no es la excepción.

Primero te defines, conoces lo necesario para conseguir riqueza y después vas tras ella. Eso es tener una estrategia.

Los personajes analizados en este libro usaron estas estrategias de éxito y ahora las puedes hacer tuyas.

Como en todos mis libros, te invito a enviarme tus comentarios o dudas a mi correo:

antonio@elmillonariointeligente.com

Y a visitar mi página www.elmillonariointeligente. com donde seguirás aprendiendo sobre la riqueza.

También te invito a reunirte con conocidos, amigos o familiares, para que repases lo aprendido en este texto. Esa es una forma estupenda para seguir aprendiendo, ya que cada persona puede aportar más información.

Los grupos de aprendizaje tienen un poder increíble, me consta. Muchos de mis lectores y asistentes a cursos se están reuniendo constantemente, para intercambiar conocimientos; así están llegando más rápido a su libertad financiera.

Ahora es tu turno.

¡Gracias y a seguir aprendiendo!

Juan Antonio Guerrero Cañongo


CÓMO COMENZAR A GANAR MUCHO DINERO

Aerodinámicamente, el abejorro no debería ser capaz de volar, pero el abejorro no lo sabe, por lo que vuela de todos modos.

Mary Kay Ash

Posiblemente la pregunta que me hacen con más frecuencia es:

¿Cómo puedo ganar dinero?

La respuesta no debería ser un misterio.

Todos los personajes que te presentaré en este libro hicieron algo semejante para ganar dinero. Algo que muchos pasan por alto y les impide conseguir ingresos superiores: vender.

Vender es la actividad que permite amasar fortunas a cualquier persona, pero pocos venden. Espero, por tu bien, que ya hayas comenzado a vender.

Podrías preguntarte “¿qué puedo vender?” y la respuesta es relativamente simple. Puedes vender:


	Tu tiempo

	Tus conocimientos

	Tus habilidades

	Los productos que elaboras

	Los productos que elaboran otros

	Los servicios que ofreces

	Los servicios que ofrecen otros



Entre muchas otras opciones.

Las personas que conocerás en este texto, vendieron lo anterior, sólo que diseñaron una forma única para vender, lo que les supuso grandes ganancias. Ya te explicaré cómo lo hicieron más adelante.

Antes, quiero centrarme en esas opciones de venta…

Como puedes darte cuenta, no hay excusa para ganar dinero, pues es muy probable que cuentes con algunas de estas opciones.

Aunque no tengas tiempo, porque trabajas para otro, tienes conocimientos que puedes vender.

Si no los tienes, podrías ofrecer los productos o servicios que elaboran otros, o elaborar tus propios productos y ofrecer tus propios servicios.

Insisto, no hay excusa para ganar dinero, pues tienes alguna de las anteriores opciones a tu disposición. Y aunque no lo parezca, con cualquiera de ellas puedes generar mucho dinero, sólo debes saber cómo.

Si elaboras un producto, es mejor que busques una red de personas que te ayuden a vender, pues así generarás riqueza más rápido. Ese es el error de muchos: intentar hacerlo todo sin buscar ayuda.

Otro error consiste en vender su tiempo a un precio muy bajo; por eso se enfocan en ocuparse, en lugar de generar riqueza. Posiblemente conozcas a muchas personas que buscan quién les compre su tiempo, porque no saben exactamente cómo ganar dinero con él.

Lo mismo sucede con sus conocimientos o habilidades; al no saber qué hacer con ellas, buscarán desesperadamente un empleador que sí les saque provecho.

Por ejemplo, conozco profesores que diseñan cursos extraordinarios, pero como no saben cómo ganar dinero con sus conocimientos y habilidades, buscan escuelas que los contraten, a un precio por debajo de su valor real. Si ellos conocieran cómo ganar dinero con eso que poseen, evitarían buscar quién los dirija.

Si sabes cómo sacarle provecho a tu tiempo, tus conocimientos, tus habilidades, los productos que elaboras o los servicios que proporcionas, podrás generar mucho dinero.

No te preocupes si aparentemente no tienes tiempo, conocimientos, habilidades, productos o servicios que vender; hay personas buscando quién las ayude a vender sus productos o servicios, también, quién les administre su tiempo, conocimientos y habilidades.

¿Te das cuenta de la oportunidad que tienes frente a ti? No sólo puedes vender lo tuyo, también puedes ayudar a otros a generar su propia riqueza, ganando mucho dinero en el proceso.

Vender es lo más importante, por eso debes volverte un profesional en la materia. Además tienes que descubrir cómo generar riqueza con lo que tienes.

Es muy importante darte cuenta que ya tienes lo necesario para triunfar, sólo necesitas saber cómo sacarle el máximo provecho.

Hace poco fui a la librería de un amigo. Ahí descubrí la actualización de un libro sobre negocios; como me había gustado bastante la primera edición, decidí comprar esa nueva edición. Ya lo llevaba a la caja, cuando se me ocurrió algo: ofrecerlo a la comunidad que me sigue en las redes sociales, con un precio mayor, para que con las ganancias, mi libro no me costara nada. Como es un libro algo complicado de conseguir, sabía que muchos estarían encantados de adquirirlo.

No es la primera vez que hago algo así, ya lo he hecho cientos de veces y en todas me ha ido estupendo.

Escribí una entrada en mis redes sociales, donde mencionaba que a mi amigo le habían llegado varios de esos libros y que podía enviarlos a donde me indicaran. Vendí todos los ejemplares en pocos días.

No sólo mi ejemplar me salió gratis, también obtuve ganancias por vender un producto que era de otro.

Y no, no generé gran riqueza por esta acción, pero te la comparto para mostrarte que podemos ganar dinero sin dinero, y, además, con productos de otros.

Imagina que seas capaz de multiplicar por mil esta simple acción, entonces sí crearías una gran fortuna.

Alguien tiene algo que otro quiere, ¿por qué no buscas quién lo tiene y buscas quién lo quiere? Como intermediario puedes generar riqueza.

Por supuesto debes trabajar con tus creencias limitantes.

Muchos podrían decir que no debí hacer eso, pues vendí a un costo mayor un bien, pero están equivocados; de hecho no vendí el libro como tal, vendí un beneficio para ellos: conseguir el libro de forma rápida y segura. Es lo que hacen muchas personas: vender sus servicios.

La mayoría no gana dinero porque sus creencias limitantes le impiden avanzar, por eso es importante que las dejes atrás.

Tú puedes conseguir todo, puedes convertirte en un gran vendedor, pero debes vencer esas creencias que te dicen que no puedes, que las ventas no son para ti y que necesitas venderle tu tiempo a otro.

Vender es la clave de la riqueza, así que tienes que comenzar a vender si aún no lo haces.
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