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Introducción: ¿Qué es Exactamente la Mentalidad de Ingreso Pasivo?


[image: ]


Hay un rumor sobre los ingresos pasivos a nuestro alrededor. Dondequiera que vayas, los expertos financieros y los gurús de la creación de riqueza hablan de aprovechar el poder de los ingresos pasivos. ¿Qué es esta renta pasiva y por qué todo el mundo se centra en la creación de múltiples canales y fuentes de ingresos pasivos? Para eso, primero, haz una revisión de la realidad y responde algunas preguntas.

¿Eres un transportista de cubetas o un constructor de tuberías? Los portadores de cubetas trabajan duro de 9 a 5 y llevan cubetas de agua (dinero) a casa. El agua sigue llegando mientras salen, trabajan durante un cierto número de horas y llevan las cubetas a casa. 

Sin embargo, hay algunos constructores de tuberías inteligentes. En lugar de llevar cubetas cada día, construyen una tubería de agua para que el agua siga llegando a ellos incluso cuando no salen a llevar cubetas. En los trabajos y negocios tradicionales, se requiere invertir una "x" cantidad de tiempo y esfuerzo para que se les pague a cambio de ello. Sin embargo, los constructores de tuberías trabajan sólo una vez para crear su tubería y disfrutar de un suministro de agua inagotable mientras estén vivos. 

Esto es exactamente de lo que se trata el ingreso pasivo. No se trata de intercambiar una cantidad fija de tiempo por un ingreso fijo. Se trata de crear corrientes de riqueza que siguen trabajando para ti mucho después de que hayas dejado de trabajar. Mientras que los transportistas de cubetas trabajan duro por su dinero, los constructores de tuberías pueden que su dinero trabaje duro para ellos. 

¿Has notado alguna vez cómo algunas personas tienen todo el tiempo del mundo, pero no tienen dinero para disfrutarlo (probablemente no están trabajando) mientras que otras tienen todo el dinero del mundo, pero no tienen tiempo para disfrutarlo (están intercambiando su tiempo a cambio de todo el dinero)? La verdadera libertad financiera implica tener todo el dinero del mundo junto con todo el tiempo para disfrutarlo, lo cual sólo es posible cuando se crean fuentes fiables de ingresos pasivos que siguen generando dinero incluso mientras se duerme.

Piensa en esto – tienes una bolsa de semillas. Hay algunas cosas que puedes hacer con ellas. Haz un bocadillo crujiente y saludable con ellas y sírvelas o plántalas. En lugar de comer las semillas inmediatamente, plántalas. Una vez sembradas, las nutres regándolas, protegiéndolas de las plagas y usando fertilizantes de alta calidad. No hay resultados notables inicialmente. Te preguntas si el tiempo, el esfuerzo y el dinero invertido en nutrir estas semillas vale la pena. A pesar de que se les da el cuidado necesario, simplemente lo toman todo y se vuelven invisibles. Sin embargo, usted continúa nutriéndolas por varios días que se convierten en semanas. Entonces ocurre el milagro. Una pequeña planta de semillero aparece. Cuando eres testigo de esto, te sientes motivado a seguir adelante. Te das cuenta de que, si continúas alimentando y regando las semillas, crecerán de forma gradual pero definitiva. Puede tomar varios meses o años. Sin embargo, gradualmente la pequeña y aparentemente insignificante semilla toma la forma de un árbol frutal.

Incluso antes de que te des cuenta, el árbol está lleno de muchas frutas deliciosas. Ahora, en lugar de comer las semillas, tu familia puede darse un festín con los frutos del próspero árbol. Ahora, siembras más semillas que las que obtienes de los frutos. El proceso continúa hasta que hayas construido un enorme huerto de árboles frutales, que es más que suficiente para que te dure toda la vida.

Esta es la mentalidad de ingresos pasivos. En lugar de gastar dinero por el momento, lo usas para crear riqueza para el futuro. La riqueza que es capaz de dar a tu familia libertad financiera. 

Construir un ingreso pasivo se trata de apalancar tus esfuerzos, tiempo y habilidades para hacer un ingreso consistente de él. Por ejemplo, asumamos que usted pasa 60 horas conceptualizando, investigando, escribiendo y comercializando un libro electrónico. Haces todo esto una vez y sigues ganando un porcentaje del precio de venta como regalías cada vez que el libro se vende durante varios años. A diferencia de los trabajos y negocios tradicionales, los ingresos no son proporcionales al tiempo y esfuerzo invertidos. Tiene el potencial de hacerte mucho más de lo que has invertido.

Así que incluso si trabajas durante 60 horas, tu potencial de ingresos es ilimitado. Puedes ganar 600$, 600$ o incluso 6.000$ del libro porque no estás cambiando una cantidad fija de tiempo por una cantidad fija de dinero. Los ingresos se basan en el número de copias que consigues vender por un producto que gastas tiempo y energía creando sólo una vez. En lugar de intercambiar una cantidad fija de tiempo por riqueza que es igual a esas horas, estás aprovechando inteligentemente tu tiempo y energía intercambiando las horas fijas por ingresos que pueden durar toda la vida. 

El tiempo es el bien más valioso de todos. Una vez perdido, no se puede recuperar nunca. ¿Está dispuesto a intercambiar tiempo por dinero? ¿Quieres encerrar tu tiempo para ganar dinero a cambio de él? Cada vez que quieras ganar dinero, tendrás que cambiar el tiempo por su valioso, precioso y limitado tiempo. ¿No querrías disfrutar de tu tiempo mientras construyes flujos de ingresos que ofrezcan el potencial de una riqueza ilimitada trabajando por un período de tiempo limitado? Si es así, ya es hora de que dejes de llevar cubetas y empieces a construir una tubería.
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[image: ]


La auto-publicación es una de las formas más lucrativas de ganar un ingreso pasivo. Todo lo que necesitas hacer es crear un producto una vez y seguir ganando con él cada vez que alguien lo compre. Aunque Internet está repleto de múltiples plataformas de auto-publicación, Amazon Kindle probablemente ofrece la mejor plataforma de auto-publicación con su amplio alcance y popularidad entre los lectores de libros electrónicos. Ofrece una plataforma fácil de usar, potencialmente gratificante y rentable para cualquier aspirante a autor o empresario de Internet que busque generar ingresos pasivos a través de sus libros. Los libros electrónicos venden mucho más que los libros físicos en Amazon, lo que debería ser un indicio de cómo ha revolucionado el dominio de la auto-publicación en línea.

Lo mejor de todo esto es que ni siquiera hay que ser un escritor o una personalidad conocida para triunfar en Kindle. Todo lo que necesitas hacer es seguir las pautas de Amazon y crear tu propio imperio rentable de publicación de libros electrónicos. 

A continuación, le ofrecemos una guía práctica paso a paso para construir un negocio de auto-publicación virtual rentable, gratificante y satisfactorio en Kindle de Amazon.

	Identificar un nicho popular y rentable







Esto es cierto para cualquier negocio de contenido virtual. Encuentra un punto medio entre un tema donde no hay mucha competencia y uno con una demanda considerable. Si ves un gran número de libros escritos por "expertos" o "autoridades" en un dominio particular, aléjate de él. Del mismo modo, evita los nichos que ya están llenos de demasiados títulos. Busque subnichos dentro de nichos más amplios.

Por ejemplo, si encuentra demasiados libros sobre "cómo disfrutar de un matrimonio o una relación feliz", puede reducirlo a "cómo comunicarse más eficazmente con su cónyuge/pareja" o "cómo saber si su cónyuge/pareja lo está engañando" o "cómo lidiar con la infidelidad de un cónyuge/pareja" o "cómo reconstruir la confianza después de la aventura de su cónyuge/pareja" y otros subnichos o temas similares. Entiendes la idea, ¿verdad? Enfócate en algunos aspectos del nicho más amplio y luego amplíalo. Esto diferencia su libro del resto (especialmente las toneladas de libros sobre matrimonios felices en el ejemplo anterior) y también le da una audiencia más enfocada (en el caso anterior probablemente alguien que está lidiando con el adulterio en su matrimonio). Elija un tema más enfocado y específico si encuentra que el mercado de Kindle ya está lleno de su nicho. Créeme, todavía hay muchos nichos y subnichos que aprovechar y explorar, lo que lo hace tan estimulante.

Uno de los mejores consejos para crear temas de éxito es identificar los problemas desesperados a los que se enfrenta la gente de su entorno. Crear libros que resuelvan estos problemas desesperados. Puede ir desde deshacerse de la adicción al alcohol hasta controlar la ira, pasando por superar el mal crédito o ayudar en el divorcio. Hay un montón de problemas para los que la gente busca soluciones rápidas y efectivas (pregúntale a alguien que tiene acné o una infección por hongos cuánto desea curarla). Llene estos vacíos creando un libro electrónico a su alrededor. Los libros relacionados con los hobbies también funcionan bien en Kindle. 

La categoría de ficción también está aumentando rápidamente en Kindle de Amazon, aunque la no ficción sigue en cabeza. Si eres un escritor con una inclinación más creativa o puedes contratar a alguien para que escriba por ti, crea una serie de ficción mediante una lluvia de ideas sobre tramas, temas, géneros, historias y personajes. Teje una historia atractiva alrededor de un tema popular o contrata a un escritor fantasma para que la cree por ti.

2. Investigue la demanda y el potencial de su tema/nicho 

Si planeas escribir un libro que se vende como pan caliente en Kindle, es mejor que conozcas su potencial de beneficios antes de empezar. Muchos nuevos autores y empresarios de libros electrónicos crean libros apasionadamente y luego se preguntan por qué sus libros no tienen compradores. La mayoría de las veces, eligen libros que no tienen mucha demanda.

Comience su investigación escribiendo la palabra clave principal de su libro en la barra de búsqueda. Asegúrate de que el filtro "Todo" se cambie sólo a "Tienda Kindle". Aparecerá una lista de recomendaciones en el menú desplegable. Estos son los términos y frases que los lectores utilizan cuando buscan títulos en el mercado de Kindle, lo que debería darle pistas importantes sobre lo que exactamente buscan sus lectores objetivo. Esto le dirá si hay suficiente demanda de su tema para crear un libro sobre el mismo.

También puede mirar el número de libros que compiten entre sí mientras escribe una palabra clave para ayudar a determinar la competencia en las categorías y subcategorías. Por ejemplo, un tema como "Curar el acné" podría tener un millón de libros dedicados a él, considerando la enorme demanda. Sin embargo, si se reduce a "curar el acné con ingredientes disponibles en su cocina", tendrá menos competidores. Probablemente será más fácil clasificar el libro dentro de un subtema dentro de la opción de búsqueda. Cada vez que un lector que busca remedios naturales para el acné busca libros relacionados con el subtema, tu libro aparecerá. Si simplemente escribes un libro más amplio sobre remedios para el acné, probablemente quedará oculto bajo una tonelada de otros libros.

Busque los libros más vendidos dentro de una categoría o subcategoría. ¿Cuáles son las cosas que funcionan para ellos? ¿Han dejado vacíos importantes que usted puede llenar? ¿Puedes hacer algo para superarles en su clasificación? Revisa la portada del libro, el título y el subtítulo, el coste, la descripción (muy importante), las reseñas, la tabla de contenidos y las páginas de vista previa (puedes verlas en algunos libros), y el ranking. Digamos que un libro tiene más de 60 reseñas y que es un autor de primera categoría o subcategoría, puede ser difícil de superar. Ya se ha establecido como un producto estrella, y a menos que puedas encontrar un camino de respiración que no haya sido cubierto por el libro, es mejor ir con otro tema o nicho.

3. Crear una impresionante y relevante portada de libro electrónico 

Desafortunadamente, el adagio "no juzgues un libro por su portada" no funciona en Kindle. Los libros a menudo se recogen sólo por su portada y descripción, en ausencia de cualquier otra información sobre su contenido. Las portadas de los libros electrónicos son probablemente uno de los mayores factores que afectan a las decisiones de compra de la gente. Haga que su portada sea relevante, llamativa y atractiva. Deje que hable a sus lectores, y transmita la esencia de su libro.

Puedes crear la portada tú mismo usando un software como Photoshop (o algo similar) si tienes una inclinación estética o gráfica. Si no, puedes subcontratar la tarea a un diseñador gráfico profesional en plataformas como Fiverr o Upwork. Revise sus calificaciones y trabajos previos si es posible antes de contratar a un diseñador gráfico para hacer su libro electrónico.

4. Escriba el libro

Ahora que todo lo demás está en su sitio, tendrás que ponerte a trabajar. Escriba el libro electrónico usted mismo o contrate a un escritor fantasma profesional para que haga el trabajo por usted por una tarifa, conservando todos los derechos de su libro como autor/creador. Crear un libro electrónico no es tan intimidante ni lleva tanto tiempo como parece. Por ejemplo, un libro que se vende al por menor por menos de $3 puede ser una creación de 30 a 50 páginas. Concéntrese en crear títulos de alta calidad que asombren a los lectores con valor, en lugar de una basura de más de 100 páginas que nadie aprecia. Mientras el libro sea capaz de ofrecer soluciones claras y una fuerte propuesta de valor, los lectores no se preocupan por el número de páginas.

Los libros de baja calidad dañarán sus calificaciones, críticas, rango, y eventualmente su reputación como autor. Cree una reputación creíble y autorizada como escritor si desea obtener un ingreso estable como auto editor en Amazon Kindle. Céntrate en obtener críticas positivas ofreciendo un valor sólido y real a tus lectores. Asegúrate de cumplir las directrices de formato de Amazon Kindle antes de publicar el libro.

5. Publícalo.

Una vez que hayas seguido todas las pautas de formato dadas por Amazon, haz una cuenta KDP (Kindle Direct Publishing). Busca la opción "Estantería". Haz clic en "Añadir nuevo título" y ve paso a paso según las instrucciones mencionadas.

Rellena los detalles como el título, la descripción, el nombre del autor y haz clic en el acceso a la siguiente página. Añada las categorías, subcategorías y palabras clave apropiadas para facilitar el acceso de los lectores a su libro. Autentifique sus derechos de publicación. A continuación, suba la portada del libro junto con su archivo de contenido. Hay instrucciones simples y directas para subir su archivo, que pueden ser seguidas incluso por principiantes.

Una de las áreas en las que he identificado una clara laguna (y que es un atributo extremadamente crucial) son las descripciones de los libros. Muchos autores escriben libros que asombran, pero pasan por alto la creación de una descripción impactante. Asegúrate de dedicar tiempo y esfuerzo a pulir tu descripción y ten en cuenta que el libro debe ser tan asombroso como la descripción dice que es o acabarás con muchas críticas.

Algunos autores o empresarios editoriales que no quieren revelar su identidad escriben/publican libros bajo un seudónimo. 

Como autor de publicación directa, tendrás que elegir tu opción de regalías y territorio de publicación. Puedes elegir el precio de venta de tu libro, junto con establecer las preferencias de regalías. Si el precio de su libro se establece por debajo de $9,99, puede obtener el 70% de los derechos de autor. Además, si el libro es inferior a 3 megabytes, el precio más bajo para venderlo para ganar un 35% de regalías es de $0,99, mientras que el más alto es de $200. Para los libros de 3 a 10 megabytes y más de 10 megabytes, el precio mínimo para ganar un 35% de regalías es de $1.99 y $2.99 respectivamente. 

Puede empezar poniendo un precio a sus libros electrónicos de $0,99 con una preferencia de 35% de regalías para obtener algunas críticas tempranas que ayuden a clasificar su libro. Una vez que consiga algunas críticas favorables y clasifique bien las palabras clave principales, aumente el precio a $2,99 y siga con el plan de regalías del 70%. 

6. Domina el ejercicio de revisión 

Déjame preguntarte algo. ¿Cómo decides si quieres comprar algo en línea sin saber mucho sobre el producto o servicio? Buscas la validación de tus decisiones de compra en base a la experiencia de otros usuarios con él. Si un libro ha obtenido constantemente bajas calificaciones, como lector es menos probable que lo compre. Las críticas cambian el juego cuando se trata de determinar el destino de su libro.

Revise cuidadosamente las Guías de Reseñas de Amazon para entender cómo funciona el proceso. Una forma de conseguir muchas reseñas es distribuir virtualmente copias gratuitas a personas influyentes o autoridades dentro de su industria o dominio y solicitarles que escriban reseñas. Busque a estos líderes de pensamiento y personas influyentes en foros, comunidades dedicadas, grupos de intercambio de reseñas de libros electrónicos y canales de medios sociales. Existen varios grupos y comunidades en Facebook y otros canales donde los autores intercambian libros por reseñas.

Manténgase alejado de las reseñas falsas y pagadas. Asegúrese de crear libros electrónicos de alta calidad que animen a la gente a dejar atrás críticas halagadoras en lugar de esperar que alaben falsamente un libro malo. Los influenciadores y los líderes de pensamiento en especial ofrecerán críticas imparciales. Si tiene la intención de permanecer en el negocio por mucho tiempo, es en su mejor interés crear títulos valiosos y de alta calidad.

7. Cazar con la promoción y las estrategias de marketing adecuadas

Hay varias maneras de comercializar su libro en varias plataformas a través de la web, lo que sólo necesita una cierta cantidad de pensamiento fuera de la caja. Regístrese en el programa KDP Select para ganar más dinero en la biblioteca líder de Kindle Reader. También hay otros beneficios como promociones y ofertas complementarias. Para formar parte del programa Select, su libro tiene que ser publicado exclusivamente en la plataforma de Kindle por un periodo de 90 días. Esta estrategia puede ayudar a que el





Estrategias Poderosas para la Comercialización de los Medios Sociales 







d2d_images/chapter_title_above.png





d2d_images/chapter_title_corner_decoration_left.png





d2d_images/cover.jpg
Aprenda ideas y estrategias para ganar dinero en

linea: jblogs, dropshipping y marketing de afiliacion!

Una guia completa para construir un negocio exitoso
de mercadeo en red / multinivel (MLM).






d2d_images/chapter_title_corner_decoration_right.png





d2d_images/chapter_title_below.png





d2d_images/scene_break.png





