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			La ventaja comparativa

			Datos clave

			
					¿Denominaciones? Ley de ventaja comparativa o ley de ventaja relativa

					¿Utilidad? Justificación del comercio internacional, de la externalización de tareas en las empresas, de la división del trabajo, de la especialización y del intercambio

					¿Por qué es eficaz? La teoría ha aportado respuestas a las preguntas que plantea la teoría de la ventaja absoluta de Adam Smith (economista escocés, 1723-1790) y la prueba de que la especialización y el intercambio son mutuamente beneficiosos y fuentes de riqueza. La teoría también da consejos para ser más eficaz y así más productivo

					¿Palabras clave?	Coste de oportunidad: es a lo que se renuncia cuando se produce una unidad de un bien en unidades de otro bien

	Ventaja absoluta: ventaja que posee una persona que produce el mismo producto que otro por un rendimiento superior

	Ventaja relativa: ventaja que posee una persona que registre un bajo coste de producción en relación a un país, una empresa o un hogar

	Especialización: focalización en la producción de un bien en detrimento de los otros

	Dotación factorial: medios de los que dispone un país

	Mercados: estructuras de organización eficaz de la actividad económica en las que los hogares y las empresas eligen libremente destinar sus recursos

	Intercambio: acción o hecho de dar un bien y de recibir otro en contrapartida




			

			Introducción

			La especialización y el libre cambio aparecen hoy como la norma de funcionamiento de la economía mundial. Para aprender mejor las motivaciones de las interacciones entre los agentes económicos, nos parece necesario volver a las fuentes de estos intercambios.

			Para ello, situaremos, para empezar, el concepto de la ventaja comparativa en la historia antes de darle una definición. Luego, presentaremos el modelo, sus límites y extensiones posibles. Para finalizar, ilustraremos nuestro texto apoyándonos en una aplicación del modelo.

			Historia

			David Ricardo (economista inglés, 1772-1823) escribe su obra Principios de economía política y tributación en 1817 en un contexto económico y social difícil dominado por las corn laws (ley que prohíbe la importación de trigo y que es el origen del enfrentamiento entre los propietarios territoriales y los intelectuales burgueses). En su obra, David Ricardo expone la ley de ventaja comparativa.

			
				
					¿Sabías que…? Las corn laws

					Los anticorn laws consideran que esta ley tiene efectos negativos en la economía inglesa puesto que causa un aumento del precio de los productos alimenticios y una disminución de la población.

				

			

			Definición del modelo

			Para David Ricardo, conviene que el país que posea varias ventajas absolutas se especialice en el sector que para él representa comparativamente una mayor ventaja, y que el que no disponga de ninguna ventaja absoluta, concentre sus esfuerzos en el campo que ofrezca comparativamente la desventaja más pequeña. Esta ley de la ventaja comparativa permite comprender cómo el comercio puede ser mutuamente beneficioso.

		


		
			Teoría y presentación del modelo

			Coste de oportunidad

			De la definición de la ventaja comparativa de David Ricardo resulta un concepto clave: el coste de oportunidad. El coste de oportunidad de un bien es a lo que nos prestamos a renunciar para obtenerlo. Para ilustrarlo, proponemos los dos ejemplos siguientes:

			
					una sesión de cine. El coste de una sesión de cine representa el coste monetario de la entrada, el tiempo necesario para llegar al cine y el tiempo que se pasa en la sala. El coste del tiempo depende de lo que habríamos hecho si no hubiéramos ido al cine. Si nos hubiéramos quedado en casa viendo la televisión, el coste sería bajo. En cambio, si en lugar de esta salida hubiéramos hecho un trabajo remunerado durante dos horas, el coste de oportunidad de la sesión de cine correspondería al dinero que habríamos ganado y al que habríamos renunciado al elegir ir al cine;

					los estudios universitarios. Los estudiantes deben pagar los costes de escolarización, los libros, el alojamiento y la alimentación. Si escogiéramos estudiar en lugar de realizar un trabajo remunerado, el coste de oportunidad de los estudios universitarios representaría el dinero que habríamos ganado y al que habríamos renunciado escogiendo ir a la universidad, así como los gastos vinculados a nuestra presencia en el campus.

					Las diferencias de coste de oportunidad entre agentes económicos reproducen la ventaja comparativa.

			

			
				
					¿Sabías que…? El coste de oportunidad

					La firma o el hogar que tengan el coste de oportunidad más bajo para un bien dispone de una ventaja comparativa para la producción de este bien. El productor, que se beneficia de una ventaja comparativa para la producción de un bien, lo produce, e intercambia su producción con el resto del mundo.

				

			

			En general, los mercados constituyen la mejor forma de organizar el intercambio en un sistema económico. Cuando las empresas maximizan sus beneficios y los hogares sus intereses en una situación de competencia perfecta, la especialización beneficia a todos mediante el intercambio. El intercambio se explica por la necesaria división internacional del trabajo, puesto que ningún individuo ni país puede producir el conjunto de bienes y servicios que necesita. El intercambio permite así a los agentes económicos:

			
					especializarse en lo que hacen mejor;

					resolver el problema de la rareza;

					obtener una variedad más importante de bienes y servicios con menos coste;

					aumentar el bienestar de todos por la especialización;

					ser más eficaces gracias a la competencia internacional;

					generar economías de escala.

			

			Por medio de los precios, la mano invisible –acciones guiadas por el interés individual, pero que pueden contribuir en el bien común– organiza la actividad económica en los mercados. Estos precios reflejan tanto el valor de los bienes como los costes de producción.

			Para satisfacer nuestras necesidades, en lugar de intentar ser autónomos y autosuficientes, la observación general muestra que los individuos, las empresas y los países se especializan e intercambian con otros. La interdependencia económica es la norma, ya que enriquece al mundo.

			La teoría de la ventaja comparativa en la historia de la economía

			Debido a los medios de transporte y las estructuras de producción limitados, los intercambios se planteaban poco a menudo hasta el siglo XVIII. Entre el siglo XVI y XVII, el pensamiento económico preclásico se basaba en dos corrientes: la mercantilista y la fisiócrata. Los intercambios entre agentes económicos se percibían como un juego de suma cero: las ganancias de unos se correspondían con las pérdidas de los otros.

			
				
					¿sabías que…?

					El mercantilismo es una doctrina elaborada en el siglo XVI y XVII. La idea principal y subyacente reside en el postulado de que la riqueza de un estado se constituía esencialmente de los metales preciosos (corriente del bullionismo). En este sistema, o el comercio exterior es un medio que permite acumular oro y riquezas gracias a los excedentes de producción; o el principal beneficiario de este enriquecimiento era el príncipe. Para autores como Jean Bodin (filósofo francés, 1530-1596) y Antoine de Montchrestien (economista francés, 1575-1596), el comercio es un juego de suma cero compuesto por ganadores y perdedores.

					Fisiocracia viene del griego y significa «gobierno de la naturaleza». Se desarrolla en Francia en el siglo XVIII con el impulso de François Quesnay (economista y médico francés, 1694-1774). En respuesta a la visión mercantilista, los fisiócratas afirman que el Estado no tiene que intervenir en la esfera económica, de ahí viene la expresión de Vincent de Gournay (economista francés, 1712-1759): «laisser faire, laisser passer» (dejar hacer, dejar pasar). La intervención del Estado no es necesaria, puesto que la economía la dirigen leyes parecidas a las leyes físicas. Con la igualdad de todos los agentes económicos, el pensamiento fisiócrata defiende la supresión de las barreras arancelarias y la liberalización de los intercambios. 

				

			

			Con la revolución industrial aparecen los excedentes de producción que se utilizarán como moneda de cambio por otras producciones a través del mundo. ya no se plantea la cuestión de exportar porque la exportación está resuelta con el modelo mercantilista; la verdadera preocupación es saber si conviene limitar las importaciones.

			Adam Smith responde a esta cuestión en La riqueza de las naciones (1776) con su teoría de la ventaja absoluta. Esta teoría estipula que si un país posee una ventaja absoluta (bajo coste de producción de un bien a nivel internacional), este país tiene que especializarse en la producción de este bien e intercambiar su producción con otros. El intercambio encuentra así su justificación, puesto que especializándose, la producción total aumenta, los ingresos son más elevados y el nivel de vida mejora.

			La ley de la ventaja absoluta de Adam Smith plantea no obstante una pregunta de una importancia capital: ¿qué ocurre con los países, empresas u hogares que no disponen de ventajas absolutas para la producción de un bien? A esta pregunta responde el principio de la ventaja comparativa de David Ricardo que se inscribe claramente en el pensamiento económico clásico.

			Tras David Ricardo, John Stuart Mill (economista inglés, 1806-1873) concibe una extensión de la ley de la ventaja comparativa. En Principios de economía política (1848), aborda la cuestión del reparto de las ganancias en los intercambios. Afirma que el país que ganará más es el que produce los bienes más demandados.

			El principal reproche que se le hace a David Ricardo es el origen de la ventaja comparativa y en la primera mitad del siglo XX nace el concepto de la dotación factorial. Los economistas neoclásicos muestran así que los países no disponen por igual de medios, factores productivos (la tierra, el capital técnico y el trabajo). Entre ellos, Eli Hecksher (1879-1952), Bertil Ohlin (1899-1979) y Paul Samuelson (1915-2009) conceptualizan el famoso teorema HOS. Según ellos, cada país debe especializarse en la producción de los bienes que tienen en cuenta las dotaciones de las que dispone en abundancia.

			
				
					¿Sabías que…? El teorema HOS

					El teorema HOS (Heckser-Ohlin-Samuelson) es una matematización de la teoría de la ventaja comparativa de David Ricardo. Los autores mantienen como hipótesis de su teorema las diferentes técnicas de producción específicas de los países y la perfecta movilidad internacional de los productos. Las conclusiones de este teorema son las siguientes:

			
					las diferencias de nivel de producción entre los países se explica por las diferencias de dotaciones iniciales en factores productivos (trabajo, capital y materia prima);

					las diferencias en dotaciones de factores productivos son el origen de la ventajas comparativa;

					el comercio resulta del intercambio de factores abundantes por factores raros.

			

				

			

			Raymond Vernon (economista estadounidense, 1913-1999) no queda satisfecho con la teoría de la ventaja comparativa de David Ricardo ni con el teorema HOS y elabora su teoría del ciclo de vida del producto, que forma parte de las teorías neotecnológicas, basadas en el progreso técnico para explicar la ventaja comparativa.

			Presentación del modelo de la ventaja comparativa de David Ricardo

			Las hipótesis que sostienen la ley de ventajas comparativas de David Ricardo son las siguientes:

			
					la libertad de selección de la que disponen los agentes económicos de intercambiar o no;

					la inmovilidad a nivel internacional y la perfecta movilidad al interior de un país de los factores de producción;

					la diferencia de productividad (técnicas de producción) entre países;

					el pleno empleo de los factores de producción en cada país (ausencia de paro);

					la necesidad de tener países del mismo tamaño.

			

			Para David Ricardo, el intercambio beneficia cuando cada uno se especializa en la producción del bien con el que tiene una ventaja comparativa, es decir, la desventaja comparativa menor.

			El economista inglés ilustra este principio con ayuda del ejemplo siguiente:

			[image: ]

			Portugal dispone de dos ventajas absolutas para la producción de los dos bienes, pero su ventaja es comparativamente más elevada con el vino y la desventaja inglesa es comparativamente menos importante para la tela.

			¿Por qué le interesa a Portugal especializarse en la producción de vino y a Inglaterra en la de la tela?

			
					Portugal	Sin especialización, los portugueses obtendrían (80 x 100)/90 = 88,889 unidades de tela portuguesa.

	Al especializarse, serán necesarias 170 (90 + 80) horas de trabajo para la producción de 2,125 toneles de vino ((170 x 1)/80). Esta producción servirá para intercambiar por la tela inglesa. Al especializarse en la producción de tela, los ingleses producirán 220 metros ((220 x 100)/100). Al hacer la hipótesis de que un tonel de vino se cambia por 100 metros de tela y que 100 metros de tela se cambian por un tonel de vino, los portugueses obtendrán por el intercambio 100 metros de tela inglesa.




					Inglaterra	Sin especialización, los ingleses obtendrían (100 x 1)/120 = 0,833 toneles de vino inglés.

	Al especializarse, se necesitarán 220 horas de trabajo para la producción de 220 metros de tela ((220 x 100)/100). Esta producción servirá de medio de intercambio por el vino portugués. En consecuencia, al especializarse en la producción de vino, Portugal habrá producido 2,125 toneles. Los ingleses obtendrán por el cambio de 100 metros de tela inglesa 1 tonel de vino portugués.




			

			Finalmente, con la especialización y el intercambio, cada país consumirá las siguientes cantidades:

			
					Portugal	vino: 1,125 toneles (en lugar de 1 sin intercambio)

	tela: 100 unidades (en lugar de 100 sin intercambio)




			

			A Portugal le favorece pues la especialización.

			
					Inglaterra	vino: 1 tonel (en lugar de uno sin intercambio)

	tela: 120 unidades (en lugar de 100 sin intercambio)




			

			La especialización también favorece a Inglaterra.

			La especialización internacional permite:

			
					aumentar la producción total (2,125 toneles de vino por 2; 220 metros de tela por 200). La consecuencia de esta constatación es que, aunque todas las cosas se mantengan iguales, el aumento de la producción acarrea el aumento de ingresos y así el aumento del nivel de vida y del poder adquisitivo;

					economizar la mano de obra por un mismo nivel de producción: para producir 2 toneles de vino, se necesitan 160 horas en lugar de 200 ((2 x 170)/2,125) y 200 horas de trabajo para confeccionar la tela en lugar de 190 ((220 x 200)/200). La ganancia total es de 30 horas (40-10).
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