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SCRITTURA, IMPRESA autoriale o Imprenditorialità d'autore, con qualunque nome si voglia chiamare questa "professione", senza dubbio dovrebbe essere una delle meno costose tra tutte le professioni. L'investimento di capitale potrebbe essere ridotto al minimo. Hai solo bisogno di un computer portatile e una connessione a internet e sei quasi pronto per partire. 

Immagina di aver sognato di avviare un’attività con le torte al forno o addirittura una compagnia aerea! I costi includerebbero il fitto di un ristorante o di un ufficio, l'assunzione di lavoratori altamente qualificati (fornai o piloti), l'acquisto di beni (apparecchi di cottura nel caso di torte o aeromobili, nel caso di una compagnia aerea), il pagamento di ingredienti o carburante, l'assunzione di una squadra di avvocati per contenziosi legali, etc. 

Tuttavia, questo non vuol dire che NON ci saranno costi se stai mettendo in piedi un Business d'autore. Ecco il primo punto. 

Perché mai desideri avviare un’impresa autoriale?

Forse perché sei sempre stato un appassionato di scrittura? O forse perché non ti piace il tuo attuale  e soffocante lavoro dalle 9 alle 5? O forse perché hai appena perso il tuo lavoro quotidiano nelle attuali condizioni di recessione economica e hai giurato che mai e poi mai avresti lavorato per qualcun altro?

Forse perché hai provato a inviare i tuoi manoscritti a pochi editori tradizionali ma il loro silenzio ti ha spinto a prendere il controllo diretto dei tuoi affari? O forse perché hai avuto una risposta positiva dal tuo editore tradizionale ma non ti senti a tuo agio al momento di cedere tutti i diritti su tutti i formati e in tutti i territori a lui? O forse vorresti maggiore controllo sull'aspetto di copertina, su come i tuoi libri vengono prezzati, quando le tue promozioni vengono lanciate e così via?

Forse perché consideri l'auto-pubblicazione come il modo più veloce e, pertanto, preferito per raggiungere i tuoi lettori direttamente? Può anche darsi il fatto che auto-pubblicarsi ti dia anche più percentuali sui diritti (ad es. 70%)? Confronta questo con il 10% dei diritti che gli editori tradizionali hanno difficoltà a sganciare. E questo anche dopo aver ridimensionato le percentuali sui diritti che provengono dai generalmente miseri anticipi offerti ai nuovi autori. 

Qualunque siano le tue motivazioni, come io ho le mie, tu certamente non solo vuoi creare soltanto un libro ma anche un prodotto professionale, non è così? Quindi nel normale svolgimento dovresti prepararti scrupolosamente per fronteggiare una marea di costi, in ogni fase. 

Potresti, ad esempio, renderti conto di quanto sia necessario sottoporsi ad una sorta di addestramento formale nello scrivere, tanto per dire, romanzi gialli. Quindi cominci a pagare per partecipare a dei laboratori di scrittura. 

Successivamente, hai bisogno di affidarti a un editor professionale e a un grafico per la copertina del libro.  

E poi ti rendi conto che devi anche pagare per la correzione delle bozze, per la formattazione, per la ricerca per parole chiave, la pubblicità, la creazione di un sito Web personale, la progettazione di una pagina di destinazione, per l'aggiornamento di una mailing list... l'elenco minaccia di allungarsi. 

Ed è così che i problemi cominciano e continuano ad accumularsi! 

Mi è stato dato di capire che il costo per produrre un qualsiasi libro potrebbe variare da un minimo di $500 fino a $5000 e questo è solo per la progettazione della copertina, la correzione di bozze e la revisione. I costi potrebbero essere ben superiori dei $5000 se inizi a investire in pubblicità, pagine di destinazione e un sito web dell’autore. 

Questo non sarebbe un grande problema se tu potessi in qualche modo recuperare tutti i costi e avere qualche eccedenza ancora a disposizione per contribuire a rendere la scrittura un'attività a tempo pieno. Ma il guaio è che la maggior parte dei libri auto-pubblicati da autori neofiti non vendono più di poche centinaia di copie nella loro INTERA VITA. 

Stando così le cose, supponendo che tu abbia prezzato il tuo libro su Amazon a $2.99, e che tu venda 100 copie di quel libro per il suo intero ciclo di vita, il tuo guadagno (per l'intero ciclo di vita di quel libro, ripeto) sarebbe all'incirca di $2 x 100 = $200 @70% del prezzo di vendita.

Questo certamente non sarebbe nemmeno sufficiente per recuperare quei $500 di costi, che si suppone siano il costo minimo di produzione, come discusso in precedenza. 

"Quindi produrre un libro è una cattiva idea?" E' proprio lì che voglio arrivare?

Certamente no, non sto affatto dicendo questo! 

Ma spendere troppo sul tuo libro è sicuramente una CATTIVA IDEA. 

Sono sicuro che hai un sacco di domande che ti frullano in testa. Potresti accusarmi di essere troppo cinico. 

Potresti rimanere incredulo:

"Stai dicendo che dovrei semplicemente pubblicare una prima bozza approssimativa del mio libro e scarabocchiare qualcosa come copertina del mio libro?"

Potresti confessare di aver bisogno di spendere perché:

"Non voglio che i miei lettori dicano che i libri auto-pubblicati sono di qualità inferiore ai libri pubblicati in maniera tradizionale".

Potresti allora chiederti ad alta voce:

"Come posso creare un prodotto davvero professionale senza dover incorrere in certi costi?"

Ne prendo nota ma non mi dichiaro ancora colpevole.

Ma posso chiederti di riflettere prima su quanto segue:

"Nel fare proiezioni finanziarie per te o per un'attività, crea sempre tre scenari: uno che mostri come appariranno le cose se tutto andrà come sperato, un altro che mostri che cosa accadrà se le cose si riveleranno essere mediocri, e un ultimo che mostri che cosa accadrà se le cose cadranno a pezzi. 

Sappi che il terzo scenario è ottimistico".

-Mark Ford

Quindi è molto importante pensare al terzo nonché peggiore scenario nella tua impresa editoriale. Si dice che non importa quanto ottimisti potremmo mai essere, le probabilità che ha un'impresa di non decollare sono semplicemente enormi. 

In questa fase, ti vorrei esortare a fare una pausa e a riflettere sull'eccellente articolo di Ritika Bajaj su Come Non Creare un Buco di Bilancio nella Tua Impresa​[1].

Qual è dunque lo scenario peggiore in un modello di impresa autoriale?

E’ forse ovvio che i tuoi libri non potrebbero mai decollare o guadagnare più di poche centinaia di dollari nell'intero tuo arco di vita? 

Se anche per te questo è il timore che si affaccia alla mente, ti sentiresti a tuo agio spendendo centinaia di dollari in anticipo sulla progettazione della copertina, sulla revisione, ecc... solo per donare al tuo libro un aspetto più "professionale"?

Pensi davvero che Dan Brown o Stephen King vendano a palate per il solo fatto di avere copertine fantastiche?

Andiamo a controllare uno dei libri di saggistica più venduti: "Tranquillo: Il Potere degli Introversi in un Mondo che non Riesce a Smettere di Parlare​[2]" opera di un neofita, Susan Cain, e preparati a rimanere sorpreso per la sua presunta “copertina professionale" commissionato da un editore tradizionale ben noto.

Non fraintendermi.

Non ti sto chiedendo di evitare il supporto di professionisti per la progettazione della copertina, la revisione o la formattazione. Ti sto semplicemente chiedendo di essere un po' più sobrio. 

Proprio come qualsiasi start up, da Microsoft a HP a Google fino ad Amazon, che hanno cominciato come piccole aziende, quasi dal loro garage, e poi si sono ingrandite. 

Oramai dovresti morire dalla voglia di chiedermi allora quanto si dovrebbe essere disposti a spendere per creare un libro dall'aspetto davvero professionale?

La risposta è: $0. Sì, hai letto correttamente.

È possibile creare un prodotto professionale a costo ZERO, lo ripeto.

Io sono indiano ed è nella mia natura essere di manica stretta. Ma gli indiani sono noti anche per la creazione di prodotti d'alta qualità a basso costo, per pura Jugaad, che può essere liberamente tradotto con "improvvisazione". 

In questo libro sono disposto a condividere con te tutte le mie esperienze per una partenza sobria. 

Spiegherò come iniziare da $ 0 in modo tale da garantire che il tuo "business" non ti paralizzi finanziariamente. E poi, nel momento in cui te lo puoi permettere, come sostenere in modo selettivo i costi da cui si possono ricavare i maggiori vantaggi. 

Solo in questo modo si può garantire che si continui a produrre il tipo di libri che ti piace senza andare in bancarotta, mentre ti dai alla ricerca e alla cura di quel pubblico fedele che va pazzo per il tipo di letteratura di cui tu sei un esperto.

Non sto dicendo da nessuna parte che si dovrebbero evitare i professionisti nel tuo settore. Al contrario, ti prego di investire in quel Cover Designer professionista che ti farà pagare $ 700 se sei sicuro di poter recuperare quel costo in un solo giorno di vendite. Ma se non sei sicuro, allora lascia stare. 

In questo libro voglio condividere alcune tecniche efficaci in termini economici che io stesso ho impiegato per costruire un’impresa autoriale da dove ora posso vedere un costante aumento sia della mia crescita finanziaria che del mio pubblico. 

Puoi esser certo che non ho intenzione di condividere alcuni facili trucchi a basso costo. Da buoni imprenditori dobbiamo portare molti cappelli. Alcuni imprenditori non investono in un ufficio dai costi esorbitanti, ma semplicemente lavorano dalle loro camere da letto. Altri diventano i propri addetti al ricevimento e al caffè. La stessa logica si applica qui. Come autore-imprenditore sarai sicuramente occupato a fare sicuramente molte più cose che scrivere semplicemente un libro. 

"Io non sono un artista grafico, quindi come posso progettare la mia copertina del libro," ti potresti chiedere.

In questo libro ti insegnerò come non c'è bisogno di essere un artista grafico per la progettazione di una copertina professionale. Vorrei anche farti presente una serie di strumenti GRATUITI facilmente disponibili on-line che possono fare agevolmente il lavoro al tuo posto. 

Allo stesso modo, non devi per forza essere un fanatico della tecnologia per formattare i tuoi libri in modo appropriato (sia in formato e-book che cartaceo), e io ti dirò perché.

Questo libro è giusto per me?

Ti prego di non leggere questo libro se sei già un autore di best-seller che guadagna con svariati milioni di dollari, che non ha problemi quindi a tirare fuori un assegno di un qualsiasi importo per quell’elaborato disegno di copertina.

E di nuovo, ti prego di non leggere questo libro se ritieni di non avere tempo per imparare da solo alcune semplici tecniche. 

Ma se sei un autore che lotta per farsi largo nella vita e continua ad avere il sogno di renderla grande un giorno al minimo costo, QUESTO LIBRO E' SICURAMENTE PER TE.
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