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Introduzione 
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Sei stanco della situazione lavorativa in cui ti trovi? Desideri nuove possibilità di crescita? Se la risposta è sì questa lettura fa per te. 

Il mondo del lavoro e la società in generale negli ultimi anni sono drasticamente cambiati; il posto fisso è diventato un’utopia, la disoccupazione è all’ordine del giorno e chi percepisce uno stipendio è spesso sottopagato. I giovani si ritrovano a svolgere mansioni diverse dal loro percorso di studi; le persone di mezza età sono senza lavoro perché considerate troppo vecchie per lavorare, ma troppo giovani per andare in pensione. I più coraggiosi aprono una loro attività sperando di guadagnare, ma la concorrenza è spietata e le spese sono in continua ascesa. 
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Che cosa fare? 

La società ci ha sempre inculcato che per avere successo nella vita bisogna studiare, laurearsi, seguire un percorso standard, ma il problema insorge perché tutti tendono a seguire questa strada. 

Il mercato è saturo di determinate figure professionali e questo comporta che giovani laureati si ritrovino disoccupati. 

Oggi, rispetto a quelle tradizionali, si hanno a disposizione forme più intelligenti di lavorare e guadagnare come ad esempio il Network marketing; ma in cosa consiste questo nuovo metodo di cui tanto si sente parlare? 
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Capitolo I 
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Il network marketing o marketing del passaparola 

Il network marketing è un tipo di business imprenditoriale, un modo di lavorare innovativo che consente di diventare imprenditore a rischio zero e di arrivare al successo anche senza aver fatto esperienza precedentemente. Può essere svolto sia online che in modo tradizionale, inoltre si adatta alla singola persona e alle sue abilità; nato intorno al 1930 negli Stati Uniti è considerato un metodo diverso di distribuzione dei prodotti. 

Il sistema tradizionale prevede che un prodotto esca dalla fabbrica e affronti una catena distributiva per giungere al consumatore finale; il risultato è che il prezzo del bene va ad aumentare del 70/80% a discapito del cliente, che attraverso l’acquisto paga indirettamente anche tutte queste spese. 

Il network marketing invece consente al cliente di acquisire direttamente dal produttore scavalcando il sistema di distribuzione tradizionale. Il prodotto esce dall’azienda e arriva direttamente a casa dell’acquirente senza che l’incaricato (colui che gli ha fatto conoscere il prodotto) faccia altro; difatti non si tratta di comprare per poi in seguito rivendere i prodotti. Il cliente può inoltre mettere in moto lo stesso procedimento che ha attuato l’incaricato; beneficiando quindi di uno sconto o provvigione come consumatore associato e generare clienti che comprano direttamente dall’azienda. 

Alla base di questo sistema c’è il passaparola, un principio semplice che tutti fanno e che di conseguenza puoi attuare anche tu. Provi un prodotto, ti piace e ne parli con un amico/a. 

È importante che l’incaricato crei la sua rete di consumatori associati, detta Network. 

Il vantaggio che si ottiene da questa procedura è la possibilità di comprare prodotti di altissima qualità con sconti crescenti e di guadagnare in percentuale sulle vendite portate a termine dai nostri consumatori associati. 
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Come iniziare? 

Per entrare a far parte del mondo del network marketing è necessario come prima cosa individuare un’azienda o un prodotto potenzialmente vendibile nel mercato, e in seguito trovare uno sponsor; cioè qualcuno che è nell’ambiente come incaricato, da cui farsi introdurre. S’inizia scegliendo e provando un bene di qualità; solo se si è convinti in prima persona di quello che si vende si saprà proporlo al meglio. 

Agli inizi della carriera si deve costantemente lavorare su due aspetti: 

1- Cercare di incrementare i propri guadagni promuovendo al meglio i prodotti che si vogliono vendere. 

2- Creare un network andando ad individuare venditori capaci e disponibili da inserire nella propria squadra. Sono importanti i successi del gruppo, più di quelli del singolo individuo; quindi bisogna scegliere con attenzione chi far entrare nel proprio team. Si attua una collaborazione continua al fine di raggiungere anche premi di gruppo. 

Tutti possono fare carriera, si tratta di incrementare le proprie percentuali e raggiungere delle qualifiche importanti che sono determinate dal fatturato generato dal network di consumatori associati. Più il fatturato aumenta e maggiori saranno le prospettive di crescita, non importa quante persone ci siano all’interno dell’attività. 

Perché le aziende usano il network marketing? 

La ragione per cui le aziende lo utilizzano è perché necessitano di accedere alla tua rete, di interagire con la tua famiglia e gli amici, e i metodi pubblicitari tradizionali tendono ad essere limitati. Appare più facile affidarsi a un nuovo marchio se un amico o un membro della famiglia te lo suggerisce. 
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Come e quanto si può guadagnare? 

Nell’ambito del network marketing si ha la possibilità di guadagnare in tre modi: 

-dalle vendite dirette; 

-attraverso una percentuale variabile, calcolata sulle vendite concluse dalle persone che inserisci tu nel sistema; 

-attraverso il raggiungimento di premi di gruppo. 

Se vogliamo parlare di cifre, i risultati che si possono raggiungere sono molto variabili, dipendono dai piani incentivanti delle varie aziende. 

Il guadagno in generale è strettamente legato al tempo che si dedica all’attività; il network marketing può infatti rappresentare un secondo lavoro da svolgere quando si ha tempo da casa; oppure diventare la tua attività principale. In generale possiamo però dire che le entrate sono abbastanza elevate. 
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L’incaricato non è un venditore 

In un’azienda di network non vi è vincolo di dotarsi di uffici, magazzini, strutture di vendita e non ci sono obblighi di fatturato. È l’azienda che provvede a tutte le incombenze amministrative, fiscali e logistiche ed è sempre lei che si occupa di tutti gli aspetti della vendita. 

L’incaricato non è un venditore e gli basta solamente avere una decina o ventina di clienti, il tutto verrà moltiplicato dal numero di acquirenti che hanno anche gli incaricati del suo gruppo. 

Quello che fa, è usare i prodotti per poi pubblicizzarli, saperli consigliare e creare così la propria rete distributiva, cioè un network di affiliati. Il suo compito consiste solamente nel raccogliere gli ordini dai clienti, e trasmetterli alla sua azienda facendo così da tramite; sarà poi lei che si occuperà della vendita e di tutto il resto. Per quanto riguarda i pagamenti vengono anche questi recapitati a lei e in caso di insoluto la merce non verrà consegnata. 

Sfruttando l’effetto leva generato da altre persone e diventando un moltiplicatore delle ore di lavoro, potrà essere sufficiente dedicare a questo impiego 2 o 3 ore al giorno, 5 giorni alla settimana per realizzare un business di successo. 

Per intraprendere questa strada è necessario essere un ottimo comunicatore, e lo si può diventare attraverso corsi di formazione che l’azienda mette a disposizione. Più si sarà bravi a comunicare e maggiore sarà la possibilità di avere successo. 

L’aspetto del business che fa crescere il fatturato della tua attività liquida e quindi i tuoi guadagni è la creazione
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La speranza è l’ultima a morire 
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