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			Por que criei este resumo e apostila de exercícios

			Ser proprietário de empresas com centenas de milhões (não é um erro de digitação) em receita anual me ensinou muitas coisas. Mas me ensinou que uma coisa em particular é importante. O sucesso não vem para aqueles que falam sobre negócios, mas para aqueles que fazem negócios. E você faz negócios usando habilidades de negócios para fazer coisas de negócios de verdade.

			Em minha experiência, a maioria das pessoas já entende os fundamentos dos negócios:

			
					Fazer ou obter algo para vender.

					Deixe que as pessoas saibam que você tem algo para vender.

					Oferecer esse produto a pessoas interessadas em comprar.

					Ganhar mais dinheiro do que o custo de vender e entregar o produto.

					Usar o dinheiro restante para pagar a si mesmo e expandir os negócios.

					Repetir.

			

			Elas só ficam presas no “como” do negócio. COMO você pode fazer tudo isso? Habilidades.

			Eu me tornei bem-sucedido nos negócios...

			
					Não porque eu tenho segredos.

					Não porque inventei algo revolucionário.

					Não porque sou o único que ganha mais dinheiro do que gasta.

					Mas porque investi tudo o que podia para desenvolver as habilidades de negócios.

			

			Também sei que investir em habilidades comerciais impede que você invista em outras coisas. Mas eu respeito essa escolha. E respeito você por tê-la feito porque está fazendo um bom investimento. Quando o investimento se paga, tudo o que você investiu pode retornar em 5x, 10x, 100x, 1000x ou mais. Então, você poderá investir recursos no que quiser (inclusive em mais negócios!) a uma taxa insana.

			Criei os livros, apostilas e cursos de US$ 100 milhões porque você escolheu esse caminho. Sei que é difícil dominar as habilidades de negócios. Sei que elas exigem muitas repetições para serem dominadas. Também sei que você pode dominá-las. Esta apostila lhe dá mais uma peça para esse quebra-cabeça.

			Sei que os princípios contidos nesses livros me ajudaram. Mas, para o bem da missão, coletei discretamente provas de que eles também funcionavam para outras pessoas. Levou algum tempo, mas o feedback diz tudo. Desde que iniciei a missão de tornar a verdadeira educação empresarial acessível a todos, ela tem afetado milhões de pessoas. Eu vejo o adolescente batendo na porta. O pai em seu lava-rápido. O jardineiro em sua barraca na feira agrícola. Todos eles me chamaram à parte para contar como os princípios funcionaram para eles.

			O grande número de pessoas que me param na rua todos os dias para me dizer: “Aprendi uma nova habilidade”... “Posso alimentar minha família”... “Tripliquei minha renda”... “Tenho um motivo de verdade para levantar de manhã”... Todas elas me tocam profundamente. Sempre.

			Eu criei os livros, apostilas e cursos gratuitos de US$ 100 milhões para você. Aquele que quer vencer no jogo dos negócios. Esses princípios se aplicam a você caso já tenha se estabelecido, como eu fiz. Eles também se aplicam se você perdeu tudo e chegou ao fundo do poço, como eu fiz (duas vezes).

			Esta apostila resume tudo o que é importante no livro principal, reforça sua compreensão e coloca seu novo conhecimento à prova. Você o considerará simples e eficaz... desde que o faça.

			Atribuo a esses princípios - e às habilidades que surgiram a partir deles - a maior parte de meu sucesso.

			E, com o passar dos anos, eles provaram que funcionam para outras pessoas.

			Agora, eles podem funcionar para você.

		

	
		
			O que isto NÃO é

			Agora você sabe o porquê de eu ter criado esta apostila e resumo. Mas também quero que você fique de olho no prêmio. Portanto, vou fechar o ciclo dizendo a você o que esta apostila não é.

			Esta apostila NÃO tenta parecer sofisticada

			Se você quiser uma análise chique feita por caras cabeça-de-ovo. Procure em outro lugar.

			Se você quer matemática chique e palavras sofisticadas. Procure em outro lugar.

			Se você quiser baboseiras sofisticadas que te distraiam de ganhar dinheiro. Procure em outro lugar.

			Vejo críticos de livros falando mal da linguagem simples e das abordagens simples. Eles também quase nunca têm grandes empresas bem-sucedidas. Portanto, enquanto eles se divertem encontrando pequenos erros de digitação, você pode se divertir construindo grandes contas bancárias. Sei que coisas complicadas e jargões sofisticados divertem as pessoas. No entanto, princípios simples, expressos em linguagem clara, vão fazer você ficar rico. E eu me importo em te tornar rico.

			Algumas pessoas agem de forma esnobe com relação a esse assunto. Deixe elas. Mais pra gente.

			Este livro de exercícios NÃO “inova”

			Esses princípios não são meus - eles vieram dos próprios negócios.

			Você pode ter ouvido, lido ou visto muitas das coisas que eu digo em outros lugares. Isso é bom. Quanto mais lugares você vê princípios comerciais sólidos, melhor. Eu apenas te dou do meu ponto de vista, das minhas experiências e dos sucessos cada vez maiores de pessoas que os adotaram como eu.

			Esta apostila não é inovadora. Não é meu objetivo. Eu apresento grandes ideias de maneira simples e me certifico de que você as conheça bem o suficiente para usar. Alguns sugerem coisas estranhas e complicadas que realmente dependem da sorte - tudo em nome da “inovação”. Eu sugiro coisas simples e comprovadas que dependem de trabalho árduo. Então, quando você descobre algo que lhe rende dinheiro, você dobra a aposta e trabalha ainda mais.

			Sim, a sorte desempenha um papel nos negócios. Sua empresa terá temporadas por esse motivo. Mas o trabalho árduo compensa, quer você tenha a sorte ao seu lado ou não. Então, quando a sorte chega, seu trabalho árduo se transforma em algo incrível. Tudo se junta.

			Os empresários bem-sucedidos pensam em décadas, não em dias. Algumas temporadas parecem ótimas e outras nem tanto. Mas, quando você vê todas as temporadas colocadas uma ao lado da outra, os resultados falam por si.

			Esta apostila NÃO foi escrita por um homem que não tenha feito tudo o que está escrito nela

			Raramente falo sobre minha educação formal. Sim, estudei administração na Vanderbilt. Não, não acho que isso tenha feito diferença de uma forma ou de outra. Conheci milhares de pessoas com diplomas de administração chiques e outras que não foram a lugar algum com eles. O diploma em si não significa nada.

			Não falo sobre negócios porque sei coisas sobre negócios.

			Falo sobre negócios porque os faço.

			Fiz negócios e ganhei.

			Fiz negócios e perdi tudo.

			Fiz negócios e ganhei novamente.

			Tudo o que está nos livros, cursos e apostilas - eu vivi isso.

			Esta apostila NÃO é o livro principal

			Quando comecei a usar essas apostilas, tive um problema. A maioria das outras apostilas existentes não prestava. Eles copiavam algumas coisas de um livro, colavam em outro, faziam uma pergunta aberta estúpida e depois acrescentavam dezenas de páginas em branco para “refletir”. Uma porcaria elevada ao máximo.

			Se eu publicasse coisas ruins... nunca conseguiria viver comigo mesmo. Isso faz mal a você e a todos que se importam com essa missão. A Série US$ 100 Milhões fez um trabalho fantástico por si só. Publicar o mesmo material de novo pareceria ruim, canibalizaria meu próprio conteúdo e insultaria vocês. Que nojo.

			A apostila com o resumo e livro de exercícios, apesar de ser a melhor companhia para a Série US$ 100 Milhões, tinha de se sustentar por si só.

			A apostila reúne conceitos importantes, mas não é o livro principal.

			A apostila reforça sua compreensão desses conceitos, mas não é o livro principal.

			A apostila desafia você a aplicar esses conceitos, mas não é o livro principal.

			A apostila aumenta seu potencial de ganhar dinheiro, mas não é o livro principal.

			A apostila pode se sustentar por si só, mas...

			Se você usar a apostila para substituir o livro principal, poderá cometer um erro.

			O livro principal torna a apostila mais valiosa.

			A apostila torna o livro principal mais valioso.

			Portanto, para obter os maiores benefícios para seu negócio, use os dois.

			Esta apostila NÃO é para pessoas que acham que ganhar muito dinheiro é ruim

			Muitas pessoas boas têm crenças erradas sobre dinheiro.

			Elas acham que ganhar muito dinheiro, ou querer ganhar, as torna pessoas ruins. Acham que os outros as verão como ruins se tentarem. E, por essa razão, muitas pessoas boas se mantêm pobres... de propósito!

			Vou lhe dizer uma coisa.

			Quando as pessoas boas se mantêm pobres de propósito, as pessoas más vencem.

			Fim da história.

			Ser bom nos negócios também significa ter as crenças corretas sobre o dinheiro. Quer você goste ou não, uma empresa tem uma função principal: ganhar dinheiro. Como proprietário de uma empresa, se você colocar ganhar dinheiro em qualquer lugar que não seja o topo de sua lista, sua empresa fracassará. Pessoas boas perdem. Não deixe que as pessoas boas percam.

			Os negócios têm muitos elementos virtuosos:

			Dominar habilidades, desenvolver o autocontrole, distribuir coisas úteis e fazer a diferença na vida das pessoas. Se você tirar a geração de dinheiro da equação, como fazem muitos empresários ingênuos, tudo vai por água abaixo.

			As boas empresas geram muito dinheiro.

			Se você quiser criar uma boa empresa, então aprenda a ficar confortável fazendo muito dinheiro.

			Vamos ganhar muito dinheiro.

		

	
		
			Como usar esta apostila de resumo e exercícios

			Você pode usar esta apostila ...

			
					Sozinha

					Antes de ler o livro principal

					Depois de ler o livro principal

					Durante a leitura do livro principal.

			

			Portanto, você pode usar a apostila sempre que quiser.

			A apostila aborda o material na mesma ordem que o livro principal. Isso facilita a leitura dos dois ao mesmo tempo, mas as semelhanças terminam aí.

			Primeiro, eu falo sobre um aspecto importante do negócio. Apresento esse aspecto importante do negócio como um problema a ser resolvido, um “conceito-chave” e coisas do gênero. Você o reconhecerá quando o vir. Em segundo lugar, dou um exemplo dessa coisa importante em ação e talvez algumas outras observações sobre ela. Depois disso, você faz um exercício (ou vários) sobre o conceito-chave para ajudá-lo a fixar. Depois, quando fizer sentido, você verá como isso faz diferença em seu negócio. Esse processo se repete para cada aspecto importante do negócio que eu coloquei aqui.

			Mas apenas uma coisa realmente importa: que você use o material na vida real.
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