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Talvez  você  sempre  tenha  sonhado  em  ser  seu  próprio  patrão, mas tem medo de abrir seu próprio negócio e colocar a si mesmo e sua família em risco, não possui recursos ou não acredita que nenhuma de suas ideias seja boa o suficiente. No entanto, a boa notícia é que nunca foi tão fácil se tornar um empresário como hoje! 

A  Internet  ajudou  a  reduzir  a  maioria  das  barreiras  ao empreendedorismo.  Hoje,  você  pode  começar  a  construir  seu negócio  enquanto  ainda  trabalha  em  seu  emprego  normal, apenas investindo uma ou duas horas por dia para gerenciá-lo. 

Além  disso,  você  pode  aproveitar  as  experiências  e conhecimentos  de  outras  pessoas  e  usá-los  para  construir  seu projeto  com  muito  mais  rapidez  e  segurança  através  de podcasts, livros, blogs, etc. A única coisa de que você precisa para ter sucesso é um profundo compromisso com o aprendizado e a disposição de se esforçar para alcançar seus objetivos! 

O  custo  para  iniciar  e  operar  um  negócio online  é  mínimo,  assim  como  o  risco financeiro.  Com  um  negócio  online, você 

também 

pode 

trabalhar 

quando,  onde  quiser  e  como 

desejar. E o mais importante: 

seu salário não se limitará ao 

que  um  empregador  está 

disposto a pagar a você. 

No  início  dos  anos  70,  Richard 

Russell,  um  escritor  de  finanças, escreveu o artigo The Perfect Business. 

De  acordo  com  Russell,  um  negócio  ideal  inclui  o seguinte: 

◼  Trabalho mínimo  

◼  Apelo mundial  
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◼  Custos gerais baixos e investimentos de capital  

◼  Gera renda passiva  

◼  Te dá mais tempo livre  

◼  Não depende da localização  

◼  Fornece satisfação  

Se  isso  não  soa  como  um  paraíso  profissional  para  você,  então talvez deva permanecer em seu trabalho das 09:00 às 18:00. No entanto, se isso soa como um trabalho que você gostaria de ter, então  um  negócio  online  é  o  seu  aliado!  Existem  muitas maneiras de ganhar a vida online: 

◼  Oferecendo uma consultoria; 

◼  Criação e venda de cursos online; 

◼  e-Books; 

◼  Aderir a programas de afiliados; 

◼  Venda de produtos físicos por meio do comércio eletrônico Assim,  existem  possibilidades  ilimitadas  para  você encontrar sua paixão e fazer um negócio online de sucesso que lhe proporcione uma renda passiva e que se adapte ao seu estilo de vida! 

Entretanto, o objetivo do Marketing Secrets é  possibilitar  para  você  um  negócio  com menor  custo  para  iniciar  e  com  a maior  taxa  de  lucratividade 

possível.  Assim,  focaremos  em 

estratégias  de  marketing  para 

venda  de  infoprodutos  (cursos, 

áudio-books, e-Books, afiliação, ...), porque,  sem  dúvidas,  essa  é  a 

maneira  mais  simples  de  iniciar 

um negócio online. 
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Capítulo 1  

Encontre sua paixão, 

depois seu nicho 
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Embora 

muitas 

pessoas 

queiram  abrir  um  negócio  e 

se  tornarem  seus  próprios 

patrões,  são  impedidas  de 

agir  porque  não  sabem 

que tipo de negócio abrir. 

Sem  saber  por  onde 

começar,  a  maioria  das 

pessoas 

escolhe 

permanecer  onde  está  e 

não correr o risco. 

No entanto, se você deseja dar o 

salto  e  se  tornar  proprietário  de  uma empresa  online,  encontrar  uma  ideia  para  sua empresa não é tão difícil. Uma ideia de negócio geralmente é o resultado da seguinte equação: 

Um tópico em que você está interessado + pessoas que você gosta e deseja ajudar + um problema que elas têm + uma solução que você  pode  fornecer  para  o  problema,  que  embalará  em  um produto ou serviço de sua escolha. 

Se você já tem uma ideia de negócio, então tudo o que precisa fazer antes de começar é validá-la (aprenderá no capítulo 2). No entanto,  se  ainda  não  encontrou  uma  ideia,  você  precisa começar a se questionar: 

1. Determine o que você não gosta em seu trabalho e estilo de vida atual, e o que gostaria de mudar 

Deve  haver  uma  coisa,  ou  muitas,  que  você  não  gosta  em  sua situação atual. Talvez não goste da falta de tempo livre em sua vida, do deslocamento para o trabalho, a falta de renda suficiente ou mesmo que lhe digam o que fazer. É essencial ser específico ao definir do que você está tentando escapar, para evitar recriá-

lo em seu novo estilo de vida. 
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Por exemplo, se um problema significativo para você é a falta de tempo  livre,  você  não  deve  optar  por  um  modelo  de  negócios que  exigirá  uma  quantidade  igual  de  seu  tempo,  como freelancer. Em vez disso, você precisa escolher um modelo que irá  gerar  renda  passiva  (automática),  que  não  depende  da  sua presença. Aliás, é justamente sobre isso que vamos tratar nesse livro. 

2. O que você gosta na sua situação atual? 

Nem tudo está errado com sua situação atual: talvez você goste dos relacionamentos em seu trabalho e de trabalhar em equipe, ou aprecia o fato de não ter que pensar sobre seu trabalho depois que bateu o ponto. 

É bom saber seus gostos, se quiser reproduzi-los em seu negócio online. Por exemplo, mesmo que ser um empreendedor na web signifique  trabalhar sozinho  na maior  parte  do tempo, existem diferentes maneiras de adicionar ocasiões sociais à sua nova vida empresarial: você pode compartilhar o espaço de trabalho com outros  empresários  e  freelancers,  participar  de  grupos  em  sua área  e  encontrar-se  com  pessoas  com  interesses  semelhantes aos seus. 

3. Descubra quais são seus principais interesses Naturalmente,  haverá  tópicos  e  atividades  que  serão  mais atraentes  para  você  do  que  outros.  Provavelmente,  existem tópicos de conversação específicos sobre os quais você se sente mais entusiasmado e, provavelmente, alguns assuntos sobre os quais está curioso para aprender mais. Se você está planejando criar um blog, ou mesmo se não estiver, precisará pensar em um tópico  sobre  o  qual  poderia  escrever  todos  os  dias,  sem  ficar entediado. Para determinar isso, você deve se perguntar: 

◼  Qual seção da livraria você vai primeiro? 

◼  Quando  você  está  esperando  no  consultório  médico,  que tipo de revista costuma ler? 
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◼  Quais canais de TV você assiste mais? 

◼  Que tipo de notícia você lê online? 

◼  Quais aulas você mais gostou na escola? 

◼  No seu tempo livre, quais atividades você gosta de fazer? 

◼  Existem sites específicos que você gosta de navegar? 

Obviamente, é essencial escolher um tema no qual você esteja interessado, pois passará a fazer parte do seu dia a dia, porque se não  o  fizer,  logo  ficará  entediado.  Com  o  tempo,  você  pode descobrir que seus interesses são ligeiramente diferentes do que pensava inicialmente. 

Às  vezes,  há  atividades  que  você  gosta  mais  como um hobby, mas não necessariamente como um trabalho.  Para  evitar  esse  erro, 

reserve  um  tempo  para  explorar 

seu  tópico  e  escreva  sobre  ele 

por algumas semanas, para ver 

como  ele  se  sente  antes  de 

dedicar  seu  tempo  e  energia 

para  transformá-lo  em  um 

negócio  do  qual  talvez  não 

goste. 

Se você não consegue pensar em 

algo  que  lhe  interessa,  é  hora  de explorar:  saia  e  participe  de  novas atividades,  participe  de  eventos  que você  normalmente  não  iria  e  dedique algum tempo para aprender uma nova habilidade. Pense em  algo  sobre  o  qual  você  sempre  teve  curiosidade  e converse  com  outras  pessoas  que  já  estão  engajadas  na atividade.  Além  disso,  fique  curioso  sobre  as  pessoas  que  você conhece. Pergunte sobre seus empregos, projetos e interesses. 

Pode ser um pouco desconfortável no início, mas será algo que o ajudará a gerar novas ideias! 
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