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Bạn vẫn còn nhớ chứ?

Bạn còn nhớ cái cảm giác khi bản thảo hoàn tất, rồi khi cầm trên tay cuốn sách đầu tay? (hoặc những lần bạn tưởng tượng về nó)

Thật tuyệt vời phải không nào?

Đứa con tinh thần sau bao tháng ngày chờ đợi, cuối cùng đã ra đời. Là bậc “phụ huynh”, ai mà không muốn “con cái” mình thành công?

Tôi vẫn còn nhớ như in cái ngày cuốn sách đầu tay của mình được xuất bản giữa năm 2015. Khi đó tôi đang làm việc ở một công ty đào tạo.

“Sách về rồi, Phương ơi!” anh đồng nghiệp reo lên.
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Tôi rất biết ơn các anh chị ở công ty cũ hồi ấy. Mọi người đã cùng nghỉ tay, giúp tôi bê hàng chục thùng sách nặng trĩu lên kho. Sau đó, cũng nhờ họ tích cực giới thiệu với cộng đồng học viên của khóa học, mà 3000 cuốn Numagician đã bán hết veo trong chưa đầy 3 tháng cuối 2015.

Tôi cũng không thể ngờ, dù tốt nghiệp 4 điểm Văn mà sách của mình lại được nhiều độc giả yêu thích như vậy. Mọi thứ có vẻ thuận buồm xuôi gió cho tới khi công ty cũ giải thể sau đó ít lâu, và tôi chính thức trở thành...

Tác giả thất nghiệp

Thú thật với bạn, tôi đã lớ nga lớ ngớ chẳng biết gì cả. Trước đó mọi thứ liên quan tới sách từ dàn trang, in ấn, phát hành, cho tới bán sách, rồi ship tận tay cả ngàn độc giả... tất cả đều do công ty cũ lo. Lợi nhuận cũng chẳng bao nhiêu, vì sách in màu chất lượng cao, mà giá bìa siêu thấp chỉ 69k.

“Sách em đang có đà đấy,” một chị đồng nghiệp tư vấn. “Tái bản luôn đi em!”

Nghe chị ấy nói cũng “bùi tai”, nên dù công ty cũ không còn hỗ trợ, tôi vẫn quyết tâm rút hết khoản tiền tiết kiệm cả trăm triệu bao năm tích lũy, đầu tư cho lần tái bản kế tiếp. Sau đó, tôi chính thức hiểu được con đường tự trở thành tác giả sách bán chạy chông gai hơn mình nghĩ rất nhiều.

Một tháng sau...

“Hết chưa con?” bố tôi hỏi.

“Dạ hết rồi ạ,” tôi đáp, và ước mình có thể nói là đã “bán hết” rồi, chứ không phải là đã “bê hết” cả ngàn cuốn sách mới tái bản lên kho. Nói là “kho” cho oách, chứ thực chất đó là phòng ngủ của bố mẹ tôi. Sách nhiều tới mức phải lật cả gầm giường lên để nhồi vào mới đủ chỗ.

Ở lần in đầu tiên, được công ty hỗ trợ mọi khâu, được học viên ủng hộ mọi mặt, tôi cảm giác thần may mắn như “cười mỉm” với mình. Còn lần in thứ hai này, ngài ấy đã chuyển qua... “cười đểu”. Đặc biệt, đó không phải là một nụ cười bình thường, khi nó kéo dài hết ngày này qua tháng khác.

Vốn ngại giao tiếp, tôi chẳng liên hệ nhà sách nào để ký gửi, lại thiếu nguồn lực nên không quảng bá mạnh. Tôi cũng sai lầm khi không thu thập danh sách độc giả trong sách đợt đầu, nên không thể thông báo với họ về sách mới tái bản, dù nội dung đã được cải tiến rất nhiều. Nói chung trong cuốn sách này bạn học được bao nhiêu bí quyết bán sách dễ dàng, thì tôi mắc bấy nhiêu sai lầm và khiến mọi việc trở nên khó khăn hơn bao giờ hết. Giờ chẳng nhẽ, một chuyên gia đào tạo như tôi, lại mở sạp đi bán sách dạo?

Thế nên, tôi đành hy vọng vào một chiến thuật kinh điển là “hữu xạ tự nhiên hương”. Tôi tin rằng sách hay thì ắt sẽ tự bán chạy thôi.

Vài tháng sau...

Tính tới tháng 3 năm 2016, tôi vẫn là một tác giả thất nghiệp, nằm trên cả ngàn cuốn sách lúc nhúc trong gầm giường nhà bố mẹ, với quân số y nguyên chẳng khác nào hồi mới in.

“Tìm nghề nào đó tử tế đi con...”

Đó là câu nói thường trực từ bố. Những lúc ấy, tôi chỉ trả lời ậm ừ cho qua, và tự hỏi: Trên đời này, còn nghề nào tử tế và cao quý hơn nghề tác giả?

Là tác giả thật tuyệt, bạn có đồng ý không?


★   Bạn có thể tận hưởng niềm vui khi giúp đỡ được ai đó, thậm chí thay đổi cả thế giới, ngay cả lúc... bạn đang ngủ!

★   Bạn có thể nhận những ánh nhìn ngưỡng mộ, với uy tín nhân lên x10 khi được giới thiệu mình là tác giả sách!

★   Bạn có thể có thu nhập thụ động, được đi đây đi đó, thoải mái tự do làm điều mình thích, và nhiều điều thú vị khác nữa!


Nhưng...

Viễn cảnh tuyệt vời đó chỉ xảy ra khi sách của bạn bán chạy tới cả chục, cả trăm ngàn cuốn. Còn nếu là tác giả mới, lại thất nghiệp và lấy sách làm gối như tôi hồi ấy, tất cả những gì bạn cảm thấy có thể chỉ là sự tủi hổ mà thôi...

Vài tháng sau nữa...

Lúc này, từ tác giả thất nghiệp, tôi chuyển qua... tác giả chán đời.

Để đầu óc thanh thản, tôi quyết định “du lịch bụi”. Địa điểm đầu tiên tôi chọn là Phú Quốc, nơi một anh bạn giáo viên cũ rủ tôi làm cùng dự án cà phê tiếng Anh. Tôi đã có 3 tháng hít thở không khí biển đảo thật tuyệt, cho tới khi dự án ấy đổ bể.

Còn nhớ đêm trước khi nhóm dự án chia tay, anh chủ tiệm rủ tôi ra bờ biển hóng mát.

“Phương à,” anh ta nói. “Nhu cầu tiếng Anh ở đây thấp nên dự án cũ không ổn, nếu tập trung làm cà phê, chắc vẫn ok em ạ.”

“Em cũng thấy thế,” tôi đáp, trong đầu nghĩ tới những quán cafe sầm uất đầy người nước ngoài, sẵn lòng chi trả cả trăm ngàn cho combo ăn sáng.

Anh ấy nhìn tôi với ánh mắt đầy hi vọng. “Vậy em cho anh vay 50 triệu được chứ, anh sẽ sửa sang và vực lại quán, có gì anh sẽ trả em sau...”

Tôi im lặng.

50 triệu là quá lớn, nhưng vì cũng nể anh ấy rất tốt bụng, và cũng đã hỗ trợ tôi nhiều trong thời gian qua... nên tôi cũng phải suy nghĩ lắm. Sau một hồi đắn đo, tôi nói. “Tất cả em có hiện tại cũng chỉ hơn 20 triệu, hy vọng giúp được anh.”

Anh chủ tiệm mắt sáng rực. “Vậy cũng được em à, anh sẽ cố gắng huy động thêm...”

Sau đó, tôi chuyển khoản cho anh, rồi ra Huế. Ban đầu, tôi ở nhờ nhà một học viên cũ, nhưng sau cũng ngại nên chuyển qua một căn phòng trọ sinh viên ọp ẹp giá thuê chỉ 400 ngàn.

Mùa hè trôi qua, nhường chỗ cho mùa mưa dầm dề ở Huế. Mưa cả tháng, khiến căn phòng trọ càng trở nên ẩm thấp. Mưa tới mức nước ngấm qua cửa sổ, đầy cả cái chậu tôi đặt cạnh đó. Mưa nhiều vậy đấy, nhưng không sao làm trôi hết nỗi buồn trong tôi. Thi thoảng, nhìn những đàn kiến lúc nhúc bò ngang, tôi ước số lượng độc giả của mình cũng đông như thế và trăn trở: Con đường tác giả sách khổ vậy sao?

Tôi nghĩ mình cần tiền để quảng bá sách mạnh hơn, chứ nếu cứ thế này, sự nghiệp tác giả của tôi sẽ tiến hóa nhanh chóng từ tác giả thất nghiệp, tác giả chán đời, sang... tác giả chết đói!

Chợt nhớ tới khoản vay khi xưa, tôi nhắn tin hỏi anh chủ tiệm ở Phú Quốc, với hy vọng mượn lại chút đỉnh. “Anh ơi, quán cafe sao rồi?”

Đáp lại tôi là màn hình di động im re.

Không có hồi đáp. Những ngày, những tuần sau cũng vậy. Khi hỏi anh bạn giáo viên, tôi mới biết quán cà phê đã đóng cửa từ lâu, anh chủ tiệm cũng lặn mất tăm. Tôi còn được kể lịch sử tài chính của anh ta cũng nhập nhèm lắm...

Tôi nghe vậy mà tá hỏa.

Số tiền 20 triệu tuy không lớn, nhưng là cả gia sản của tôi hồi đó. Nhưng biết làm sao giờ, tôi đã ngớ ngẩn một cách phi thường, khi tin tưởng giao tiền mà chẳng tìm hiểu kỹ, cũng chẳng ký giấy tờ gì... mà sai lầm nhất có lẽ là trước đó, tôi nhắm mắt đầu tư cả trăm triệu để in cả hàng cuốn sách, mà chẳng có bất cứ một kế hoạch nào cả.

Các cụ có câu “chó cắn áo rách”, ý chỉ những người đã nghèo khó, mà còn gặp thêm tai ương. Tôi nghĩ con chó cắn mình có họ hàng với chó sói, cắn rách áo thôi chưa đủ, mà còn nhai ngấu nghiến mọi niềm tin và hy vọng trong tôi...

Một lần nữa, tôi tự hỏi, liệu mình có nên tiếp tục con đường này?

Vẫy gọi tôi ở nhà là bố, là mẹ, với cả tấn sách nằm trong gầm giường. Chúng cũng nặng đấy, nhưng sao nặng nề bằng cái cảm giác niềm hy vọng trong tôi vụt tắt. Tôi còn mặt mũi nào mà về nhà nữa?

“Bố đã bảo rồi... tự nhiên dại dột mà bỏ ngành ngân hàng tốt như thế...”

“Mẹ đã nói rồi, vào làm ngân hàng là yên ổn nhất con ơi...”

Lời bố mẹ vang lên trong tôi những lúc nghĩ về nhà, như cứa thêm vào vết thương lòng. Và còn gì đau đớn hơn, khi bạn phải gặm nhấm nỗi đau đó một mình, ở nơi xa, dưới cơn mưa lạnh buốt...

7 năm sau...

“Biển đẹp quá...”

Giang Rita, vợ tôi, đã thốt lên khi chúng tôi cùng bước vào một căn hộ xinh xắn tầng 5 ở khu Sơn Trà, Đà Nẵng, mà cửa sổ nhìn thẳng ra bãi biển xanh rì cách đó 500 mét. Xa xa là bóng dáng Cù Lao Chàm mờ ảo trong làn mây.

Tôi gật đầu tán thành, và hình dung cảnh ngày ngày mình ngồi bên cửa sổ đó, vừa ngắm biển vừa viết sách, mà sung sướng khó tả. Đúng là tiền nào của nấy, vì dù gì thì giá căn hộ xinh đẹp này cũng gấp mấy chục lần căn trọ sinh viên khi xưa.

Thú thật, có nằm mơ tôi cũng không thể tin nổi, mình đã có thể vượt qua những ngày tháng như thế ở Huế, để có thể đến được giây phút hiện tại này với những thành tựu khác biệt. Phải nói trước, tôi chia sẻ những điều sau không phải để khoe, mà để giúp bạn thấy sự khác biệt giữa tôi ngày ấy và bây giờ. Điều quan trọng hơn, là giúp bạn hiểu những kiến thức trong cuốn sách này hiệu quả thế nào, cũng như sẽ giúp bạn đạt những kết quả tốt đẹp ra sao khi áp dụng triệt để.

Đầu tiên, theo thống kê từ ngành sách thế giới[1], trung bình một tựa sách bán khoảng 200 cuốn mỗi năm, và “tuổi đời” thường dừng ở 1.000 cuốn. Bạn thấy đấy, xuất bản và bán cả ngàn cuốn sách đã là kỳ tích, nhưng tôi, tốt nghiệp 4 điểm Văn, hướng nội ngại giao tiếp... lại có thể đưa tới 3 sách lọt top bán chạy Tiki với tổng cả chục ngàn bản khoảng năm 2018-2019.
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Tính tới 2022, tổng lượng sách giấy tôi tự đầu tư để in ấn và xuất bản, đã lên tới hơn 50.000 cuốn. Nhờ sách hay được độc giả review 5 sao và truyền tay, nên tôi có đủ nguồn lực để sống tự do và tiếp tục đam mê của mình. Đặc biệt, tôi cũng đã đầu tư mạnh mẽ cho bản thân hàng trăm triệu, để học hỏi trực tiếp từ những bậc thầy đẳng cấp quốc tế như...


★   Craig Valentine, nhà vô địch diễn thuyết thế giới năm 1999.

★   Giáo sư Bj Fogg, ĐH Stanford, tác giả cuốn Tiny Habits, bán chạy nhất nước Mỹ.

★   Randy Ingermanson, tác giả tiểu thuyết bán chạy, cha đẻ Phương Pháp Hoa Tuyết.

★   Rob Eagar, bậc thầy Marketing, giúp các tác giả chinh phục bestseller Amazon & NY Times.


Nhờ thế mà giá trị kiến thức mà tôi mang lại cho độc giả cũng ngày càng tăng, và ngày càng viết được nhiều tựa sách độc đáo. Trong đó có cả những ebook thường xuyên lọt top trên các sàn ebook có tiếng.

[image: image]

Thực ra, theo Rob Eagar, tài sản giá trị nhất giúp sự nghiệp tác giả bứt phá, không phải là số lượng sách, danh hiệu best seller, hay lượt người theo dõi, mà là danh sách email độc giả. Tôi thấy đúng thật, nhờ sở hữu danh sách email lên tới hơn 100.000 độc giả, tôi dễ dàng chắp cánh cho mọi cuốn sách mới của mình trước khi ra mắt. Ở các chương sau, bạn sẽ hiểu hơn về sức mạnh của danh sách độc giả sẽ giúp bạn bứt phá ra sao.

Từ tháng 5/2022, tôi ký một hợp đồng lớn nhượng lại toàn bộ việc bán sách cho một đối tác độc quyền. Nhờ đó, tôi có thể tập trung toàn tâm toàn ý vào đam mê viết lách, và huấn luyện tác giả. Hội Tác Giả 5 Sao tôi sáng lập hồi ấy, ban đầu chỉ vài chục người và mình tôi là tác giả, giờ đã lên tới hơn trăm người, với hàng chục tác giả đã xuất bản thành công, nhiều người trong đó đã nhờ sách mà bứt phá sự nghiệp mau chóng.

[image: image]

Điển hình là tác giả Cấn Mạnh Linh. Khi vào hội, anh ấy cũng mới xuất bản sách và mang theo rất nhiều trăn trở. Linh tâm sự, "Huhu, em tính ra sách để marketing cho các khóa học, ai ngờ giờ phải đi marketing sách muốn bỏ cuộc luôn..."  Ấy thế mà sau đó, anh đã tìm ra cách để bán hết, rồi tái bản với tên mới Từ Điển Xây Kênh, liên tục lọt top best seller với kỷ lục hơn 150.000 bản!

[image: image]

Có người thì nhờ sách, đã chuyển hướng sự nghiệp hoàn toàn, như tác giả Minh Phan, với cuốn Đến Sahara Mở Quán Trà Đá. Sách thường xuyên lọt top đầu ngành sách khởi nghiệp trên Tiki, giúp anh trở thành chuyên gia đào tạo cho nhiều chủ doanh nghiệp.

Có người thì nhờ sách, mà trở nên tự do hơn, như tác giả Vũ Thu Thủy, với sách Tôi Đã Trở Thành Phiên Dịch Cabin Như Thế Nào. Sách bán hết veo chỉ vài tháng sau khi xuất bản, mang lại cho chị hàng trăm học viên khóa video, giải phóng chị khỏi sự vất vả khi giảng dạy trực tiếp. Hiện tại, chị không chỉ trở thành một chuyên gia uy tín trong ngành dịch, mà còn hợp tác được với nhiều đơn vị uy tín để xuất bản thêm sách mới.

Và nhiều tác giả khác cũng đang bắt đầu nếm hoa trái ngon ngọt từ khi tham gia Hội Tác Giả 5 Sao. Tôi hay nói vui, “Chơi với 5 người thành công, sớm muộn bạn cũng là người thứ 6. Điều gì xảy ra nếu bạn chơi với cả chục tác giả thành công?”

Đọc tới đây, bạn có thể nghĩ, “Wow, thật phi thường...” nhưng sự thật, tôi cũng chỉ là người bình thường. Như bạn đã biết, tôi cũng từng mắc nhiều sai lầm ngớ ngẩn, và tự dẫn mình vào biết bao khó khăn. Rồi nếu tham gia các buổi họp mặt định kỳ của hội tác giả và nghe câu chuyện đằng sau của thành công của mỗi tác giả, bạn sẽ nhận ra: Ai cũng từng có một khởi đầu như thế.

Bạn có tò mò... điều gì đã thay đổi tôi, hay bí quyết nào đã giúp nhiều tác giả bán sách thành công?

Đó cũng chính là lý do tôi viết cuốn sách này, để bật mí cho bạn những kinh nghiệm thực chiến tôi đã áp dụng và hướng dẫn cho nhiều tác giả. Đặc biệt, còn có thêm những điều tôi đã cất công học hỏi từ các bậc thầy mà nếu biết sớm hơn, chắc chắn sự nghiệp đã bứt phá mạnh mẽ hơn.

SÁCH SẼ GIÚP BẠN THẾ NÀO?

Nếu bạn mới xong bản thảo thì rất tuyệt, cuốn sách sẽ giúp bạn tránh nhiều cạm bẫy tiêu tốn thời gian và nguồn lực khi xuất bản sách. Đồng thời, bạn cũng nắm được các
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