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​Qui est M. Philippe SIMO ?

––––––––
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	Nom de naissance

	Philippe Simo MEUPHEU


	Âge

	37 ans à la date de rédaction de ce livre


	Autres activités

	Coach, Entrepreneur, Formateur



PHILIPPE SIMO est un Youtubeur, entrepreneur et influenceur web d'origine camerounaise.

Nais le 4 septembre 1985 à Douala et grandit au quartier Deïdo de Douala. Sa mère est originaire d'un des villages Babimbi en pays Bassa et son père est originaire de Bafoussam en pays Bamiléké. Il fait le lycée Joss de Bonandjo. Il poursuit des études d'Ingénieur à l'Université de Technologie de Troyes où il obtient son diplôme d’ingénieur industriel.

Consultant industriel, qui a travaillé longtemps dans le nucléaire, le gaz et le pétrole après des études d’ingénieur en France, voulant se lancer dans l’entrepreneuriat, mais ne connaissant pas grand-chose au secteur, il retarda son lancement. Mais, à force de voir la Chine ou d’autres puissances étrangères, acquérir massivement des terres agricoles dans son pays natal, il s’est dit : « S’ils achètent, c’est que personne ne le fait. Pourquoi pas moi ? »

Les productions des Chinois ne sont pas destinées aux Camerounais, mais à la Chine, selon lui. Alors, il veut produire local pour vendre ses récoltes sur les marchés du pays, de Douala à Makary, dans la région de l’Extrême-Nord. Et un jour, peut-être, dans toute la sous-région.

Son discours est rodé, séduisant, comme celui d’un commercial aguerri. Philippe veut vendre une Afrique où possibilités rimerait avec rentabilité. Il aimerait rendre à l’Afrique ses « cerveaux » qui ont fui le continent pour l’Occident en répétant le même message : « C’est à nous de développer nos pays. Il ne faut pas attendre après l’AFD ou le FMI [Agence française de développement et le Fonds monétaire international] ! »
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Pour accompagner ceux qui veulent tenter l’aventure, il propose des formations payantes. Il suggère de miser notamment sur... l’élevage de poulet, « l’un des business les plus rentables que l’on puisse lancer en Afrique avec un faible budget », estime-t-il. Avec 2 400 euros pour l’achat de 500 poussins, la location d’un bâtiment et son « accompagnement », il promet une très bonne rentabilité en quarante-cinq jours. Le poisson est aussi une bonne affaire, assure-t-il. Avec le même montant, « tu peux lancer un business et embaucher du personnel. Que peux-tu faire avec cette somme en France ? »

Présent au Cameroun, en Côte d’Ivoire, en France, et bientôt au Sénégal, ce trentenaire fringuant à conscience qu’il peut paraître « beau parleur ». Pour éviter tout malentendu, il fait signer les contrats en droit français dans ses bureaux en proche banlieue parisienne et parle régulièrement de sa ferme – « vitrine de son savoir-faire » – sur YouTube. Tout cela dans un but de créer de « la confiance ». « Je connais la crainte de la diaspora : se faire voler. Il y a eu beaucoup d’abus », confie-t-il.

Business modèle

SUR SA CHAÎNE YOUTUBE, il propose des astuces et conseils à l'entrepreneur qui cible l'Afrique. Son contenu est principalement destiné à la diaspora africaine. Adossé à cela, il propose des forums de discussions avec des intervenants de différents profils.

Il parcourt les grandes villes d'Afrique (Douala, Yaoundé, Abidjan, Dakar...etc.) et anime des colloques, ateliers de formations et de mentoring.

Sa ferme de Douala abrite 10 000 poulets qu’il commercialise. Il possède également sur son terrain des bassins piscicoles destinés à l’élevage de silures. Sur son exploitation il fait également de l’agriculture biologique, on y trouve des palmiers, une culture sous serre où poussent des tomates, des piments, des aromates et des fraises.

Il a également ouvert un restaurant à Bonanjo, où il pratique son système qu’il dénomme de la ferme à l’assiette
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Reference
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​3 clés secrètes pour réussir ton projet agricole en Afrique


✓  Acheter votre terrain agricole au lieu de louer un terrain, parce que :

›  Vous avez acquis un bien pour la vie : donc les investissements que vous allez faire sur ce terrain sont des investissements que vous n’allez pas perdre. Par exemple sur mon terrain agricole au Cameroun, j’ai déjà eu à effectuer plusieurs investissements très coûteux, il y’a par exemple les bâtiments pour les visites touristiques qu’on est en train de construire. Si ce terrain était un terrain qu’on louer, on n’aurait jamais construit quelque chose de définitif. Quand le terrain ne vous appartient pas, vous n’êtes pas dans la logique de construire quelque chose à long terme, c’est un peu comme quand vous êtes locataire dans un appartement, vous ne pouvez pas faire beaucoup de travaux dans l’appartement, vu qu’il ne vous appartient pas.

›  Sur un terrain que vous louez, vous n’allez pas pouvoir réellement réinvestir dans votre projet agricole, vous allez souvent vous comportez comme un mercenaire :S’il y’a un problème dans votre projet et que le cela demande une réparation longs termes vous n’allez pas le faire. Prenons par exemple le forage, c’est un aménagement important dans un projet agricole, est-ce que vous risqueriez de construire celui-ci sur un terrain qui ne vous appartient pas ? Je ne pense pas, ça serait un investissement voué à être utilisé par quelqu’un d’autre.

›  Les propriétaires du terrain que vous avez loué peuvent venir chasser : c’est la triste réalité de l’Afrique. Je connais des gens qui ont loué un terrain dans une localité et lorsque la récolte était proche les propriétaires sont venues les chasser.

Remarque : Dans quel cas donc est-il avantageux de louer un terrain agricole ? Par exemple sur mon terrain agricole, j’ai des voisins et peut-être dans quelques années je vais arriver à saturation sur mon terrain. C’est-à-dire que j’aurais bien occupé tous les espaces, à ce moment-là je peux voir un voisin pour lui demander de me louer 1 hectare, 2 hectares de terrain, pour faire chez lui une culture. À ce moment-
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là il ne s’agira que de faire la culture sur son terrain et de récolter cela, vu que toutes les infrastructures nécessaires sont sur mon terrain.

✓  La méthode que j’utilise pour payer mon personnel : Premièrement investir au pays est une entreprise. Les gens qui travaillent dans le terrain agricole) font partie de l’entreprise, ils ont un salaire à la fin du mois. Au niveau de l’exploitation agricole, il y’a deux formes de rémunération :

›  Une rémunération fixe : par mois par exemple.

›  Une rémunération à la tâche : chaque fois qu’il fait quelque chose vous le paye. Je ne supporte pas cette méthode, parce que ça crée un esprit mercenaire. Il n’est plus focalisé pour développer le projet, mais sur l’argent.

Vous je vous conseillerais la rémunération fixe, mais associée à des variables d’atteintes d’objectifs. Et en fonction de l’atteinte de ces objectifs, vous pouvez octroyer des bonus de salaire ou un pourcentage de gain selon le produit.

✓  Il est nécessaire d’être là de temps en temps quand on a un business en Afrique : Je passe beaucoup de temps en Afrique et beaucoup plus ces temps si comme les business sont en train de prendre de l’ampleur. L’objectif ici est être souvent présent dans sa ferme agricole. Je conseillerais au moins deux séjours par an, mais le plus important ici, c’est l’équipe que tu vas bâtir autour de ton projet. Les gens ont tendance à penser que c’est parce qu’ils sont à l’étranger qu’on leur vole. La majeur partir de ceux que je connais au pays que leur business ne marche pas, c’est parce qu’on les vole. Il ne faut pas penser que c’est parce que tu es loin qu’on va te voler. « La vole c’est dans le cœur », si la personne que vous recrutez à la vole dans sa mentalité, vous pourrez mettre tous les dispositifs que vous voudrez, la personne vous volera toujours. Le vrai challenge au pays s’est trouvé des personnes de bonne moralité. Le type de profil que tu dois chercher ici :

›  Une personne de confiance qui va se charger de tout ce qui est finance : vu que vous ne serez pas toujours au pays, il vous faut ce type de personne là. Mais vous devez le testé avant petit à petit, pour voir si elle est déjà fidèle dans les petits montants que vous lui donnez.
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›  Vous avez besoin d’une personne qui a une expertise technique avérée : il y’a trop de charlatan et de bluffeur au pays. La personne c’est de quoi elle parle, elle a déjà obtenu des résultats avant. Il ne faut pas oublier de toujours tester la personne. Vous pouvez tester la personne en lui confiant des petits montant, pour qu’il fasse une tâche donc vous connaisse déjà le coût. S’il commence déjà à vous, volez là- bas ce qu’il n’est pas un bon employé. Vous devez tester la personne 3 à 5 fois en augmentant les montants et la difficulté de la tâche. Mais vous avez aussi votre part à faire pour qu’il puisse travailler avec vous sur le long terme. Mettre en place un bon cadre de vie, de bons salaires et une perceptive d’évolution future. Le but ce n’est pas seulement d’avoir des personnes, c’est de leur faire entrer aussi avec toi dans un projet de vie, pour que ces gens-là ce projet aussi, lorsqu’ils vont être avec vous





​3 Erreurs qui vont te ruiner financièrement















​Comment devenir millionnaire sur Amazon en 5 ans ?





✓  Développer sa marque en augmentant son chiffre d'affaires




✓  Revendre sa marque et encaisser le GROS chèque






​Bilan de ce que j’ai appris après quelque temps de fonctionnement de mon Fast- food le Goût du pays
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NOTES
IMPORTANTES

Je tiens & préciser que ce livre n'a pas été écrit directement par M.
Philippe Simo, mais a été fait & partr du contenu des vidéos YouTube
de sa chalne Investir au pays qui sont sous licence créative common.
Ce livre regroupe les différents conseils et astuces domnés par M
Philipe Simo sur sa chalne YouTube Investir au pays. Cette chaine
regroupe plus de 1000 vidéos, qui ne cesse de crofire chaque jour, ce
qui rend difficle de suivre tous les vidéos. Sachant que tout le monde
1'a pas e temps ou la possibité d'écouter toutes ces vidéos riches de
conseils, pour cewx qui veulent amener leur business &un aute niveau
ou celancer dans Ventrepreneuriat, Malgré le fait que les vidéos sofent
gratuites et disponibles & tout un chacun, ce livre n'est pas gratuit, vue
Ie travall abattu pour la mise sur pied de celui-ci. Celiwre ne regroupe
que les informations  domnées gramitement par Philippe Simo sur
chaine YouTube
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