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​​​Introducción

Ganar más dinero con su sitio web no requiere necesariamente hacer un gran cambio o asumir alguna tarea monumental. 

A veces, todo lo que necesitas es pasar unos minutos creando otra oportunidad para que tus clientes potenciales se unan a tu lista o te compren algo. Echa un vistazo a estas 8 ideas para hacer exactamente eso.
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​​1. Dirigir a los visitantes a su página principal
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La idea aquí es insertar más de lo siguiente:

1.1-Formularios de opt-in en su sitio web.

1.2-Llamadas a la acción para visitar sus páginas de clientes potenciales.

En resumen, usted quiere dar a sus visitantes más oportunidades para unirse a su lista. Porque si la gente se va de su sitio sin unirse a su lista (o comprar algo), es muy probable que se olviden de usted.

Entonces, ¿cómo puede poner más de estas oportunidades de opt-in en su sitio? Así:

- Introduzca una llamada a la acción al final o incluso dentro de los artículos de su blog. Lo ideal es que el imán de clientes potenciales que ofrezca esté estrechamente relacionado con el artículo concreto que el visitante está leyendo. 

En otras palabras, cree varios imanes de clientes potenciales para poder incluir ofertas de imanes de clientes potenciales específicas dentro de su contenido.






- Incorpore formularios de suscripción en la barra lateral de su blog. Asegúrese de informar a los visitantes de los principales beneficios que recibirán si reclaman su imán de clientes potenciales y se unen a su boletín informativo.

- Coloque llamadas a la acción en medios múltiples. Si distribuye podcasts y contenido de vídeo en su sitio web, no olvide incluir llamadas a la acción dentro de este contenido (junto con un 

enlace o formulario de adhesión junto al contenido multimedia para que los usuarios puedan actuar inmediatamente).

- Pruebe una caja de luz emergente. A la mayoría de nosotros no nos entusiasma ver ventanas emergentes en un sitio web, especialmente si obstruyen nuestro acceso al contenido. 

Sin embargo, una ventana emergente de salida bien colocada con una oferta atractiva puede hacer que más personas se apresuren a unirse a su lista. La mejor manera de saber si te funciona es probándolo. 
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​​2. Insertar más ofertas de productos 
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Muchas veces los vendedores crean un nuevo producto, anuncian el nuevo producto a través de varias entradas en el blog, y luego no hacen mucha promoción después de eso. Sin embargo, usted puede ganar más dinero con su sitio web simplemente insertando más ofertas de productos en su sitio web.






Aquí hay tres maneras de conseguir más ventas:






- Inserte ofertas de productos en la barra lateral de su blog. Incluso puedes crear una sección de "productos destacados", en la que presentes un nuevo producto cada semana. O puedes configurar un plugin que haga rotar varios productos, para que los visitantes vean una gama de ofertas.






- Coloque ofertas en su página de confirmación de suscriptores. En este punto, usted tiene un prospecto que está lo suficientemente interesado en lo que usted ofrece como para unirse a su boletín. 

Ahora es un buen momento para poner una oferta delante de ellos. Para obtener los mejores resultados, coloque una oferta que esté directamente relacionada con el imán de clientes potenciales que el cliente potencial acaba de solicitar.

- Coloque ofertas en las páginas de registro de los seminarios web. ¿Ofrece seminarios web en directo? Si es así, puede colocar una oferta en la página de página de registro. Pruebe algo como esto: "Ponte al día antes del webinar viendo este vídeo..."
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​​3. Ofrezca una venta adicional o cruzada
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Si está vendiendo algo en su sitio web, entonces cada formulario de pedido debe incluir una venta adicional o una venta cruzada.  ¿Cuál es la diferencia? Mire:

Una venta cruzada es cuando se ofrece algo relacionado con la compra principal. Esta oferta adicional debe mejorar el disfrute o los beneficios de los productos principales. El ejemplo clásico es cuando un empleado de un restaurante de comida rápida le pregunta si quiere patatas fritas con su hamburguesa.

No importa lo que vendas, puedes hacer algo parecido a esto. Por ejemplo, si alguien te pide un libro de dietas, puedes ofrecer una venta cruzada de un artículo relacionado, como un libro de cocina bajo en calorías o incluso una aplicación de planificación de comidas.

Una venta adicional es cuando se ofrece algo que amplía el pedido. El ejemplo clásico en un restaurante de comida rápida es cuando el dependiente le pregunta si quiere hacer un pedido más grande (lo que significa que le dan patatas fritas más grandes y una bebida más grande). No está añadiendo ningún producto nuevo al pedido, sólo está ampliando lo que ya ha pedido.

De nuevo, también puedes hacer esto en tu negocio. Por ejemplo, si alguien te pide un vídeo, puedes ofrecer las transcripciones del vídeo como una venta adicional. O si alguien te pide tres meses de coaching, entonces puedes ofrecer un mes adicional a un precio realmente bueno.

CONSEJO: Para aumentar realmente las conversiones en sus ventas adicionales y cruzadas, ofrezca una buena oferta. Deje claro que este descuento u otra oferta especial sólo está disponible en el momento de la compra. Si alguien quiere comprar el producto más tarde, puede hacerlo. Sólo tendrá que pagar el precio completo.

––––––––
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Aquí está la siguiente forma de establecerlo y olvidarlo para ganar más dinero con su sitio web...
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​​4. Incrustar ofertas directamente en el contenido del blog
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Si tienes un blog, probablemente pongas ofertas en tu barra lateral, en la cabecera, en el pie de página y quizás incluso al final de cada artículo. Todas estas son buenas ideas. Pero asegúrese de incrustar las ofertas directamente en el contenido.

Esto no significa que tengas que hacer una venta dura dentro del contenido, aunque ocasionalmente puedes hacer eso también con anuncios de respuesta directa, reseñas de productos y comparaciones de productos. En cambio, lo que significa es que usted recomienda productos relacionados directamente desde el contenido.

Por ejemplo, supongamos que estás escribiendo un artículo sobre cómo crear una lista de correo. Puedes dejar un enlace de afiliado a tu proveedor de servicios de correo electrónico favorito, junto con las ventajas de ese ESP y las razones por las que lo recomiendas personalmente.

Esta es la siguiente idea...
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