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Concepto de principio
En el contexto jurídico la denominación principio, constituye en la fuente de valoración, 
contenido axiológico o final para la interpretación y análisis de las situaciones particulares, 
frente a las cuales existe una ausencia directa de reglas para ser comprendida la relación 
contractual y obligacional de las personas en un negocio jurídico, por ello, este sustantivo 
es fuente vinculante de nuestro sistema normativo (Constitución Política, art. 230)1 que 
enlaza a todo el ordenamiento público y privado.

Los arts. 4, 5 y 8 de la Ley 153 de 1887 se refieren a modelos de aplicación e interpretación 
de los principios para la organización y decisión de casos particulares a los cuales se 
enfrenta el sistema jurídico al expresar: «cuando no haya una ley exactamente aplicable al 
caso controvertido, se aplicarán las leyes que regulen casos o materias semejantes y en su 
defecto, la doctrina constitucional y las reglas generales del derecho». Es el «principio» la 
base del ordenamiento jurídico, al considerarse y tenerse como la parte integral y esencial 
de este, el cual es utilizado por los juristas, los legisladores y los doctrinantes, porque ayuda 
a integrar lagunas legales o para interpretar normas jurídicas cuya aplicación resulta dudosa. 
El escritor Bartolé, expresa que los principios cumplen las siguientes funciones:

1	 Art. 230 (Constitución Política). Los jueces, en sus providencias, sólo están sometidos al impe-
rio de la ley. La equidad, la jurisprudencia, los principios generales del derecho y la doctrina son 
criterios auxiliares de la actividad judicial.
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a- Integradora, en el sentido de colmar las lagunas del dictado normativo; b- 
Interpretativa, en el sentido de ofrecer al juez el modo de subsumir los presupuestos 
de hecho en un enunciado amplio; c- Delimitadora, en el sentido de poner un dique 
a las competencias legislativas y negociales; d- Productora, en el sentido de ofrecer 
valores sobre los cuales se funda íntegro el ordenamiento (Bartole, SF, p. 514).

La constitución de 1991 a los principios generales del derecho, les ha impreso el carácter 
de obligatoriedad. Son la base de todo ordenamiento objetivo, constituyen criterios 
interpretativos del entero ordenamiento y evitan las lagunas en dicho ordenamiento ya que, 
a falta de ley, analogía o costumbre, se pueden aplicar para resolver el caso.

El profesor Ernesto Rengifo García expone:

Una de las formas para apreciar lo que se puede llamar la «constitucionalización del 
derecho privado» (y no su «publización» que es cosa diferente) es observar que con 
mucha frecuencia los conflictos se resuelven mediante la aplicación de los principios y 
valores constitucionales, los cuales se imponen al interprete en la medida que el juez 
debe acatarlos al interpretar y aplicar el derecho. Hoy el juez no solo aplica la regla 
concreta para solucionar un conflicto sino que también encuentra la solución, para 
casos específicos, en los principios y valores constitucionales. De ahí que se hable de la 
fuerza normativa de la Constitución, o también, de la eficacia del texto constitucional, 
la cual puede ser inmediata, es decir, cuando se aplica directamente la norma 
constitucional o mediata, que surge de interpretar una norma legal a la luz de los 
principios o valores axiológicos de la Constitución. En otras palabras: el sistema jurídico 
debido a la vigencia de los derechos fundamentales (los cuales son principios) tiene 
el carácter de un sistema jurídico materialmente determinado por la constitución. Esa 
determinación encuentra expresión en la aplicación directa del texto constitucional o 
mediante la interpretación de reglas específicas del sistema con base en los valores y 
principios constitucionales (Rengifo, 2002, pp. 34-35).

Igualmente, la Corte Constitucional en sentencia C-539 de 2011 establece:

(i) La intención del constituyente ha sido darle clara y expresa prevalencia a las normas 
constitucionales –art. 4˚ Superior– y con ella a la aplicación judicial directa de sus 
contenidos; (ii) que esto debe encontrarse en armonía con la aplicación de la ley misma 
en sentido formal, es decir dictada por el Legislador, la cual debe ser interpretada a partir 
de los valores, principios, objetivos y derechos consagrados en la Constitución; (iii) que 
por tanto es la Carta Política la que cumple por excelencia la función integradora del 
ordenamiento; (iv) que esta responsabilidad recae en todos las autoridades públicas, 
especialmente en los jueces de la república, y de manera especial en los más altos 
tribunales; (v) que son por tanto la Constitución y la ley los puntos de partida de la 
interpretación judicial (Corte Const., sentencia C-539, 2011).

Así mismo en sentencia C-083 de 1995 se estructura:

(i) consideró que en el derecho no hay lagunas, por cuanto existiendo jueces existe 
también la posibilidad de una valoración jurídica para cada conducta en concreto; 
(ii) analizó la jurisprudencia constitucional a partir de los conceptos de analogía, 
doctrina constitucional y reglas generales del derecho, y distinguió entre la función 
interpretativa e integradora de la doctrina (Corte Const., sentencia C-539, 2011).

Exponemos los principios que pueden proporcionar una solución a un caso específico, 
así como para ser utilizados para interpretar o complementar las cláusulas de un contrato 
nacional e internacional.



Parte 1: Cap. 1 Principios generales aplicados a los contratos empresariales 5  

Los principios generales del Derecho al ser positivizados plantean un contenido final pero 
indeterminado que ha de ser contextualizado de conformidad a la realidad socio-cultural 
y valorativa de la sociedad desde los pronunciamientos judiciales y autoridades que 
representan el sistema Ius fundamental y las finalidades de un Estado Social de Derecho. 
Siendo así las cosas, se ha de verificar de validez del mismo respecto a la aplicación particular 
sin pretender absolutizar el concepto de principio con la finalidad de respetar los límites de 
la autonomía de las personas y la libertad de negociación. Por esto se llama principio, porque 
es el lineamiento inicial, pero va a los vaivenes del mundo comercial y de la interacción 
mercantil, siempre y cuando no se oponga al contenido axiológico del principio, ej. Permitir 
la pena muerte, menoscabaría el derecho fundamental a la vida.

Teniendo en cuenta el art. 8 atrás citado (Ley 153 de 1887), la jurisprudencia nacional ha 
podido dar cabida a teorías de vinculación judicial en casos particulares al interpretarse 
principios como:

1.	  Autonomía de la voluntad. 
2.	 Principio de Buena fe.
3.	 Abuso del derecho

3.1- Cláusulas abusivas
3.2- Abuso de posición dominante.
3.3- La terminación del contrato como abuso del derecho en los contratos de larga 
duración.

4.	 Enriquecimiento sin causa.
5.	 Fraude a la ley.
6.	 Error común hace derecho (Error comunis facit jus). 
7.	 Teoría de la Imprevisión.

La Corte Suprema de Justicia ha señalado que:

Los principios generales del derecho, «constituyen prenotados, reglas o directrices 
primarias, universales, abstractas e irradiantes de todo el sistema jurídico, y por 
consiguiente, de la actividad de los jueces en su función prístina de administrar justicia. 
En este sentido, sirven al propósito de crear, integrar, interpretar y adaptar todo el 
ordenamiento jurídico. En el ordenamiento patrio, explica autorizado comentarista, 
‘fue singularmente significativa la intervención de la Sala de Casación Civil de la Corte 
Suprema de Justicia de la segunda mitad de los años 30, que modernizó la concepción, 
la interpretación y la aplicación del derecho, en esfuerzo simultáneo con las demás 
ramas del Estado. Así, con mentalidad abierta, introdujo el espíritu de ‘jurisprudencia 
creadora’, y con ella, los principios de la buena fe, apariencia, simulación, fraude a la ley, 
abuso del derecho, responsabilidad civil, imprevisión, móvil determinante, error de 
derecho, enriquecimiento injusto’, a punto que, ‘[l]os principios generales del derecho 
han adquirido un valor ‘integrador’ del ordenamiento, concepciones, sentimientos, 
anhelos, contenidos, que pueden expresarse con fluidez, sin la virulencia de lo 
reprimido, de manera de agilizar la acomodación del derecho a la ‘modernidad’, no por 
afán de modo, sino por exigencia de actualidad, coherencia, justicia. En este sentido 
pudiera hablarse de ellos como ‘derecho flexible’»
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 […] Más recientemente, reiteró ‘[…] el juez debe aplicarlos según el art. 8º de la Ley 
153 de 1887 que ordena que se apliquen las reglas generales del derecho, a falta de ley 
o doctrina constitucional. [...]’2.

1. Autonomía de la voluntad
Etimología: del latín, autonomia.

La expresión «autonomía» designa la libre facultad y poder de las personas para determinar 
sus propias leyes y «autonomía de la voluntad» que es la fuente y la medida de los derechos 
subjetivos.

A. Reseña histórica
El francés Charles Dumoulin (1500-1566) llamado el «padre de la autonomía de la 
voluntad», encontró en este principio la solución de los conflictos de leyes al tenerse como 
factor relevante el querer de las partes contratantes. El jurista Charles en el concepto que 
rindió sobre el matrimonio Ganey, expresó que como los contrayentes habían escogido 
como domicilio a la ciudad de París, era la ley de esta, la que se aplicaba sobre los bienes del 
matrimonio, lo que significaba una voluntad presunta o implícita a favor de dicho estatuto. 
Este principio se expande por Europa y su aceptación se expresa en escritos entre los que 
se destacan Foelix, Voet, Savigny.

En el campo internacional se reconoce que fueron los alemanes del siglo XIX quienes la 
apoyaron porque consideraron que son las partes quienes son libres de pactar en el contrato 
las cláusulas que les serán obligatorias, por ser consideradas como su propia ley.

El escritor Gounot, al hablar de la autonomía de la voluntad expresa:

Es un órgano productor del derecho «Ella es la pieza maestra de la filosofía del Derecho 
que ha dominado el siglo XIX: el del individualismo jurídico. Conforme con el cual, 
entendido en su sentido clásico hace de la consideración del individuo como una 
voluntad libre desprendido del medio social, el solo objeto, el solo fundamento, y el 
solo fin del Derecho. Ella es tanto una filosofía del hombre, una teoría del fundamento 
del Derecho y una teoría del fin del Derecho. En efecto, ella acuerda al hombre derechos 
naturales anteriores a la sociedad, donde lo esencial es la libertad, ella ha hecho del 
individuo la fuente de Derecho y designa finalmente en Derecho, la coexistencia de las 
voluntades individuales» (Feldstein, 1991, pp. 68-69).

B. La autonomía de la voluntad en el Derecho colombiano
Sea lo primero ilustrar que este principio no tiene una regulación propia en el Código de 
Comercio, sino que tiene el mismo alcance, contenido y limitantes del Código Civil.

Para que nazca el contrato es necesario el acuerdo de voluntades, que no es otra cosa sino 
la libertad que los sujetos tienen para decidir los contratos que quieran celebrar y estipular 
sus cláusulas. Ellos regularán sus relaciones privadas; es por ello por lo que el art. 1602 del 
C. C. indica que el concurso de las voluntades crea obligaciones y, por tanto, «todo contrato 

2	 (Cas. Civ. sentencia de 7 de octubre de 2009, Exp. 05360-3103-001-2003-00164-01)» (cas. civ. 
sentencia de 30 de agosto de 2010, exp. 11001-3103-008-1998-00081-01).
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legalmente celebrado es una ley para los contratantes, y no puede ser invalidado sino por 
su consentimiento mutuo o por causas legales».

De acuerdo con lo anterior, podemos establecer que el principio de la autonomía de la 
voluntad tiene las siguientes características:

•	 Toda persona es libre de contratar o de no hacerlo; nadie está obligado a celebrar 
negocios con otra persona.

•	 Mediante la celebración de negocios, los individuos crean efectos jurídicos dirigidos 
a regular sus propios intereses, teniendo como única restricción el orden público y 
las buenas costumbres.

•	 En la interpretación de cualquier negocio jurídico, debe atenerse a la intención de 
las partes más que al tenor literal de las palabras.

•	 En un contrato internacional las partes pueden escoger la legislación aplicable.

Pero dicho consentimiento debe observar las buenas costumbres y el orden público, y 
ajustarse a la ley para que obligue a las partes. Por tal razón debe ser real, exento de vicios, 
no adolecer de objeto o causa ilícitos, no ir en contra de las normas imperativas y que 
provenga de sujetos capaces3. Así las cosas, «el principio de la autonomía contractual o de 
la autonomía de la voluntad, se ha entendido como esencial en la formación del negocio 
jurídico, como mecanismo inexorable e idóneo para el intercambio de bienes y servicios en la 
vida económica» (Laudo Tribunal de Arbitramento de Celcenter Ltda. contra Comunicación 
Celular S. A. - Comcel S. A., 2006). Además, la autonomía privada debe sujetarse a las reglas 
sobre la formación y manifestación del consentimiento, y también a las que señalan los 
elementos esenciales para la formación de los contratos.

Sin embargo, y como expresa Joaquín Acosta, es cierto que nuestra legislación asimiló 
«el poder obligatorio del contrato al de la ley, [...] únicamente en la medida en que tales 
convenciones fueran legalmente celebradas». La fuerza obligatoria del contrato proviene de 
la voluntad únicamente en la medida en que «una norma legal, por su naturaleza exterior 
a la voluntad, otorga los instrumentos que permiten garantizar la ejecución de la relación 
contractual» (Acosta, 2008, p. 14).

Estas limitaciones a la autonomía de la voluntad no solo son de carácter legal sino también 
administrativo, por el aspecto económico, pues las crisis de los últimos decenios hacen 
necesaria la intervención del Estado para evitar especulaciones, preservar la seguridad 
económica y brindar a los ciudadanos bienes que la iniciativa privada no ha sido capaz o 
no ha querido producir. La Corte Constitucional ha señalado, que:

Si bien la autonomía de la voluntad privada, como principio rector de las relaciones 
contractuales entre los particulares, se encuentra reconocida por la propia 
Constitución, lo cierto es que tal autonomía no es absoluta, pues se encuentra limitada 
por el interés general y el orden público, tal y como lo preceptúa, entre otros, el art. 333 
al establecer que la actividad económica y la iniciativa privada son libres, dentro de los 
límites del bien común. Así mismo, la Carta Política impone a la empresa obligaciones 
derivadas de su función social e incluso ordena al Estado intervenir en el desarrollo de 

3	 El art. 1524 del C. de Co. precisa que «es nulo absolutamente el contrato tenga una causa ilícita 
y que lo es aquella prohibida por la ley o contraria al orden público y a las buenas costumbres».
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diversas actividades económicas, sin importar que se trate de la prestación de servicios 
públicos o privados, a efectos de garantizar una distribución equitativa respecto de las 
oportunidades y los beneficios que eventualmente puedan obtenerse por parte de su 
titular (Corte Const., sentencia C-341, 2006).

Igualmente, en Sentencia C-186 del 2011 expone:

Actualmente la autonomía de la voluntad privada se manifiesta de la siguiente manera: 
(i) En la existencia de libertad contractual sujeta a especiales restricciones cuando por 
ejemplo están en juego derechos fundamentales, se trata de servicios públicos, una 
de las partes ocupe una posición dominante o los acuerdos versen sobre prácticas 
restrictivas de la competencia; (ii) se entiende que el ejercicio de la autonomía de la 
voluntad y la libertad contractual persigue no sólo el interés particular sino también el 
interés público o bienestar común; (iii) corresponde al Estado intervenir para controlar 
la producción de efectos jurídicos o económicos, con el propósito de evitar el abuso 
de los derechos; (iv) el papel del juez consiste en velar por la efectiva protección de los 
derechos de las partes, sin atender exclusivamente la intención de los contratantes 
(Corte Const., sentencia C-186, 2011).

Así las cosas:

Nuestro ordenamiento jurídico se orienta hacia la protección de las actividades 
empresariales y dentro de estas, es un hecho evidente que los empresarios para el 
logro de sus cometidos se ven precisados a celebrar contratos de colaboración para 
asegurarse que en debida forma se alcancen los objetivos previstos en sus procesos 
de producción, distribución, comercialización y entrega de los bienes y servicios de los 
cuales se ocupan y por supuesto, que esas relaciones jurídicas reporten un beneficio 
recíproco y dentro de un marco equitativo y equilibrado para ambas partes, lo que 
implica un ambiente de confianza recíproca que los lleva a esperar un comportamiento 
correlativo animado por la buena fe y el logro de las expectativas fincadas en el 
contrato.
Esto es así, por la misma supremacía de la Carta consagrada en el art. 4˚ y que, de esta 
manera, penetra en todo el ordenamiento jurídico positivo de tal forma que deja de ser 
un simple ideario de valores y repercute en todas las áreas de la actividad económica y 
por supuesto, esos postulados que consagra la Constitución no son una materia inerte, 
sino que, por el contrario, cobran relevancia en el ámbito de los contratos como reflejo 
o representación en la órbita jurídica del incesante intercambio de bienes y servicios 
que cotidianamente se cumple en los distintos mercados que conforman la economía 
(Laudo Tribunal de Arbitramento de Cel- center Ltda. Contra Comunicación Celular SA 
– Comcel SA, 2006).

Por consiguiente:

(…) la voluntad continúa siendo en la actualidad uno de aquellos principios rectores 
en materia de contratación, en cuya virtud, para expresarlo en términos generales, se 
habilita a los sujetos de derecho a autorregular sus intereses conforme a sus propias 
necesidades, mediante acuerdos que resultan por lo mismo vinculantes para quienes 
los conciertan, siempre y cuando, por supuesto, no se traspasen los hitos que delimitan 
su ejercicio. Este principio contractual, dentro de ciertos límites, goza de pleno 
reconocimiento constitucional y legal en el ordenamiento jurídico colombiano. 
(…) 
En consecuencia, el principio de la autonomía de la voluntad faculta a los sujetos 
de derecho a ajustar sus intereses y conveniencias mediante acuerdos válidos, 
ofreciéndoles, en principio, un amplio campo libre de actividad, que se concreta de 
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manera fundamental en las llamadas libertad de contratar y libertad contractual. 
La primera, permite decidir si se quiere o no contratar (libertad de conclusión) y, en 
caso afirmativo, escoger a su co-contratante; la segunda, entre otras muchas facetas, 
comporta la facultad de definir el tipo de contrato a celebrar, la imposición de reglas 
especiales para su formación o perfeccionamiento y, en general, la libertad para 
establecer su contenido y clausulado. Como con acierto lo ha precisado con mayor 
detalle la Corte Suprema de Justicia: 
“Justamente, la autonomía privada en tanto libertad contractual, comporta el 
razonable reconocimiento legal a toda persona de un cúmulo de poderes o facultades 
proyectadas en la posibilidad de disponer o abstenerse de la disposición (libertad 
de contratar o no contratar), seleccionar el sujeto con quien dispone (libertad de 
elegir parte o contratante), escoger o crear el tipo contractual (libertad de optar en el 
catálogo legis o en los usos y prácticas sociales por la especie singular de contrato o 
crearlo), celebrarlo de inmediato o previo agotamiento de una fase formativa (libertad 
de celebrar el contrato en forma inmediata o progresiva), hacerlo directamente o 
por mandatario, representante o apoderado, expresar el acto dispositivo (libertad de 
expresión o de forma), determinar el contenido (libertad de estipular el contenido), 
asegurar el cumplimiento, prevenir la terminación o disponerla, y garantizar, atenuar o 
ampliar la responsabilidad”. (Laudo Tribunal de Arbitramento de Fiduciaria Bogotá S.A. 
vs. Contraloría General de la República, 31 de mayo de 2018).

Concluyese que este «dogma» o «principio» de la autonomía de la voluntad se presenta 
con el siguiente alcance:

•	 Las partes con fundamento en la consensualidad son libres de contratar, expresado 
en las cláusulas del contrato, así como modificarlo y extinguirlo.

•	 Es la voluntad privada la fuente de los contratos atípicos o no regulados.
•	 Es la intención de los contratantes la fuente de la interpretación del contrato, así 

como los efectos de las obligaciones.
•	 Las partes son libres de escoger la legislación que ha de regir el contrato.
•	 Las cláusulas de un contrato son ley para las partes y tienen la misma fuerza de una 

norma legal.

C. La autonomía de la voluntad en el contexto internacional
En el área internacional con fundamento en este principio, los sujetos intervinientes en el 
contrato, son libres de elegir la ley que ha de regir el contrato.

Para el profesor Alfonsín Quintim, el término autonomía tiene dos significados:

a.	 Puede significar que la voluntad del sujeto es una fuente original del derecho, es 
decir, una fuente independiente de todo orden jurídico preestablecido, por tal modo 
que el sujeto crea normas jurídicas ab initio, o bien,

b.	 Puede significar que la voluntad del sujeto es una fuente derivada capaz de crear 
normas jurídicas porque un orden jurídico preestablecido lo habilita para ello 
(Quintim Alfonsín, SF).

Las razones por las cuales surgió dentro del campo del derecho internacional privado 
y que siguen siendo las mismas, obedeció a la ausencia de reglas escritas en el derecho 
internacional, lo que incitó a la imaginación de los pensadores manifestado en el intercambio 
de bienes y servicios entre los diversos Estados, apoyado por los medios de comunicación 
electrónicos que no solo rompen fronteras, sino que reducen en tiempo los negocios, 
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reflejado en la celeridad, celebración de los contratos (compraventa internacional de 
mercaderías, el contrato de colaboración empresarial, Joint Venture, etc.). Estos negocios 
nos han obligado a buscar la solución de cuál será la ley aplicable al contrato celebrado 
entre empresas de diferentes Estados conocidos comúnmente con el nombre de Contratos 
Internacionales.

Se concluye que este «principio» o «dogma» o «teoría» autonomía de la voluntad, es la 
fuente de solución en el contexto del derecho internacional privado.

Es preciso aclarar que este principio solo lo abarcaremos en el campo de los contratos 
internacionales y más concretamente en el elemento patrimonial que es el aspecto sustancial 
o intrínseco del contrato.

D. Concepto
La escritora Sara Feldestein lo aborda en los siguientes términos. Recordemos que la 
jurisprudencia francesa si bien con términos vagos, que contrato internacional «es aquél 
que pone en juego los intereses del comercio internacional» o, la doctrina de Loussouarn 
y Bredin, según la cual, el contrato es internacional «cuando se relaciona con diferentes 
órdenes jurídicos, o sea un contrato en el cual todos sus elementos no se encuentran dentro 
de un mismo sistema de Derecho».

«Este debate en torno del concepto del contrato internacional, ha llegado a inhibir a muchos 
pensadores, que lo han calificado como verdadero dilema. En cambio, antes de ahora, no 
nos hemos sentido liberados de lanzar una noción de contrato internacional».

«Contrato Internacional, es según nuestro criterio, aquel que sea en su conformación 
desenvolvimiento o extinción, posee elementos extranjeros objetivamente relevantes» 
(Quintim Alfonsín, SF, pp. 59-60).

En los tratados internacionales tales como: Tratado de Derecho Civil Internacional, 
Montevideo 1889, Convención de Panamá de 1975, la Convención de Naciones Unidas 
sobre el contrato de compraventa internacional de Mercaderías (Viena 1980), no se define 
el concepto de contrato internacional.

E. Límites a la autonomía de la voluntad
1.	 Orden Público Internacional.
2.	 Fraude a la Ley.
3.	 Dépecage.
4.	 Rechazo del reenvío.

1. Orden Público Internacional
El orden público internacional es el conjunto de disposiciones (principios, reglas o valores) 
que han sido confiados al Estado para garantizar su supremacía en todo momento frente a 
las relaciones Ius privatistas y evitar que estas no se inobserven frente a la autonomía de la 
voluntad al ser imposible su derogatoria o sustitución. Savigny reconoce la importancia de 
un orden público interno para lograr establecer los límites y contenidos del orden público 
internacional y manifestar:
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«hay varias clases de leyes cuya naturaleza especial no admite esta independencia de la 
comunidad de derecho entre diferentes Estados Ius privatistas» (Biocca, 1997, p. 198). Irineu 
Strenger (1978) plantea que el orden público es un límite social y político que garantiza la 
propia finalidad del Estado Précis Despagnet lo define como un: «[c]onjunto de reglas que, 
dadas las ideas especiales admitidas en un determinado país, se consideran vinculadas a los 
esenciales intereses del mismo» (Despagnet, SF, p. 360, citado por Orue, 1952).

Es posible destacar que el contenido del orden público internacional frente al orden público 
nacional se condensa en cinco (5) parámetros esencialmente:

i.	 La imposibilidad que la autonomía de la voluntad pueda derogar, sustituir o 
modificar el contenido prescriptivo de normas de orden público.

ii.	 Una norma de derecho extranjero puede tener coexistencia a la regulación de orden 
público interno siempre y cuando no exista una contradicción manifiesta entre la 
regulación foránea al sistema normativo nacional.

iii.	 Las normas de orden público internacional tienen autonomía respecto de las normas 
de orden público interno.

iv.	 El orden público internacional limita al orden público interno.
v.	 El orden público interno puede ser limitado por incompatibilidad en ordenamientos 

extranjeros.

2. Fraude a la Ley
El fraude a la ley o fraus legis facta es la inobservancia directa por medios fraudulentos o 
prohibitivos según la cual se afecta el medio por el cual se logra un resultado determinado 
o con determinados medios se logra un resultado ilícito, esto se puede derivar en cuatro 
(4) parámetros:

i.	 El uso, determinación o aplicación de medios ilícitos.
ii.	 La generación u obtención de resultados ilícitos.
iii.	 La manifestación de la voluntad de forma ilícita.
iv.	 La desviación o transmutación de la voluntad de otro para lograr un medio o 

resultado ilícito.

Entonces, el límite a la autonomía de la voluntad se centra en que la posibilidad de 
materializar la intencionalidad de las partes se encuentra aminorada a determinadas 
prohibiciones del sistema normativo y frente al cual todo acto contrario carecerá de 
existencia y validez, fuera de las sanciones a que diere lugar con fundamento en la ley.

3. Dépecage
El dépecage o la elección de múltiples ordenamientos jurídicos para regir un contrato, 
consiste en la diversificación e integración de los sistemas normativos aplicables a una 
relación negocial; diversificación en cuanto se establece que bajo un determinado punto 
contractual se aplicarán determinadas reglas jurídicas; e integración, por cuando se reconoce 
que en las diversas normas aplicables y fuentes distintas de sistemas normativos se debe 
converger a la relación contractual. Por esto, el límite a la autonomía de la voluntad se 
configura en cuanto que, la aplicación de distintas reglas jurídicas emanadas de varios 
sistemas normativos puede generar incompatibilidad frente a la solución de un determinado 
conflicto, o puede conducir a fraccionar la competencia interpretativa afectando la integridad 


