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Los Microproductos que Venden:

	Crea tu primer producto digital en 7 días y empieza a vender online

	

	

	 


Presentación del libro

	 

	¿Por qué se escribió este libro?

	¿Quieres empezar a vender productos digitales, pero la idea de crear un curso completo de 30 lecciones o un libro electrónico de 200 páginas te parece abrumadora?

	Usted no está solo.

	Muchos emprendedores digitales noveles se paralizan ante la magnitud del proyecto. "Necesito un curso completo", "Necesito un sitio web profesional", "Necesito miles de seguidores"... y nunca llegan a empezar.

	La buena noticia: no necesitas nada de eso.

	El mercado de los microproductos digitales está en auge. Los productos más pequeños y asequibles, que se crean con mayor rapidez y resuelven un problema específico, son los más vendidos para quienes están empezando.

	El popular YouTuber y estratega de negocios digitales Nath Arcuri explica:

	El secreto del mercado digital no reside en crear un producto gigantesco y esperar que la gente lo compre. Consiste en empezar poco a poco, validar, aprender y crecer. Un microproducto bien diseñado que resuelve un problema específico vende mucho más que un curso grandilocuente cuyo problema nadie comprende.

	La experta en productos digitales Amy Porterfield añade:

	"Tu primer producto digital no tiene por qué ser perfecto. Lo importante es lanzarlo. Podrás mejorarlo después. Lo que cuenta es empezar."

	Este libro es una guía práctica para crear y vender microproductos digitales en 7 días : libros electrónicos, minicursos, productos con derechos de reventa (PLR) , plantillas , hojas de cálculo, listas de verificación y otros productos de bajo costo que generan ingresos y fortalecen tu autoridad.

	 

	Lo que aprenderás

	
		Capítulo 1: ¿Qué son los microproductos digitales (y por qué son la puerta de entrada al mercado digital)?

		Capítulo 2: Los 5 tipos de microproductos más vendidos (y cuál elegir para empezar)

		Capítulo 3: Cómo validar tu idea de microproducto (antes de crearlo)

		Capítulo 4: El método de 7 días para crear tu primer microproducto

		Capítulo 5: Cómo fijar el precio de los microproductos (cuánto cobrar)

		Capítulo 6: Cómo vender microproductos sin tener tu propia página web

		Capítulo 7: PLR (Recursos de Reventa con Plazo Fijo) — Qué son y cómo crear PLR que otras personas quieran comprar.

		Capítulo 8: Cómo escalar: Creación de una línea de microproductos

		Capítulo 9: Errores comunes (y cómo evitarlos)



	 

	¿A quién va dirigido este libro?

	
		Principiantes absolutos en el mercado digital (nunca han creado un producto).

		Creadores de contenido que desean comenzar a monetizar (incluso con pocos seguidores)

		Emprendedores digitales que buscan productos de nivel básico (precio bajo, alta tasa de conversión).

		Cualquier persona que desee obtener ingresos adicionales (o ingresos principales) con productos digitales.



	 

	Cómo usar este libro

	Lee de principio a fin para comprender el sistema. Luego, sigue el método de 7 días para crear tu primer microproducto .

	 




	

	Capítulo 1: ¿Qué son los microproductos digitales (y por qué son la puerta de entrada al mercado digital)?

	 

	¿Importa el tamaño? No, lo que importa es la solución.

	Los microproductos son productos digitales más pequeños, específicos y de creación más rápida que los cursos completos o los libros electrónicos extensos. Resuelven un problema concreto en lugar de intentar solucionar todos los problemas a la vez.

	
		
				Característica

				Microproducto

				Producto tradicional

		

		
				Tamaño

				Breve (10-20 páginas, 3-5 lecciones)

				Extenso (más de 100 páginas, más de 20 lecciones)

		

		
				Tiempo de creación

				1-7 días

				1-3 meses

		

		
				Precio

				R 97

				R 997

		

		
				Enfocar

				Resuelve un problema específico.

				Enseña una materia completa.

		

		
				Público

				Cualquier persona (baja barrera de entrada)

				Personas más comprometidas (mayor inversión)

		

	

	 

	Por qué los microproductos son la mejor puerta de entrada

	
		
				Beneficio

				Explicación

		

		
				Fácil de crear

				Puedes tener tu primer producto listo en 7 días (o menos).

		

		
				Bajo riesgo

				Si no vendes, solo habrás perdido unos pocos días de trabajo (no meses).

		

		
				Validación rápida

				Puedes comprobar si existe demanda sobre el tema sin invertir mucho tiempo.

		

		
				autoridad de construcción

				Cada microproducto publicado aumenta su credibilidad.

		

		
				Lista de clientes

				Cada comprador es un cliente potencial valioso para futuros productos.

		

		
				Aprendizaje práctico

				Aprenderás todo el proceso de creación y venta a través de la experiencia práctica.

		

	

	 

	Ejemplos de microproductos que se venden

	
		
				Microproducto

				Descripción

				Precio típico

				Tiempo de creación

		

		
				Libro electrónico breve

				De 10 a 20 páginas sobre un tema específico.

				R 47

				3-5 días

		

		
				Minicurso (grabado)

				3-5 vídeos (de 15 a 30 minutos cada uno)

				R 97

				5-7 días

		

		
				Plantilla

				Plantillas prediseñadas (hoja de cálculo, contrato, guion, carta, presentación)

				R 47

				1-3 días

		

		
				Lista de verificación

				Lista de pasos para resolver un problema

				R 27

				1 día

		

		
				PLR (derechos de reventa)

				Contenido listo para usar que el comprador puede revender.

				R 197

				5-7 días

		

		
				Hoja de cálculo (Google Sheets / Excel)

				Herramienta lista para usar ( por ejemplo , control financiero, planificación, cálculo de precios, programación).

				R 47

				2-3 días

		

	

	

	

	Ejercicio del Capítulo 1

	Enumera 3 microproductos que podrías crear (basándote en tus conocimientos):

	
		


		


		




	Para cada uno, responde: ¿Quién compraría esto? ______

	 



	

	Capítulo 2: Los 5 tipos de microproductos más vendidos (y cuál elegir para empezar)

	 

	Tipo 1: Libro electrónico breve (10-20 páginas)

	Qué es: Un PDF que enseña algo específico. Puede ser una guía paso a paso, una lista de consejos, una recopilación de estrategias o un tutorial práctico.

	Por qué se vende: La gente compra libros electrónicos cortos porque son económicos, fáciles de leer (entre 30 y 60 minutos) y resuelven un problema específico.

	A quién va dirigido: A cualquier persona que disfrute escribiendo (o no tenga miedo de escribir) y quiera crear un producto rápidamente.

	Ejemplos:

	
		"10 nichos rentables para PLR (con búsqueda validada)"

		"Cómo crear tu primer libro electrónico en 5 pasos"

		"La guía definitiva para elegir el tema de tu curso"



	Tiempo de creación: 3-5 días

	Precio sugerido: R 47

	Complemento (para aumentar el valor percibido): Lista de verificación, planificador o enlaces a herramientas gratuitas.

	
	

	Tipo 2: Minicurso (3-5 vídeos de 15-30 minutos cada uno)

	¿Qué es? Un breve curso en vídeo que enseña un tema específico. No es un curso completo sobre el tema, sino solo los aspectos esenciales para resolver un problema.

	Por qué se vende: El vídeo es el formato de aprendizaje preferido por la mayoría de la gente. Un minicurso es más económico que un curso completo y, aun así, ofrece un valor significativo.

	Para quién es: Para cualquiera que disfrute hablando (y no tenga miedo de grabar vídeos). Se puede grabar con un teléfono móvil.

	Ejemplos:

	
		"Cómo elegir un nicho para PLR (en 3 pasos)"

		"Cómo crear tu primer libro electrónico (incluso si nunca has escrito antes)"

		"Cómo crear reels atractivos (en 15 minutos al día)"



	Tiempo de creación: 5-7 días

	Precio sugerido: R 97

	
	

	Tipo 3: Plantilla (hoja de cálculo, contrato, guion, carta)

	Qué es: Una plantilla lista para usar. El usuario no necesita crear nada desde cero; solo tiene que completarla o adaptarla.

	¿Por qué vendes?: La gente paga para ahorrar tiempo. Un modelo que ahorra horas de trabajo es fácil de vender.

	A quién va dirigido: A cualquier persona con experiencia práctica (y que sepa qué funciona). Podría ser una hoja de cálculo en Google Sheets , un contrato en Word, un guion de ventas, una plantilla de carta de presentación o una guía para planificar una lección.

	Ejemplos:

	
		"Hoja de cálculo para la validación de nichos de mercado (Google Sheets : complétala y valida tu nicho en minutos)"

		" Plantilla de contrato para autónomos (Word: redacta, personaliza e imprime)"

		"Guion de ventas para consultoría (PDF con preguntas y respuestas predefinidas)"

		"Plantilla de planificación de cursos (Google Docs : estructura completa para su infoproducto)"



	Tiempo de creación: 1-3 días

	Precio sugerido: R 47

	

	

	Tipo 4: Lista de verificación (lista de pasos)

	Qué es: Una lista de acciones que una persona necesita realizar para lograr un resultado. Sencilla, directa y práctica.

	Por qué se vende: Las listas de verificación resuelven el problema de "por dónde empezar". Los usuarios saben exactamente qué pasos seguir, en orden, sin tener que pensar ni planificar.

	Para quién es: Cualquiera. La lista de verificación es el microproducto más rápido de crear.

	Ejemplos:

	
		"Lista de verificación de 7 días para crear tu primer PLR"

		"Lista de verificación para el lanzamiento del curso (30 pasos antes de abrir las ventas)"

		Lista de verificación para la creación de un guion (desde el guion hasta la publicación)"



	Tiempo de creación: 1 día

	Precio sugerido: R 27

	
	

	Tipo 5: PLR ( Etiqueta Privada) Derechos — Contenido para reventa)

	Qué es: Un producto digital que el comprador puede modificar, personalizar, ponerle su nombre y revender como si fuera suyo.

	Por qué se vende: El mercado de derechos de marca privada (PLR, por sus siglas en inglés) es uno de los de mayor crecimiento en Brasil. Los emprendedores buscan productos listos para vender sin tener que crearlos desde cero.

	A quién va dirigido: A cualquier persona que disfrute escribiendo (o grabando) y quiera crear un producto que otros puedan revender. Ganas una sola vez, pero puedes vender a muchas personas (cada comprador paga por

	
	
		Paquete PLR sobre la ansiedad (libro electrónico + lista de verificación + publicaciones listas para usar en Instagram)"

		"PLR 'Cómo crear tu primer curso' (PDF listo para revender)"

		"Productividad PLR para mamás (5 libros electrónicos + 10 publicaciones de Instagram)"



	
	
	
	

	¿Cuál debería elegir para empezar?

	
		
				
				
		

		
				
				
		

		
				
				
		

		
				
				
		

		
				
				
		

		
				
				
		

	

	
	

	
	
	
		□ Libro electrónico breve

		Cursillo

		□ Plantilla

		Lista de verificación

		□ PLR
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