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Cherchez-vous un moyen de gagner plus d’argent sans avoir à chercher un autre emploi ? Souhaitez-vous apprendre à augmenter vos revenus en travaillant en ligne, depuis le confort de votre maison, sans même avoir à quitter vos pyjamas ? Si vous avez répondu oui à l'une (ou aux deux) de ces questions, vous êtes au bon endroit.

Vous savez probablement déjà qu'il existe de nombreuses façons d'atteindre vos objectifs financiers, car d'autres les ont découvertes et en ont déjà largement profité. Il vous suffit d'un peu de guidance dans votre recherche. Vous avez besoin de quelqu'un pour vous montrer les options qui s'offrent à vous et comment démarrer, et c'est là que ce livre intervient.

Dans ce livre, vous découvrirez dix techniques différentes pour gagner de l'argent en ligne (certaines contenant plusieurs options). Quelques-unes d’entre elles peuvent prendre un certain temps à maîtriser, mais d'autres peuvent être mises en pratique dès aujourd'hui, vous permettant potentiellement de générer des revenus avant minuit ce soir.

Ce que vous êtes sur le point d'apprendre dans les pages et chapitres suivants, ce sont dix techniques différentes pour gagner de l'argent en utilisant uniquement une connexion Internet et la volonté de sortir de votre situation financière actuelle. Bien que cette liste ne soit certainement pas exhaustive, elle vous donnera une idée des moyens les plus populaires de gagner de l’argent sur Internet aujourd'hui.

En fin de compte, c’est à vous de déterminer à quel point vous serez rentable avec ces suggestions. Vous pouvez ne rien gagner ou gagner un million de dollars. Votre succès dépendra de votre ingéniosité, créativité, capacité à atteindre votre marché cible et persévérance inébranlable. 

Tant que vous continuez à apprendre de vos erreurs, à perfectionner vos démarches et à choisir de faire de votre mieux, vous finirez par réussir.

Chapitre 1 : Le Marketing d'Affiliation

La première stratégie pour gagner de l’argent en ligne, et sans doute la plus connue, s’appelle le marketing d’affiliation. C’est la méthode la plus importante pour générer des revenus en ligne, car vous pouvez la combiner avec presque toutes les autres méthodes présentées dans ce livre. 

Le marketing d’affiliation consiste à vendre les produits ou services d’autres personnes sur votre site web, votre page de réseau social, votre chaîne YouTube ou d’autres plateformes en ligne, ce qui vous permet de gagner une commission sur chaque vente.

Bien sûr, cette option nécessite d’avoir (ou de créer) un site Internet ou une page en ligne, et ce site ou cette page doit cibler le même marché que le marchand ou l’annonceur que vous souhaitez promouvoir. Vous devez également avoir un nombre suffisant de visiteurs. Mais une fois que vous avez réuni ces conditions, vous pourriez gagner des revenus conséquents.

COMMENT DÉMARRER

Si l’idée du marketing d’affiliation vous intéresse, voici un guide rapide en plusieurs étapes pour commencer :

Étape 1 : Sélectionnez la catégorie que vous souhaitez promouvoir.
C’est assez simple si vous avez déjà un site ou une page existante, car vous choisirez une catégorie pertinente par rapport à votre sujet ou thématique. 
Par exemple, si vous gérez actuellement un site web lié à l’argent ou aux finances, vous pouvez augmenter vos revenus en tant que marketer affilié (appelé "éditeur") en promouvant et vendant des produits ou programmes liés à ce sujet, comme les programmes vendus par Dave Ramsey, créateur de Financial Peace University, ou Jim Cramer, animateur de Mad Money.

Cependant, si vous n’avez pas encore de site ou de page, quels types de produits ou services vous intéressent ? Quels sont les sujets que vous maîtrisez bien et sur lesquels vous pouvez écrire ou parler avec aisance ? 

Choisissez une catégorie que vous aimez ou à laquelle vous pouvez apporter de la valeur, et le reste du processus vous semblera beaucoup plus facile.

Étape 2 : Créez un site ou une page web si vous n’en avez pas encore.
Si vous n’avez pas encore de site ou de page en ligne, il est temps de le faire. Certaines options à envisager incluent la création d’un site de comparaison de prix, d’un site de critiques ou d’un site de réduction pour des produits que les gens achètent couramment en ligne, car chacun de ces formats peut attirer des consommateurs à la recherche d’articles spécifiques.
En outre, ces types de sites remplissent une fonction utile pour le consommateur, que ce soit pour les aider à économiser de l’argent, à choisir des produits de meilleure qualité ou les deux, tout en augmentant vos propres revenus en parallèle.
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Étape 3 : Décidez des produits ou services que vous souhaitez promouvoir

Si vous ne croyez pas au produit ou service dont vous faites la promotion en tant qu’affilié, comment espérer que vos lecteurs le soient ? Pensez aux articles que vous recommanderiez sans problème à vos proches. Votre passion pour ces produits transparaîtra clairement et incitera vos lecteurs à s’y intéresser autant que vous.

Étape 4 : Choisissez les sites de marketing d’affiliation à utiliser et créez un compte

Si vous débutez dans le marketing d’affiliation, vous pouvez consulter des sites comme ClickBank, Amazon Affiliate Programs, E-Junkie, Pay Dotcom (qui paie via PayPal) et CJ Affiliate by Conversant (anciennement connu sous le nom de Commission Junction). Ces plateformes peuvent vous orienter vers les marchands qui vous conviennent le mieux, maximisant ainsi vos gains.

Étudiez attentivement le fonctionnement de chaque plateforme et l’impact potentiel sur vos profits. Par exemple, ClickBank vous permet de gagner jusqu’à 75 % du prix du produit, et Pay Dotcom offre jusqu’à 80 % de commission. Cependant, vous pouvez gagner davantage avec Amazon Affiliates même si leur pourcentage est plus faible (entre 6 % et 15 % selon le programme choisi), car ils sont l’un des plus grands détaillants en ligne au monde.

Si vous possédez déjà un blog ou site web avec beaucoup de trafic, certaines entreprises peuvent vous payer uniquement pour promouvoir leur marque ou nom sur votre site, comme avec Google AdSense. Ces options sont souvent basées sur un paiement par clic (pay-per-click), où vous recevez un certain montant chaque fois qu’un utilisateur clique sur le lien d’affiliation que vous affichez.

Étape 5 : Comment choisir un programme d’affiliation à promouvoir

Prenons l’exemple de ClickBank, que je recommande pour débuter. La première chose à examiner est la commission que vous percevrez pour chaque vente. Visez des commissions de 60 % ou plus pour les produits numériques. En moyenne, les produits numériques sur ClickBank se vendent entre 35 $ et 85 $. En suivant cette règle, vous gagnerez au moins 21 $ par vente.

Pour les produits physiques, ne vous limitez pas à un pourcentage spécifique, mais assurez-vous de gagner au moins 50 $ par vente, car ces produits sont généralement plus difficiles à vendre que les produits numériques.

Ensuite, vérifiez si le produit a une haute gravité (c’est-à-dire qu’un grand nombre d’affiliés ont effectué une vente au cours de la dernière semaine), ce qui signifie que le produit est très demandé. Toutefois, cela peut aussi signifier une concurrence accrue. Je recommande de viser des produits avec une gravité moyenne et une page de vente efficace. Comparez les pages de vente avec celles d’autres produits similaires pour voir lesquelles convertissent le mieux.

Étape 6 : Créez un lien pour le produit que vous souhaitez promouvoir

Une fois que vous avez sélectionné un programme d’affiliation, vous recevrez un lien d’affiliation. Il est important de le placer correctement sur votre site, blog ou chaîne. Au lieu de simplement coller le lien, associez-le au nom du programme ou à quelque chose qui le représente. Cela sera plus professionnel et évitera que les visiteurs identifient directement le lien comme un lien d’affiliation.

Si vous utilisez YouTube pour promouvoir le produit, vous pouvez raccourcir le lien avec un outil comme Google Shortener ("https://goo.gl") pour que vos liens soient plus professionnels.

Étape 7 : Faites la promotion de votre lien

Maintenant que votre site est prêt à générer des revenus, vous devez promouvoir vos produits d’affiliation comme s’il s’agissait des vôtres. Incitez vos lecteurs et abonnés à s’intéresser aux produits, programmes ou services que vous avez choisis pour qu’ils soient prêts à cliquer et, surtout, à acheter.

Non seulement vous devez les promouvoir sur votre site principal, mais n’hésitez pas à en parler (et à partager les liens) dans des groupes ou forums pertinents pour votre marché cible. Plus vous obtiendrez de visibilité, plus vous aurez de chances de réaliser des ventes — et donc de l’argent.

Potentiel de gains

Combien d'argent pouvez-vous gagner en tant que marketeur affilié ? Selon un sondage réalisé par
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	Optimisez vos mots-clés : Intégrez les mots-clés appropriés dans vos articles pour permettre à votre marché cible de vous trouver facilement via des recherches en ligne.

	Encouragez les abonnements : Proposez un téléchargement gratuit en échange d’une inscription à votre blog. Utilisez des plateformes comme AWeber ou Mailchimp pour ajouter un bouton "S'abonner" afin que vos lecteurs reçoivent vos articles par e-mail.

	Incitez au partage : Demandez à vos lecteurs de partager vos articles avec leur famille et leurs amis, ce qui peut accélérer la croissance de votre audience.




	Marketing d'affiliation : Recommandez des produits ou services via des liens affiliés et gagnez des commissions pour chaque vente réalisée.

	Publicités CPC (Coût par Clic) : Utilisez des réseaux comme Google AdSense pour afficher des publicités sur votre blog et percevoir des revenus lorsque vos lecteurs cliquent dessus.

	Réseaux publicitaires CPM (Coût par Mille) : Ces réseaux vous paient pour chaque tranche de 1 000 vues de votre blog. Des options incluent AdClickMedia, Twelvefold Media, et SiteScout.

	Vente de produits ou services : Si vous proposez des services (par exemple, de la rédaction de contenu ou du coaching), utilisez votre blog pour les promouvoir.

	Création d'un e-book : Publiez et vendez un e-book sur votre blog pour générer des revenus passifs.
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	Partagez sur vos réseaux sociaux : Publiez vos articles sur Facebook, Twitter, YouTube, etc., pour attirer plus de lecteurs.

	Postez des commentaires sur d'autres blogs : Cela peut intriguer d'autres blogueurs et lecteurs, les incitant à visiter votre blog.

	Créez des vidéos sur YouTube : Publiez vos articles sous forme de vidéos pour toucher une audience différente et rediriger les spectateurs vers votre blog.

	Autorisez les articles invités : Invitez d’autres blogueurs à publier sur votre blog et vice-versa. Cela aide à promouvoir mutuellement vos contenus.

	Rejoignez des groupes de blogueurs : Participez à des discussions sur LinkedIn ou d'autres groupes de blogueurs, et renvoyez à vos articles lorsque cela est pertinent. Cela vous positionnera comme un expert dans votre domaine et augmentera la probabilité que les lecteurs achètent vos produits ou services.
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